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CREDITO E FUTURO

CODPERCITRUS

~ Revista Agropecuarla

Com crédito facilitado e suporte técnico,
cooperados aceleram a modernizagao no campo.

Coopercitrus
Agroallianz: uma marca
feita para o cooperado

lendéncia no Agro

Guilherme Nastari, diretor da DATAGRO, compartilha
sua visao sobre 0 agro sustentavel brasileiro

Fundacao Coopercitrus Credicitrus:

Plots da Fundagao viram
vitrine de tecnologias
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ATENCA ESTE PRODUTO E PERIGOSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL EAO MEIO

AMBIENTE; USO AGRICOLA; VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO;
CONSULTE SEMPRE UM AGRONOMO; INFORME-SE E REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE
PRAGAS; DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E OS RESTOS DOS PRODUTOS;
LEIAATENTAMENTE E SIGAAS INSTRUGOES CONTIDAS NO ROTULO, NABULA E NARECEITA;
E UTILIZE OS EQUIPAMENTOS DE PROTEGAO INDIVIDUAL.

\

DESCUBRA OS PODERES

= DO EFEITO 4MAX PARA
ELIMINAR AS PRAGAS
DO SEU CANAVIAL:

Agricultura
é a nossa vida

Editorial

CAMINHOS QUE FORTALECEM O
PRODUTOR E TRANSFORMAM O CAMPO

e tem algo que a histdria da Coopercitrus
nos ensina é que o produtor rural precisa de
mais do que produtos. Ele precisa de cami-
nhos. Caminhos que liguem inovagao a pra-
tica do campo, crédito a viabilidade e tecnologia a re-
sultados concretos. Quando conseguimos unir esses
elementos, vemos nosso trabalho gerar frutos.
A nossa parceria com o Desenvolve SP para o € um
exemplo concreto disso. Com condi¢des acessiveis,
facilitamos o acesso dos cooperados ao crédito para
irrigacao, drones e tecnologias modernas, promo-
vendo seguranga produtiva em um momento deci-
sivo para o planejamento da safra. E o que demons-
tram os exemplos dos cooperados Daniel Luizari,
Tiago Seixas e Guilherme Garibaldi. Com o suporte
da Coopercitrus e as condi¢oes oferecidas pelo De-
senvolve SP, estao modernizando sua produgao.
Por meio do Cooper Irriga, nosso departamento es-
pecializado, reunimos marcas de referéncia, projetos
personalizados, equipe técnica e assessoria comple-
ta. Com o Ecossistema Campo Digital, tecnologias
como drones, sensores e pilotos automaticos se tor-
nam acessiveis e aumentam a eficiéncia do coopera-
do.Aliado aisso, a Fincoop oferece suporte na analise
e na organizagao financeira, garantindo que o produ-
tor tenha clareza e seguranga em cada etapa.
O conhecimento técnico é um ativo valioso em
busca da produtividade. Nesta edicao, apresenta-
mos orientagdes praticas sobre reforma de cana-
vial, destacando o programa Renova Soja, como o
manejo correto pode gerar melhores resultados em
produtividade e sustentabilidade.
No fortalecimento da nossa rede, a Agroallianz
também tem papel fundamental. Como empre-
sa do ecossistema Coopercitrus, oferece insumos
com qualidade, respaldo técnico e disponibilidade,

reforgando nosso compro-
misso com solugdes com-
pletas e seguras.

Em entrevista exclusiva,
o economista Guilherme
Nastari destaca o papel es-
tratégico das cooperativas

na conexao entre inovagao

e produtor. Essa visao de

Matheus Marino,

futuro também se apoia presidente do
em uma gestdo responsa- conselho de

Administragao da
vel. No Bate-papo do Con- Coopercitrus.

selho, a conselheira fiscal

Priscila Delanez ressalta a importancia da transpa-
réncia e da seguranca para fortalecer a confianca
entre os cooperados e a cooperativa.

Para consolidar esse caminho, a Fundagao Cooperci-
trus Credicitrus se firma como um espago aberto de
inovagao no agro. Nesta edicao, apresentamos as tec-
nologias que estao em demonstragao nos plots, con-
duzidas com protocolos de alto desempenho porem-
presas parceiras. Além disso, vocé confere um encarte
especial com todos os detalhes da estrutura da FCC.
Aproveite aleitura, cooperado, e conte sempre conosco.

CLIQUE AQui

EENVIE PARA NGS
SEU COMENTARIO,
SUGESTAO 0U DUVIDAS.

© matheuskfourimarino @ Matheus Marino @ Matheus Kfouri Marino
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Bate-papo do Conselho

PRISCILA DELANEZ BRITO:

FORCA FEMININA NA

GOVERNANCGCA DA COOPERATIVA

Com trajetdria no setor corporativo e raizes no agro,
conselheira fortalece a transparéncia e a diversidade

no Conselho Fiscal da cooperativa

i1

TEMOS A CHANCE
DE ACOMPANHAR O
CRESCIMENTO E A
CREDIBILIDADE DA

COOPERCITRUS, QUE E
AUDITADA POR DIRETORIAS
RENOMADAS"

1 PRISCILA DELANEZ BRITO

Priscila Delanez Brito, integrante do Conselho Fiscal da Coopercitrus, alia experiéncia
corporativa e raizes no agro para fortalecer a governanga da cooperativa.

om formacgao em Farmacia Bioquimica pe-
la Unesp e MBAem Gerenciamento de Pro-
jetos pela Fundacgao Getulio Vargas, Priscila
Delanez Brito construiu uma sdlida carreira
em grandes corporagdes da industria farmacéutica,
como a Sanofi Medley. Em 2020, decidiu dar um novo
rumo a sua trajetdria: assumiu, ao lado do marido, os

negdcios da familia em Bebedouro (SP), tanto no se-

tor agricola quanto no hoteleiro, apds o falecimento do
pai, cuja trajetdria ja estava ligada a Coopercitrus.

"A minha histéria com o agro comegou com meu
pai, que trabalhou na antiga Frutesp, depois Louis
Dreyfus. Com o tempo, ele foi adquirindo proprie-
dades. Quando ele faleceu, eu e meu esposo deci-
dimos mudar nossas vidas e assumir os negocios

da familia” relembra Priscila.

O papel do Conselho Fiscal

Parte essencial da estrutura de governancga da
Coopercitrus, o Conselho Fiscal atua de forma
autébnoma para garantir a transparéncia da ges-
tao financeira da cooperativa. De acordo com Ma-
theus Marino, presidente do Conselho de Admi-
nistragcao, esse colegiado analisa, mensalmente,
dados como o balancete, o faturamento, a estru-
tura de custos e as despesas financeiras.

“E um 6rgao que analisa o balancete mensal, o
faturamento, a estrutura de custos, a margem do
negocio e as despesas financeiras. Isso da credibi-
lidade e nos permite acompanhar de perto o que
acontece dentro da cooperativa”, explica Marino.
Com reunides mensais, o Conselho Fiscal avalia os
resultados e discute ajustes e melhorias. “Os da-
dos sao sempre apresentados com foco em efici-
éncia, economia, melhoria na entrega e qualidade
dos produtos, sem perder de vista o cooperado.
Temos a chance de acompanhar o crescimento e
a credibilidade da Coopercitrus, que é auditada
por auditorias renomadas”, afirma Priscila.

A autonomia também é um diferencial: as reuni-
oes do Conselho Fiscal ocorrem de forma inde-
pendente do Conselho de Administragao, garan-
tindo liberdade para solicitar informagdes e pro-
por melhorias. “Temos acesso direto a controla-
doria e a diretoria financeira. Isso faz parte da boa

governanga”, completa Marino.

Visao feminina na governancga

Para o presidente do Conselho de Administragao,
a presenga de mulheres nos espagos de gover-
nancga traz olhares complementares e uma per-

cepgao diferenciada.

Bate-papo do Conselho

“A mulher tem uma sensibilidade que, muitas ve-
zes, permite enxergar detalhes e prever cenarios
que passam despercebidos para nds, homens. A
participacao da Priscila agrega muito ao nosso
processo decisorio”, destaca Marino.

Delanez reforga essa visao. Segundo ela, sua expe-
riéncia no ambiente corporativo contribui com uma
perspectiva estratégica e multidisciplinar. “A Coo-
percitrus vai além do regional. Sua dimensao, fatura-
mento e impacto mostram o quanto ela é relevante
para o agronegocio nacional, conectando pequenos
produtores a grandes negdcios familiares”, afirma.

Transicao com propdsito

A mudanga para o campo foi um desafio e, ao
mesmo tempo, uma oportunidade de crescimen-
to pessoal e profissional. O apoio da cooperativa
foi essencial nesse processo.

"A Coopercitrus foi uma aliada desde o inicio. Seus
representantes, equipe técnica e forca de vendas
nos ajudaram a entender as melhores praticas,
produtos e estratégias. Isso nos deu seguranca
para seguir adiante”, comenta Priscila.

Ela e o marido, que também atuou em grandes multi-
nacionais, hoje dividem a gestdo dos negadcios da fa-
milia. "Avivéncia anterior nos preparou para atuar com

mais eficiéncia e visdo de futuro”, complementa.@

%CLIUUE AQUI

E ASSISTA AQ BATE-PAPO
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Giro de
Noticias

FORMATURA CELEBRA NOVOS
PROFISSIONAIS DO AGRO E LOGISTICA

m 28 de agosto, a Fatec Bebedouro reali-
zou a formatura da 32 turma do curso de
Big Data no Agronegédcio e da 172 turma
do curso de Tecnologia em Logistica. A
cerimoénia foi realizada no auditério da Fundagéao
Coopercitrus Credicitrus, reunindo formandos,
familiares, professores e autoridades.
Estiveram presentes Agostinho Mario Boggio,
diretor técnico-cientifico da Fundacao Cooper-
citrus Credicitrus; Marcelo Ramos, diretor do De-
partamento de Administragao de Bebedouro, re-
presentando o prefeito municipal Lucas Seren; e
a patronesse Gabriela Tridico Torteli, gerente de
Negodcios Estratégicos da Mosaic.
Também participaram da cerimdnia os paraninfos
Francisco José Pereira de Carvalho (Logistica) e Jo-
natha de Almeida Alberto (Big Data), além dos pro-
fessores Selma de Fatima Grossi (coordenadora do
Curso Superior de Tecnologia em Logistica), Renan
Guilherme Nespolo (coordenador do Curso de Big
Data no Agronegdcio), Rhadler Herculani, Mariana
Moreto Gementi-Spolizino, Cassio Junqueira Fran-

8 Revista Coopercitrus #465 ¢ Setembro de 2025

Formandos da 172 turma de Logistica e da 32 turma de Big Data no Agronegécio celebram a conquista do
diploma durante a solenidade da Fatec Bebedouro, realizada na Fundagao Coopercitrus Credicitrus.

co Fabbri, e Eliamar Francelino do Prado.
A noite foi dedicada a celebragao de todos os alunos
que concluiram o ciclo académico, e também aos
que em tiveram destaque durante o processo de for-
magao. Eli Carlos Pereira foi homenageado com o Di-
ploma de Honra ao Mérito como destaque da 172 tur-
ma de Logistica. J& Guilherme Domingos Neves Ne-
to, da 32 turma de Big Data no Agronegdcio, recebeu
tanto o Diploma de Honra ao Mérito quanto a Placa
de Destaque Académico, concedida pela Fundagao
Coopercitrus Credicitrus. Carlos Henrique da Silva
Barbosa recebeu o Certificado “Aluno Destaque” do
curso de Big Data e foi reconhecido por representar a
Fatec Bebedouro no programa de intercambio cultu-
ral da Assessoria de Relagoes Internacionais do Cen-
tro Paula Souza. Ele participou de um programa de 30
dias em Nova lorque, nos Estados Unidos, junto aos
melhores alunos das Fatecs do Estado de Sao Paulo.

A parceria entre a Fatec e a Fundacgao Coopercitrus
Credicitrus reafirma o compromisso com a forma-

c¢ao de profissionais preparados para os desafios

COOPERACAO
INTERNACIONAL NO CAFE

A unidade da Coopercitrus em Sao Sebastiao do

Paraiso (MG) recebeu, em 29 de agosto, um gru-
po de 30 produtores colombianos para uma visita
técnica focada na cafeicultura. A agao, realizada
com o apoio da Syngenta, promoveu a troca de
experiéncias entre paises produtores e apresen-
tou as operacgdes da cooperativa.

Durante o encontro, os visitantes conheceram a
estrutura completa da unidade, composta por loja
de insumos, concessionarias, oficinas e armazém
de café. A atividade reforca o papel da Cooperci-

trus como referéncia no desenvolvimento da ca-

Giro de Noticias

feicultura e destaca a importancia da integracao
entre produtores latino-americanos.

Apds a visita a filial, o grupo foi recebido na proprie-
dade do cooperado e conselheiro Joao Carlos Pie-
roni, onde puderam acompanhar de perto os tratos
culturais adotados na fazenda e entender na prati-
ca as estratégias de manejo utilizadas na producéo.
“Tivemos a oportunidade de demonstrar aos produ-
tores colombianos a grandeza do mercado cafeicul-
tor brasileiro, utilizando como modelo de negdcios
o cooperativismo”, destacou Raul Dorti, gerente de
Originacao de Café e Soja da Coopercitrus. @

Alta performance na trituragdo

da gestao, tecnologia e inovagao no agronegdcio. : :
de residuos da palhada do milho!

Ay, DOLORES MARTINS RUBINHO,
925 - DISTRITO INDUSTRIAL,
SAD JOAD DA BOA VISTA -

BESANTAIZABELIMPLEMENTOS
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TECNOLOGIA QUE
TRANSFORMA:

CREDITO PARA TECNOLOGIA
E IRRIGACAO IMPULSIONA A
PRODUTIVIDADE EM SP

Com linha de crédito e suporte
técnico, produtores investem na
modernizagao da producao com apoio
da Coopercitrus e Desenvolve SP

a Fazenda Sao José, em Teodoro Sampaio
(SP), o pecuarista Daniel Luizari Neto co-
mega a ver um antigo plano se tornar rea-
lidade. Com apoio técnico da Coopercitrus
e financiado pelo programa Irriga+ SP do Desenvol-
ve SP, ele esta implantando um pivé central para ir-
rigar 110 hectares de pastagem. A meta é garantir o
alimento do rebanho mesmo nas épocas mais criticas
do ano, aumentar a lotagao da fazenda e avangar na
integragao com a agricultura.
“Com irrigagao, consigo garantir alimento ao rebanho
mesmo nos periodos secos. E um investimento que se
paga com produtividade”, afirma.

: & 1 :-H“:b
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COM IRRIGACAO,
CONSIGO GARANTIR
ALIMENTO AO
REBANHO MESMO
NOS PERIODOS
SECOS.E UM
INVESTIMENTO

QUE SE PAGA COM
PRODUTIVIDADE.”

DANIEL LUIZARI NETO

Hoje ele trabalha com cerca de 800 cabegas de
gado, parte delas mantida em areas arrendadas.
Com a irrigagao, o objetivo é concentrar a produ-
cao dentro da propriedade, reduzindo custos e
riscos. “Sé com o primeiro pivd, pretendo colocar
1100 bois. Aideia é chegar a 275 hectares irrigados
e sair dos arrendamentos”, diz. Com o sistema em
operagao, ele também pretende intercalar cultu-
ras como milho consorciado com capim, criando
um modelo de integragao lavoura-pecuaria mais
eficiente e resiliente. "Estamos com veranico de
60 dias. Qualquer cultura teria sido perdida. Com
a irrigagao, posso plantar e garantir alimentagao
de qualidade o ano todo", afirma o produtor.

O investimento total supera R$ 2 milhdes e s6 foi
possivel gragas as condi¢des oferecidas pela linha
de crédito Irriga+ SP, operada pela Desenvolve SP,
com suporte integral da Coopercitrus.

12 Revista Coopercitrus #465 ¢ Setembro de 2025

O programa Irriga+ SP oferece subvencao de até 8%

sobre os juros dos financiamentos contratados por
meio da equalizagao feita pelo Fundo de Expansao do
Agronegdcio Paulista (FEAP). O prazo de pagamento
pode chegar a 60 meses, com caréncia de até 12 me-
ses, e as parcelas podem ser mensais, semestrais ou
anuais, conforme o fluxo de caixa da propriedade.

Os financiamentos contemplam a aquisi¢ao de
sistemas modernos de irrigagdo com goteja-
mento, aspersao, pivd central e carretel enrolador.
Também contempla solugdes de tecnologias de
agricultura de precisao, como drones e sensores,
além de armazenagem e outros itens.

“"Esse desejo ja era antigo. O que faltava era uma
linha de crédito viavel. Quando soube do Irriga+,
comecei a organizar toda a documentagao e fui
um dos primeiros a acessar o programa’, conta
Daniel. “Esses juros viabilizam o investimento. E

o meu primeiro financiamento e sei que consigo
pagar”, complementa.

Desde o primeiro contato com o programa, Luiza-
ri recebeu o apoio técnico da equipe de irrigagao
da Coopercitrus, que elaborou o projeto, indicou o
equipamento ideal e conduziu toda a parte docu-
mental e de financiamento. O sistema instalado &
da marca Bauer, fornecido pela cooperativa, que
também acompanha a instalagao e sera respon-
savel pelo pds-venda.

"Eles fizeram tudo: projeto de casa de maquinas,
bombeamento, localizagao do pivé. A equipe é ex-
tremamente competente. Sé tenho elogios”, afir-
ma o cooperado.

Para a Coopercitrus, o programa do Desenvolve
SP representa uma ferramenta importante para
ampliar a produtividade e garantir a permanéncia
sustentavel do cooperado na atividade rural.

"A Coopercitrus entrega uma solugao completa:
projeto técnico, fornecimento dos equipamentos e
instalagao. Trabalhamos com os melhores fornece-
dores do mercado, como Bauer e Netafim, e desen-
volvemos projetos de gotejamento, pivd central e
aspersao, todos os projetos visam alta performance
e o maximo de eficiéncia”, explica Maurilio Palhari,
gerente de irrigagao da cooperativa.

"Nosso papel é garantir que o cooperado acesse o
recurso com responsabilidade e segurancga, e dar
suporte para que o cooperado consiga bons pro-
jetos de forma mais acessivel, com taxas vidveis e
planejamento adequado”. complementa Simonia
Sabadin, gerente da Fincoop.

A cooperativa estuda, ainda, a ampliagao do mo-
delo para outros estados além de Sao Paulo, via-
bilizando parcerias que possam levar condi¢coes
semelhantes a cooperados de outras regides.
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Diversificacao
é seguranga

Na propriedade do cooperado Tiago Seixas, em
Caconde (SP), a irrigacdo marca um passo estra-
tégico rumo a diversificagao da produgao e maior
seguranga diante do clima. Produtor de soja, Tiago
podera ampliar sua atividade para hortalicas co-
mo batata, com mais estabilidade na producao,
mesmo em periodos de estiagem. Com a Cooper-
citrus e o Irriga+ SP, ele esta implantando um sis-
tema de pivd em uma area de 12 hectares.

"A irrigagdo sempre foi um sonho da minha fami-
lia. Agora conseguimos tirar do papel com a ajuda
da Coopercitrus”, afirma o produtor, que cultiva
em uma area total de 84 hectares. O crédito viabi-
lizou o investimento de cerca de R$ 450 mil, com

juros subsidiados e parcelamento em cinco anos.
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A IRRIGACAO SEMPRE
FOI UM SONHO DA
MINHA FAMILIA.
AGORA CONSEGUIMOS
TIRAR DO PAPEL”

TIAGO SEIXAS

i1

EU ERA RESISTENTE
ATECNOLOGIA, MAS
O DRONE MUDOU
MINHA VISAO. HOJE
PRESTO SERVICO DE
PULVERIZAGAO E JA
PENSO EM EXPANDIR
O NEGOCIO”

Capa

GUILHERME POUBOLO GARIBALDI w ———

Investimento em tecnologia
Na cidade de Pratania (SP), o cooperado Guilher-
me Poubolo Garibaldi encontrou no programa do
Desenvolve SP uma oportunidade de transformar
sua relagcao com a tecnologia e iniciar um novo
modelo de negdcio. Ele acessou a linha de finan-
ciamento para adquirir um Drone e carreta SPAD
75, para operagoes profissionais de pulverizagao.
Produtor de feno e arrendatario de area para ca-
na, Guilherme adquiriu anteriormente um drone
modelo T-50 junto a Coopercitrus, e viu na pul-
verizagdo aérea uma oportunidade de ampliagao
da produtividade e diversificacao de renda. "Com
a carreta SPAD 75, consegui profissionalizar o
transporte e a operagao do drone, e hoje presto
servigos de pulverizagdo para terceiros em varias
culturas, como cana, citros e macadamia."
Resistente inicialmente ao uso de drones no cam-
po, Guilherme se tornou entusiasta da tecnologia
e viu sua rotina mudar com os equipamentos de

alta performance. "Sou muito acelerado e achei

que o processo de financiamento ia demorar. Mas,
para minha surpresa, a aprovacgao foi rapida, e em
menos de 20 dias ja estava com o equipamento
em maos. A equipe da Coopercitrus me deu total
suporte, foi fenomenal’, comemora.

Além do financiamento e suporte comercial, Gui-
Iherme também fez o curso de formacgao ofereci-
do pela Coopercitrus para operadores de drones
(CAAR), o que contribuiu para sua confianga e de-
sempenho nas operagoes. Hoje, ele planeja ampliar
sua estrutura e investir em novos equipamentos.
"Comecei com um drone, mas a meta é crescer. A
demanda estd aumentando, e o plano é transfor-
mar isso em um negdcio sdélido e continuo.”

O caso de Guilherme exemplifica como o Irriga+
SP vai além da irrigagao, financiando tecnologias
que geram renda, otimizam recursos e levam mais
eficiéncia ao campo.
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Crédito para modernizar a producao

Beneficios

Juros reduzidos — até 9,87% ao ano (com subvencgao de até 8 p.p)
Prazo — até 60 meses, com caréncia de até 12 meses

Valor financiavel — até R$ 750 mil (podendo chegar a R$ 5
milhdes para projetos especiais)

Atendimento exclusivo para propriedades dentro do estado
de Sao Paulo

Quem pode acessar

Produtores rurais — com propriedades de até 1000 hectares
no estado de Sao Paulo

Cooperados da Coopercitrus — a cooperativa oferece supor-
te técnico e orientacgao financeira

Projetos com outorga valida — € obrigatdria a regularizagao
hidrica do sistema proposto

Sao contemplados projetos com pivé central ou goteja-
mento, conforme a viabilidade técnica de cada propriedade

O que vocé pode financiar
Sistemas de irrigagao

Agricultura de precisao

Para saber se sua propriedade se enquadra no programa,

procure os consultores da Coopercitrus em sua regiao.

16 Revista Coopercitrus #465 * Setembro de 2025
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Cooper lrriga

Para atender a crescente demanda por sistemas

eficientes de irrigagao, a Coopercitrus conta com
o Cooper Irriga, departamento especializado que
oferece solugdes completas e personalizadas pa-
ra cada tipo de propriedade. A area reline equipe
técnica capacitada, que atua desde o planejamen-
to do projeto até a instalagao, assisténcia técnica e
manuteng¢ao dos sistemas.

Com parcerias consolidadas com marcas de refe-
réncia como Bauer e Netafim, o Cooper Irriga for-
nece equipamentos de alta performance em pivd
central e gotejamento, garantindo eficiéncia hidrica,

economia e aumento da produtividade no campo.

Campo Digital

O Ecossistema Campo Digital é o setor da Cooper-
citrus voltado a inovagao e a agricultura de preci-
sao. Com uma equipe especializada, o setor ofe-
rece solugdes tecnoldgicas como drones, pilotos
automaticos, sensores, softwares e automagao,
apoiando o cooperado na adogao de ferramentas

N e or el N que aumentam a produtividade e a eficiéncia no
4 , "'.‘“ 1 o ™ ) - s ST ~ P
v ftj’i v “ip._,l-, L J campo. Além da comercializagao, o Campo Digi-
a7 Lt Bk 2 2 n .
oy * “’, 'é ol tal também presta suporte técnico, treinamento e

acompanhamento em todas as etapas da imple-

mentacao dessas tecnologias. @
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Coopercitrus

AGROALLIANZ: UMA MARCA
FEITA PARA O COOPERADO

Criada em modelo inovador, empresa é extensao
da Coopercitrus e garante ao produtor insumos
com seguranca, confiabilidade e respaldo técnico

AGR?
’ ALLIANZ

propdsito da Coopercitrus ¢ estar

sempre ao lado do cooperado, ofere-

cendo solugdes que unam tecnologia,

confianga e rentabilidade. A criagdo da
Agroallianz, em 2024, reforgca esse compromisso.
A empresa de insumos agricolas é uma extensao
da cooperativa, participando das decisdes e dire-
cionando o portfdlio de acordo com as necessi-
dades dos produtores. Assim, o cooperado tem
acesso a uma linha completa de insumos desen-
volvidos com qualidade, rastreabilidade e respal-
do técnico. Um ano apds sua criagcao, a Agroallianz
consolida sua presenga e chega a cada vez mais
cooperados como uma oportunidade de ampliar
eficiéncia e competitividade.
Segundo Fernando Degobbi, CEO da Cooperci-

trus, essa iniciativa fortalece o papel da coopera-
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tiva como parceira de longo prazo dos produto-
res. "Entendemos que seria importante estarmos
mais presentes nesse processo, participando das
decisOes estratégicas e garantindo que nossos
cooperados tivessem acesso a produtos de quali-
dade, com origem confidvel e suporte técnico es-
pecializado”, afirma.

Para Thiago Pedroso, CEO da Agroallianz, o diferen-
cial esta no fato de que o cooperado participa das
escolhas que compodem o portfdlio. A equipe téc-
nica da Coopercitrus acompanha o mercado, iden-
tifica demandas e orienta os langamentos da nova
empresa. “A Agroallianz nasce do casamento perfei-
to entre a experiéncia industrial e a proximidade da
Coopercitrus com o cooperado. Nosso propdsito €
transferir tecnologia e competitividade diretamente

para quem merece: o produtor rural”, ressalta.

i1

A AGROALLIANZ E O CASAMENTO
PERFEITO ENTRE A EXPERIENCIA
INDUSTRIAL E A PROXIMIDADE DA
COOPERCITRUS COM O COOPERADO"”

- THIAGO PEDROSO, CEO DA AGROALLIANZ

Portfélio em expansao

Desde 2024, a Agroallianz ja disponibiliza mais de
50 registros proprios em defensivos, além de li-
nhas em nutrigao foliar, bioestimulantes, adjuvan-
tes e produtos bioldgicos. A meta € que, até 2028,
o portfdlio atenda a quase 90% das necessidades
das principais culturas brasileiras, incluindo soja,
milho, cana e café.

Entre os primeiroslangamentos estao um herbicida
inovador com trés moléculas e um bioestimulante
que ajuda a estruturar a planta para maior eficién-
cia em areas mais adensadas. A empresa também
langou uma linha dedicada a pecudria, atendendo

a uma demanda histoérica dos cooperados.

Beneficios para o cooperado

A exclusividade da distribui¢ao na regiao da Coo-
percitrus fortalece o relacionamento de confian-
¢a e assegura vantagens claras ao cooperado:

0 Confianga: produtos com qualidade assegura-
da e rastreabilidade total.

& Competitividade: custos mais acessiveis e
modelo de negdcio sem intermediarios.

0 Seguranca no fornecimento: fornecimento ra-
pido e seguro, com prioridade absoluta para
os cooperados da Coopercitrus.

0 Personalizagao: solugdes desenhadas a partir
das demandas reais trazidas pelo campo.

0 Suporte técnico: acompanhamento direto dos
profissionais da cooperativa.
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Coopercitrus

"O cooperado pode ter certeza de que a Agro-
allianz € uma extensao da Coopercitrus. Nosso
compromisso € ouvir, entender e transformar ne-
cessidades em solugdes reais”, reforgca Pedroso.
Com a Agroallianz, a Coopercitrus reafirma seu
compromisso de entregar valor, tecnologia e se-
guranga ao cooperado, aproximando o produtor
rural da industria e transformando desafios em
oportunidades de crescimento sustentavel.

A Agroallianz representa uma nova forma de cons-
truir relagdes no setor.”E uma oportunidade de am-
pliar o portfdlio de produtos e, ao mesmo tempo,
reforcar o elo de confianga entre cooperado e coo-
perativa. O produtor sabe que estamos ao lado de-
le, participando das decisoes e garantindo as me-

Ihores solugdes para sua lavoura”, conclui Degobbi.

Experiéncia e qualidade

A Agroallianz nasceu da uniao entre a Co-
opercitrus e a DVA, industria alema com
mais de 50 anos de histodria e presenca em
50 paises. Com trés décadas de atuagao no

mercado chinés, a empresa mantém labo-
ratérios e equipes proprias responsaveis
por homologar e assegurar a procedéncia
dos insumos. Esse diferencial garante ras-
treabilidade total e rigoroso controle de
qualidade em cada produto disponibiliza-
do no Brasil.

Com a criagao da nova marca, a Cooper-
citrus passou a ter cadeira no conselho da
empresa, participando diretamente das

decisGes estratégicas e da definicao do

portfélio. Desta forma, as solugdes desen-
volvidas sao construidas a partir das reais
necessidades dos cooperados, asseguran-
do acesso a tecnologias eficazes, confia-
veis e adaptadas a sua realidade.
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COOPERADO AMPLIA RESULTADOS
COMTECNOLOGIAS AGROALLIANZ NA CANA

Em Batatais (SP), o cooperado Luis Carlos Tardivo de-
cidiu, em 2024, testar as solu¢oes Agroallianz em sua
lavoura de cana-de-agucar. A experiéncia comegou
em pequena escala, mas logo mostrou resultados
consistentes. “Comegamos em uma area menor para
ver o resultado. Deu certo logo na primeira aplicagao e
este ano ampliamos”, comenta o produtor, lembrando
que o que mais chamou sua atengao foi a brotagao e
o desenvolvimento da cana apds o corte de soqueira.

Além do ganho agronémico, Tardivo destaca a
praticidade do manejo. “Ja tive problemas com
incompatibilidade em calda, que entupiam bicos
de pulverizagao. Com os produtos Agroallianz nao
tivemos esse problema, a aplicagao fluiu bem”,
revela o cooperado. Para ele, a relagao custo-be-
neficio também foi decisiva: “Quando o produto
traz beneficio, ele se paga. Ja usei alguns que nao

trouxeram resultado nenhum. Aqui, vimos retorno

e continuamos ampliando a area”, afirma.

O trabalho foi acompanhado de perto pelo RTV
da Agroallianz, Fabiano Coelho, e pelo CTC da
Coopercitrus, Ricardo Luperini, que reforcam a
importancia da presenca em campo. Com visitas
semanais e acompanhamento das aplicagoes, o
suporte vai além da parte nutricional, atendendo
também todas as demandas da cultura. “O Luis
é criterioso, gosta de testar e comparar. Quando
mostramos resultado e estamos juntos no dia a
dia, a confianga acontece naturalmente”, avalia
Fabiano. Ricardo acrescenta que o caso serviu de
exemplo para outros produtores: "A primeira apli-
cagao deu resposta imediata e ja despertou inte-
resse em vizinhos, que comegaram a testar”

Com os bons resultados, Tardivo ja expandiu o uso
das tecnologias Agroallianz para toda a area de plan-
tio e seguira aplicando também no corte de soqueira.

Ll

Coopercitrus

Tecnologias usadas
O manejo do cooperado Luis Carlos Tardivo

CLIQUE AQUI

E CONHECA 0S
PRODUTOS AGROALLIANZ

contou com solugdes Agroallianz aplicadas

em diferentes fases da cana: plantio, corte

de soqueira e nutri¢ao foliar.

Tellus - Estimula micro-organismos benéfi-

cos no solo, favorece o enraizamento e me-

Ihora a absorgao de nutrientes.

Facility - Adjuvante nao i6nico natural e
biodegradavel. Evita entupimentos em
caldas complexas e melhora a aderéncia
da pulverizagao.

Algae NBMOL - Fertilizante foliar enrique-
cido com extrato de algas, nitrogénio, boro
e molibdénio. Amplia a area fotossintética e
fortalece a estrutura da planta.

Stimulus - Fertilizante organico que esti-
mula o metabolismo vegetal, aumenta a
absorcao de dgua e nutrientes e preserva o
potencial produtivo da lavoura.
Osmobetan - Reduz os efeitos de estres-
ses hidricos e térmicos, mantendo a planta
produtiva mesmo em condigoes adversas.
Amino 75 - Rico em L-a-aminoacidos, au-
xilia em fases criticas como floragao e fi-

nalizagao do ciclo, acelerando a recupera-

cao pods-estresse.

Para conhecer mais sobre os produtos
Agroallianz e sua aplicagao na lavoura, en-
tre em contato com os técnicos da sua uni-

dade Coopercitrus.(®

INCENTIA MICROBIOMA

Tecnologiasdealta performance'
para a cultura.da cana.
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https://www.agroallianz.com.br/
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Fundagdao e
Coopercitrus
Credicitrus

PLOTS DA FUNDACAO VIRAM
VITRINE DETECNOLOGIAS

Projeto integra empresas, produtores e tecnologia
em areas demonstrativas de alto impacto

Fundacao Coopercitrus Credicitrus
(FCC), com sede em Bebedouro (SP),
mantém um projeto estratégico que
conecta tecnologia e capacitagcao de
forma pratica: os plots demonstrativos. As areas,
destinadas a culturas agricolas e pecuarias, fun-
cionam como uma verdadeiravitrine deinovagoes,
permitindo que empresas parceiras apresentem
solugdes diretamente no campo, em condigdes
reais de uso, possibilitando o treinamento de pro-
fissionais e visitas técnicas para agricultores.
“Sao areas de cultivo para diversas culturas, on-
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de nossos parceiros podem mostrar suas tecno-
logias e, dessa forma, levar ao campo sistemas
que agregam em produtividade agricola”, afirma
Marcelo Bassi, responsavel técnico pelas ativida-
des da Fundacgao.

No total, a Fundagao conta atualmente com 17
areas de plots, cada uma com cerca de 10 mil me-
tros quadrados. Todas estao localizadas dentro de

uma mesma propriedade, que possui 112 hectares,

oferecendo ainda espacgo adicional para futuras

demonstragdes. Os protocolos experimentais sao
definidos pelas empresas parceiras, enquanto a

FCC o garante que a area esteja pronta para dias
de campo e demais atividades.

O diferencial dos plots

Para as empresas participantes, a Fundagao ofe-
rece ampla infraestrutura, incluindo auditério, sa-
las de reuniao, locais para refeicao e até transpor-
te interno para o publico visitante. Além disso, os
parceiros tém a oportunidade de desenvolver ex-
perimentos em condigoes reais, participar de dias
de campo e contribuir com inovagdes validadas
na fazenda-modelo, conectando-se diretamente

"

i1

ESSAS AREAS SAO FUNDAMENTAIS
PARA DIFUNDIR TECNOLOGIAS
COM EFICIENCIA, CAPACITANDO
PROFISSIONAIS E PROMOVENDO
PARCERIAS ESTRATEGICAS”

MARCELO BASSI, RESPONSAVEL TECNICO DA FCC

com produtores e tomadores de decisao.

Apesar de muitas vezes serem confundidos com
experimentos, os plots sdo areas demonstrativas,
conduzidas pela Fundagao com acompanhamen-
to da empresa parceira, permitindo capacitagao
interna e visitas técnicas de produtores.

Podem participar empresas que oferecam solugdes
para os sistemas produtivos de agricultura e pecudria.
“Interessadas em participar devem nos procurar para
andlise do projeto. Essa estrutura é fundamental para
difundir tecnologias com agilidade, fortalecendo o coo-
perado por meio da capacitagao continua’, explica Bassi.
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Fundagao Coopercitrus Credicitrus

Experimentos em andamento

Hoje, os plots abrigam experimentos em culturas co- defensivos, nutricao de solo, solugdes bioldgicas, se-

mo soja, milho, cana-de-agucar, citros, café, hortifruti mentes e manejo integrado, com destaque para testes

Empresa Culturas Aplicagdes e Tecnologias Bebedou ro
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Comparativos com herbicidas, fungicidas,

Soja, cana . e ..
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Tendéncias
no Agro

O AGRO DO
FUTURO PASSA
PELO BRASIL

Guilherme Nastari, diretor da DATAGRO,

fala sobre sustentabilidade, sucessao
familiar e o papel das cooperativas na
conexao entre inovagcao e campo

Guilherme Nastari, diretor

da DATAGRO e organizador

do GAFFFF, compartilha sua
visao sobre o agro sustentavel
brasileiro, o papel estratégico
das cooperativas e a sucessao
familiar na lideranga de negécios
do setor sucroenergético.

om carreira interna-

cional e forte atua-

¢ao na lideranga de

projetos voltados
para o setor sucroenergético,
Guilherme Nastari é hoje uma
voz relevante da nova geragao
do agro brasileiro. Economista
pelo IBMEC-SP e mestre em
Agroenergia pela FGV, ele é di-
retor da DATAGRO, consultoria
global em actcar, etanol e bio-
combustiveis e organizadora
do GAFFFF, o Global Agribusi-
ness Festival, que busca apro-
ximar o agro dos grandes cen-
tros urbanos.

Nesta entrevista a segcao Ten-
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déncias no Agro, Nastari abor-
da os desafios e as oportunida-
des do agronegdcio sustenta-
vel no Brasil, fala sobre o papel
estratégico das cooperativas
na inclusao produtiva e tecno-
l6gica, compartilha sua experi-
éncia pessoal com a sucessao
familiar na DATAGRO e refor-
¢a o potencial brasileiro como
protagonista na produgao de
energia, alimentos e solugdes

para o clima.

Coopercitrus — Na sua visao, o
que diferencia o agro brasileiro
de outros paises quando se fala

em sustentabilidade produtiva?

i1

DO BRASIL."

Guilherme Nastari - O Brasil
se tornou o grande exemplo de
uma operagdo em escala con-
tinental, eficiente e com uma
das gestées mais sustentdveis e
responsdveis do mundo. O caso
brasileiro é utilizado em muitas
regides como um exemplo pra-
tico de que é possivel produ-
zir comida e energia de forma
complementar e acessivel.

Coopercitrus — Enquanto alguns
paises ainda associam o agro a
emissao de carbono, o Brasil
tem exemplos reais de solugoes
sustentaveis. O que precisamos
mostrar com mais forga?

Guilherme Nastari — Apesar de
atuvalmente o agro brasileiro
ser essa poténcia em escala e
eficiéncia global, ainda preci-
samos desenvolver muito nos-
sas capacidades de comunica-
¢do e valorizagdo de marcas.

Novas ferramentas de marke-

GRANDE PARTE DA COMIDA,
ENERGIA E SOLUCOES
CLIMATICAS DO FUTURO VIRA

ting podem potencia-
lizar muito o acesso e a
consolidag¢do de mercados
internacionais.

Coopercitrus — A DATAGRO é
organizadora do GAFFFF. Qual
é o propdsito do evento?

Guilherme Nastari — O GAFFFF
surge em 2012 com o objetivo
de proporcionar um ambiente
para discussbées das principais
pautas internacionais que im-
pactam diretamente toda a
cadeia de producgado e distribui-
¢do. O GAFFFF tem como obje-
tivo promover o agro em todos
os lugares, e especialmente
nos grandes centros urbanos,
fazendo com que tenhamos
um melhor reconhecimento
e valorizagdo do grande tra-
balho que é realizado diutur-
namente por um contingente
enorme de pessoas dedicadas

e muitas vezes abnegadas. O

Tendéncias no Agro

Global Agribusiness Festival, o
GAFFFF, possui 4 pilares: Fo-
rum, Fair, Food e Fun.

Férum: através de ambiente
neutro e independente, pro-
mover discussées e debates
de assuntos que impactam o
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Tendéncias no Agro

agronegocio brasileiro e mun-
dial. Fair: promover a conexdo
comercial e institucional de
todos os elos da cadeia. Food:
através dos alimentos, conec-
tar o cliente ao produtor. Fun:
trazer parte importante da cul-
tura do agro para os grandes
centros urbanos.

Coopercitrus — Como vocé vé o
papel das cooperativas, como a
Coopercitrus, nesse contexto?
Guilherme Nastari - O coope-
rativismo certamente é uma
das formas mais eficientes de
organizagdo do lado produ-
tivo. Paises com cooperativas
fortes também possuem um
agronegocio forte. As coope-
rativas conectam o produtor
com o que tem de mais novo e
atualizado no mundo, trazendo
atualizagdo, inovagodes, novas
tecnologias, competitividade e
abrindo mercados que ndo se-
riam acessiveis caso os produ-
tores estivessem operando de
forma individualizada.

Coopercitrus — Vocé é filho do Dr.

Plinio Nastari, referéncia no agro,
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“AS COOPERATIVAS
CONECTAM O PRODUTOR
COM O QUE TEM DE MAIS

NOVO E ATUALIZADO
NO MUNDO.”

e hoje toca a DATAGRO com pro-
tagonismo. Conte sobre sua ex-
periéncia de sucessao familiar.
Guilherme Nastari - Tenho
muito orgulho de ser filho de
um brasileiro como o Dr. Plinio
Nastari. Nés aqui na DATAGRO
seguimos de forma diligente,
focados e com muito amor as
orientagcées que recebemos
dele. O Dr. Plinio é um exemplo
de dedicag¢do, simplicidade e
eficiéncia para todos da Fami-
lia DATAGRO. Sucessdo se faz
todo o dia e para todo mundo.
O Dr. Plinio comegou o pro-
cesso de sucessdo hd 46 anos,
quando decidiu comec¢ar a DA-
TAGRO com a dona Rute.

Coopercitrus — O que pode
inspirar jovens a assumirem as
propriedades e os negdcios fa-
miliares com propésito?

Guilherme Nastari — Para a su-
cessdo acontecer, o patriarca
precisa transferirconhecimen-
to e metodologia, mas o mais
importante é o respeito pela
histéria e a responsabilida-
de em perpetuar os valores e

os principios éticos que cons-

Setembro de 2025

tituiram a base da empresaq,
permanecendo sempre atuais
e conectados com o que had
de mais avan¢ado no mundo.
Nado existe setor mais atual e
moderno do que o agronego-
cio no Brasil.

Coopercitrus — Se pudesse dei-
Xar uma mensagem para os Co-
operados da Coopercitrus sobre
o agro sustentavel, qual seria?

Guilherme Nastari — O Brasil
é o pais do futuro. Sé depen-
de de nds aproveitarmos as
inUmeras oportunidades que
recebemos quase diariamen-
te. Grande parte da comida,
da energia e da possibilida-
de concreta de redug¢do das
emissées de carbono vao vir

do Brasil no futuro.

Coopercitrus — O que vocé gos-
taria que o mundo ouvisse do
agro brasileiro?

Guilherme Nastari - Que o
Brasil é uma opg¢do vidvel e
barata para auxiliar o mundo
a resolver os principais desa-
fios da humanidade nos proxi-
mos 100 anos.@

@ COOPERCITRUS
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Protecao e
seguranca
do seu patrimonio
em um so lugar!
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GESTAO FINANCEIRA: O PILAR DA BOA
SAFRA E DO CREDITO INTELIGENTE

A Fincoop ajuda o cooperado a dominar niumeros,
acessar crédito mais barato e crescer com segurancga

océ sabe, em detalhes, quanto custa

produzir um hectare de soja ou um lo-
te de gado na sua propriedade? Sabe
dizer qual parte da receita vira lucro e
em que més o caixa costuma ficar mais aperta-
do? Se a resposta € “ndo exatamente”, vocé nao
estd sozinho.

Em tempos de margens apertadas, produzir bem
ja nao basta. "Tao importante quanto colher mui-
tas sacas a mais é saber se o negécio est3, de fa-
to, gerando resultado”, resume Anderson Tadeu
Frangiotti, especialista da BPO Farm. O produtor
gue domina seus numeros faz escolhas melhores,
acessa crédito mais barato e sustenta o cresci-
mento com seguranca.

Ao lado do colega Marcelo Consoli, ele percorre
fazendas de varios portes e confirma que ainda
ha muitos produtores fazendo seus controles no
caderninho ou na cabega. Foi para mudar esse
cenario que a Fincoop, brago financeiro da Coo-
percitrus, estruturou um servigo de fluxo de cai-
xa auditado. A proposta combina ferramentas de
diagndstico, acompanhamento mensal e orienta-
Gcao para tomada de decisao. Com ele, o coope-
rado se baseia em dados e nlimeros concretos,
fundamentais para a tomada de decisao.
"Queremos que o produtor tenha clareza sobre o
que ganha e onde gasta, usando esses dados para
conseguir crédito melhor e crescer de forma sus-

tentavel”, resume Simonia Sabadin, CEO da Fincoop.
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Por que profissionalizar

as finangas?

1. Taxas menores e crédito sob medida

Risco custa caro. Quando o banco nao enxerga as
contas do produtor, cobra juros maiores para se
proteger. Por outro lado, o cooperado que exibe
fluxo de caixa organizado reduz a incerteza do fi-
nanciador. "Quando o produtor chega com proje-
¢oOes e margem esperada, dilui o risco do finan-

ciador e paga menos pelo dinheiro”, explica Tadeu.

2. Planejamento de safra ao longo do ano

Relatdrios mensais mostram se a propriedade es-
ta no azul ou precisa de caixa até a colheita. O co-
operado antecipa renegociagdes ou investimen-

tos e evita surpresas com o saldo bancario.

3. Decisdes baseadas em evidéncias

“Clareza dos nimeros reduz o ‘achdmetro’ e torna a
decisao mais segura’, refor¢a Marcelo Consoli, tam-
bém sécio da BPO Farm. Saber o custo operacional
por hectare, por exemplo, indica o prego minimo de
venda e a melhor hora para travar parte da produgao.

4. Separagao da pessoa fisica e da fazenda

Misturar contas da familia com a da propriedade
distorce resultados e dificulta comprovar renda ao
buscar crédito. A Fincoop auxilia a criar DREs e ba-
langos que refletem o negadcio rural, uma condicao

cada vez mais exigida pelos agentes financeiros.

Gestao na Propriedade

Passo a passo para sair do achismo

Boa pratica

Mapear entradas
e saidas

Classificar custos S a
depreciagao e pro-labore.

Projetar fluxo
de 12 meses e parcelas de financiamentos.

Como colocar em campo

Registre mensalmente vendas, empréstimos,
despesas e investimentos. Use sistema
simples ou planilha padronizada.

Separe custo operacional efetivo (COE),

Combine calendario de plantio, colheita

Resultado para o produtor

Visao real de caixa; evita confundir
lucro com dinheiro em conta.

Identifica onde cortar sem
comprometer produtividade.

Antecipagao de gargalos de caixa;
negociagao preventiva.

Definir preco-alvo | Some custos + margem desejada e trave lotes | Protege contra quedas subitas de preco;

e travar lotes

Revisar indicadores | |, . .
liquida e endividamento.

Ficar melhor antes de ficar maior
"O produtor muitas vezes quer expandir area, mas
sem organizagao financeira da o passo maior que
a perna”, adverte Tadeu. Ele cita o mantra do pro-
fessor Marcos Fava Neves, “ficar melhor antes de
ficar maior”, como roteiro para atravessar o ciclo
de pregos, clima e custo de capital.

Na pratica, boa gestao é como um adubo invisivel

parciais quando o mercado atingir o alvo.

Acompanhe mensalmente margem bruta,

garante liquidez para a safra seguinte.

Decisoes de crescimento baseadas
em desempenho, nao em impulso.

da propriedade. Ele nao aparece na foto da lavou-
ra, mas garante que a préxima safra seja ainda me-
Ihor. Se vocé ainda controla a fazenda pelo extra-
to bancario, o convite esta feito. Procure a equipe
Fincoop na unidade Coopercitrus para ter acesso
a consultoria especializada, crédito mais barato,

decisdo embasada e rentabilidade no azul. @
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REFORMA DE CANAVIAL COM SOJA:

PRODUTIVIDADE, SUSTENTABILIDADE

E BOAS PRATICAS

cana-de-aglcar € uma das culturas

mais importantes para o agronegoécio

brasileiro, sendo responsavel por gerar

energia, agucar e etanol para o pais e
para o mundo. No entanto, apds inUmeros ciclos,
as produtividades tendem a cair. Assim, o canavial
precisa passar por um momento de renovacgao. Es-
te processo é conhecido como reforma do canavial.
Tradicionalmente, a reforma do canavial era vista
como um periodo de custos elevados, em que o
produtor investia no preparo do solo e ficava sem
receita econdmica até a implantagao da nova so-
queira. Hoje, no entanto, esse cenario vem mudan-
do, e cada vez mais agricultores estao aproveitando
a reforma para integrar outras culturas ao sistema.
Dentre elas, ha plantas de servigos como a crotala-

ria e/ou culturas de exploragdo econdémica, como
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o amendoim e principalmente a soja, que tem ga-
nhado destaque como alternativa estratégica.

Nos ultimos quatro anos, a pratica da renovagao
do canavial com a soja ganhou espago no campo
e surpreende pela versatilidade e capacidade de
agregar agronomicamente e economicamente ao
produtor. E, nesta crescente adogao da cultura na
rotacao, um dos temas abordados no 10° Congres-
so Brasileiro de Soja, realizado em Campinas (SP),
foi justamente a experiéncia da semeadura de soja
em areas de reforma de cana, onde tive a oportu-
nidade de compartilhar as praticas de campo com
o publico presente. Este tema reforca o quanto a
integragao entre culturas vem trazendo avancgos
significativos para a agricultura e ganhos reais ao
produtor, além de contribuir para melhoria agroné-
mica do solo e o sistema produtivo com um todo.

A soja como parceira na reforma
A introducgao da soja na reforma do canavial traz
vantagens em diversas frentes. Do ponto de vista
econdmico, a colheita dos graos gera uma receita
adicional ao produtor, diminuindo o impacto fi-
nanceiro de um periodo que antes era considera-
do improdutivo. Do ponto de vista agronémico, a
soja contribui para a fertilidade do solo por meio
da fixagdo bioldgica de nitrogénio, reduzindo a
dependéncia de adubos nitrogenados para a cul-
tura seguinte.

Além disso, a soja proporciona a rotagao de cultu-
ras, pratica que ajuda a quebrar ciclos de pragas,
doencas e plantas daninhas especificas da cana
por poder utilizar moléculas que, na cana, ndo po-
deriam ser utilizadas. Essa diversificacdo é uma
forma eficiente de reduzir custos futuros com de-
fensivos, e ao mesmo tempo, melhora a qualidade
do solo e de sua estrutura fisica.

Outro ponto relevante é a cobertura do solo. A
palhada da soja serve como protegao contra a
erosao, conserva umidade e favorece a atividade
bioldgica, proporcionando condigdes mais favo-
raveis para o desenvolvimento da nova cana.
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Cana

Boas praticas parao
sucesso da integracao

Para que a reforma com soja seja
bem-sucedida, algumas recomendacdes
técnicas devem ser observadas:

& Escolha da cultivar — E importante se-
lecionar variedades de soja adaptadas a

regido e ao calendario da reforma.
O5 Semeadura direta na palhada - Esta téc-
‘O‘ nica reduz custos, preserva a estrutura
do solo e mantém maior teor de matéria
organica e umidade no sistema.

;‘ Manejo da fertilidade - Planejar a adu-
Yt bacao focando tanto na soja quanto na
cana que vird em seguida, garantindo o

melhor aproveitamento dos nutrientes.
Logistica agricola = Um bom planeja-
7 v mento de operagdes evita atrasos na
implantacao da cana apds a colheita da

soja, garantindo que o ciclo produtivo si-
ga dentro do calendario ideal.

Essas praticas, quando aplicadas em con-

junto, potencializam os resultados e permi-

tem que o produtor alcance produtividades

consistentes em ambas as culturas.




O papel da cooperativa
e da inovacao

A Cooperativa, como protagonista do se-
tor e fomentadora de novas tecnologias no
campo, conta com o suporte do departa-
mento técnico para prestar o apoio neces-
sario ao cooperado na realizagdo da refor-
ma do canavial, e por isso criou o programa
RENOVA SOJA. Este programa tem os se-
guintes pilares:

Retirar a cana entre setembro e outubro e des-
truir a soqueira com herbicidas ou rogadeira;
Fazer andlise de solo e as corregdes de
acordo com as recomendacdes técnicas;
Preparar o solo com gradagem ou escarifi-
cagao, ou optar pelo plantio direto sobre a
palhada da cana;

Q Escolher a variedade de soja adequada pa-
ra cada regiao, considerando o ciclo, a re-
sisténcia a pragas e doencas, o potencial
produtivo e a qualidade dos graos;

\4) Plantaras sementes de soja de acordo com as
orientagdes de profundidade e espagamento;
4 Fazer o controle das plantas daninhas, pra-
gas e doengas, usando métodos integrados
e produtos registrados para a cultura, evi-
tando herbicidas com residual longo que
possam prejudicar a cana-de-agucar;

Portanto, suporte técnico tem sido essen-
cial para que os produtores entendam o
manejo adequado, escolham as cultivares

corretas e fagam os ajustes necessarios em

cada realidade de campo.

Conclusao:

um futuro sustentavel
A reforma do canavial com soja representa mais

do que uma técnica de manejo. Ela € um exemplo
claro de como a agricultura pode evoluir de forma
sustentavel, integrando culturas, otimizando recur-
sos e oferecendo multiplas vantagens ao produtor.
Com planejamento adequado e boas praticas,
além do suporte técnico, o agricultor transforma
um periodo de custos em uma fase de geracao
de renda, melhoria do solo para o ciclo seguinte e
ainda diversifica a sua producao. E um sistema em
que todos ganham, especialmente o cooperado.

Portanto, o futuro da canavicultura estd intima-
mente ligado a capacidade de inovagado do pro-
dutor. E a soja, sem duvida, é uma parceira estra-

tégica nessa jornada. @

Por Fabio Marques,
Especialista em cana-de-agucar.
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escala

ONDE TEM AGRO,
TEM STIHL

Com as motobombas STIHL, vocé tem poténcia

e eficiéncia para diferentes atividades no campo.
Resistentes e faceis de usar, garantem alto desempenho
em irrigagdo, abastecimento e drenagem. Sempre com a
qualidade e a durabilidade que fazem da STIHL a parceira

do produtor rural.

STIHL.COM.BR

0 @STIHLBRASIL o STIHL BRASIL

@STIHLOFICIAL 0 STIHL BRASIL OFICIAL




&@

Opiniao

2025: O ANO INTERNACIONAL
DO COOPERATIVISMO

Organizagao das Nacgoes

Unidas (ONU) declarou

2025 como o Ano Interna-
cional do Cooperativismo. O obje-
tivo dessa declaragao é destacar
e reconhecer a importancia das
cooperativas para a construgcao
de um mundo mais sustentavel e
inclusivo, especialmente na acele-
ragao dos Objetivos de Desenvol-
vimento Sustentavel (ODSs).
Com o tema “Cooperativas cons-
troem um mundo melhor”, a As-
sembleia Geral da ONU enfatizou
2025 como um ano em que reco-
nhecemos o impacto global das
cooperativas na promogao do
desenvolvimento sustentavel, na
busca por solugdes inovadoras e
na inclusao social. Essa iniciativa
gera maior visibilidade ao modelo
cooperativista, envolvendo comu-
nidades, governos e instituicoes e
promovendo o desenvolvimento
econdmico e social local e global.
No Brasil, os numeros do coope-
rativismo de produgao agrope-
cuaria sao superlativos. Dados re-
centes da Organizagao das Coo-
perativas do Brasil (OCB) indicam
a existéncia de 1172 cooperativas
de produgao, as quais congre-
gam 11 milhdao de cooperados,
geram 270 mil empregos, detém

R$ 310 bilhdes em ativos e inje-

por José David

tam anualmente R$ 30 bilhdes
em sobras na economia nacional,
com forte impacto nas econo-
mias e comércios regionais.

S30 muitos os beneficios do co-
operativismo para o produtor ru-
ral brasileiro. Destacamos trés: o
fortalecimento do poder de ne-
gociagcao dos produtores, tanto
na aquisicao de insumos quanto
na garantia de valores justos na
venda dos produtos; o fomento
ao desenvolvimento econémico
regional, uma vez que as coope-
rativas geram empregos diretos
e indiretos e promovem o desen-
volvimento econdémico, social e
educacional das comunidades
urbanas e rurais onde atuam; e a
promogao do acesso dos coope-
rados ao crédito, as tecnologias
inovadoras, a assisténcia técnica
qualificada e a capacitagao dos
seus cooperados e colaboradores.
Como toda organizagao, as co-
operativas também demandam
desenvolvimento constante. E
importante que estejam aten-
tas a profissionalizagdo da ges-
tao através da implementacao
e desenvolvimento dos sistemas
e estruturas de governanga e
da formacgao de liderangas com
capacidade deciséria e visao

estratégica. Além disso, as co-
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operativas devem promover o
engajamento constante de seus
associados através do fomento
a participacao ativa e do fortale-
cimento do compromisso cole-
tivo. No mais, a expansao cons-
tante da oferta de produtos e
servigos e a adogao de solugoes
tecnologicas deixaram de ser
diferenciais; hoje, representam
uma fatia importante das recei-
tas. Tudo isso, claro, com olhar
atento as demandas do merca-
do e foco em sustentabilidade.

E grande a importancia das coo-
perativas de produgao agropecu-
aria para as comunidades em que
estao inseridas, assim como para
0 pais e para o mundo. Nesse sen-
tido, acerta a ONU ao destacar a
importancia dessas organizacgdes,
aumentando o alcance e a inten-
sidade e destacando a importan-
cia dos ideais cooperativistas.@

José David é advogado
e conselheiro de agronegdcios.
Contato: jose@josedavid.com.br
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MERCADO DO BOI GORDO

A demanda global por carne aumenta ano a ano €, mesmo com as
restricoes dos EUA, o Brasil mantém o protagonismo na exportagao
e é referéncia de competitividade no mercado mundial.

om o desencadeamento da “guer-
ra” comercial pelos Estados Unidos, o
mundo comegou a olhar além das bar-
reiras levantadas.
E, quando o assunto é carne bovina, todos os
olhos, ou melhor, bocas, se voltam para o Brasil.
Em um primeiro momento, o acordo comercial
entre o Mercosul e Unidao Europeia comecga a se
desenrolar, mas precisa da aprovagao de alguns
paises europeus. Mas, caminha para uma cota de
99 mil toneladas para a carne bovina.
Essa € uma excelente oportunidade para os paises
do Mercosul (Brasil, Paraguai, Argentina e Uruguai),
que terao menos restricoes para a exportagao de
mel, soja, agucar e outros produtos do agronegdcio.
Sobre os Estados Unidos, as rotas comerciais de
abastecimento de carne bovina foram “desbalance-
adas” e alteradas, mesmo assim os norte-america-
nos continuam comprando a carne bovina brasileira.
No ultimo relatorio do Departamento de Agricul-
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tura dos Estados Unidos (USDA), referente aos dias
de 24/8 a 30/8, o Brasil continua vendendo carne
aos estadunidenses, representando 11,7% das com-
pras de carne in natura. Quando falamos da car-
ne bovina processada, representamos 62,4% das
compras, mas deve-se ressaltar que nesse perio-
do, a processada respondeu apenas por 5,9% das
compras totais de carne bovina dos EUA.

De acordo com dados da Secex, em agosto os
norte-americanos participaram de 2,4% das
compras de carne in natura brasileira, com 6,4 mil
toneladas. No més, foram 268,6 mil toneladas ex-
portadas, um recorde para os meses de agosto.
Um aspecto importante é que os Estados Unidos
ja vinham reduzindo as compras de carne brasi-
leira ha, pelo menos, dois meses anteriores a me-
dida. Ou seja, a participagao norte-americana nas
exportagdes ja estava diminuindo, mas, mesmo
assim, o Brasil manteve o ritmo dos embarques e
o prego da carne.

Mesmo com a redugao do volume destinado aos
EUA, julho foirecorde frente a qualquer outro més.
Um dos fatores que explicam a redugao das com-
pras norte-americanas nos Ultimos meses sao as
cotas de importagcao concedidas ao Brasil. O Bra-
sil tem direito a cerca de 65 mil toneladas anuais
dentro da cota, enquanto a Australia dispoe de
aproximadamente 380 mil toneladas.

Ou seja, podemos tirar duas conclusodes: a primeira
€ que mesmo com a tarifa de 50%, a carne bovina
brasileira continua competitiva por 13, o que é, no
minimo, notavel e mostra o quanto somos capazes.
A segunda é que mesmo com pouca quantida-
de vendida aos EUA, ainda conseguimos vender
muita carne a outros destinos, o que é outra coisa
notavel (figura 1).

Figura 1: Volume de carne bovina in natura exportada pelo Brasil por semana em 2025, em mil toneladas.
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Ainda de acordo com os dados do USDA, a Aus-
trélia € a maior vendedora de carne bovina aos Es-
tados Unidos, com 33,8% das compras no periodo
de 24/8 a 30/8. Os australianos estdo em um ano
relativamente bom para a produgao de carne bo-
vina e deverd ser o recorde de produgao.

Ainda na Australia, o abate devera crescer 8,6%
em comparagao com o ano passado, totalizando
cerca de 9 milhdes de cabecgas, o que é somente
um pouco mais do total de gado confinado pe-
lo Brasil (estimamos em 8,3 milhdes de cabecas
confinadas no Brasil, em 2025).

Segundo dados do MLA (Meat & Livestock Aus-
tralia), a exportagéo devera atingir 1,5 milhdo de
toneladas, cerca de 53,5% da produgao anual, um
numero que so é possivel por conta da demanda
internacional cada vez maior.
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E ndo para por ai. O momento é de alta da cota-
¢ao da arroba australiana, que, apds o tarifago so-
bre o Brasil, subiu de US$65,00/@, para perto de
US$83,00/@, uma alta de US$18,00/@ ou 27,7%
em pouco mais de 30 dias.

A arroba brasileira estd sendo comercializa-
da em US$5750, abaixo do preco da Argentina
(US$65,00/@), Paraguai (US$69,00/@) e Uruguai
(US$80,00/@), paises vizinhos e que concorrem
com o Brasil no comércio internacional da carne
bovina, mas que com uma oferta que esta cada
vez mais restrita e com pregos da arroba cada vez
mais altos, ndo conseguem ser os Unicos fornece-
dores em uma demanda mundial crescente, e fa-
zem com que o mundo mire o Brasil. @

Por Lorenzo Cracco, engenheiro-agrénomo e analista de
mercado da Scot Consultoria. www.scotconsultoria.com.br
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Mercado

ESTIMATIVAS PARA A SAFRA
2025/26 DE CANA-DE-ACUCAR

moagem de cana-de-
-agUcar no acumula-
do da safra 2025/26
até 12 de agosto so-
mou 306,2 milhdes de toneladas,
representando uma queda de
8,6% ou 28,7 milhdes de toneladas
amenos em relagao ao ciclo ante-
rior (334,9 milhdes de toneladas),
segundo dados da Unica (Unido
da Industria de Cana-de-Agucar
e Bioenergia). Quanto a qualidade
da matéria-prima, o Agucar Total
Recuperavel (ATR) acumulado do
ciclo soma 126,85 kg/t, também
em retragao, mas de 4,8% em re-
lacdo ao mesmo periodo anterior
(132,90 kg/t), sendo o menor nivel
dos ultimos 10 anos.
O regime de chuvas foi desfavora-
vel no desenvolvimento da lavoura,
com precipitagdes abaixo do ide-
al, e na colheita com clima umido,
impactando de forma conjunta a
produtividade (TCH) e a qualida-
de (ATR). Olhando somente entre
abril e julho, a produtividade agri-
cola caiu 10% em um ano, atingin-
do média de 79,84 t/ha, de acordo
com o CTC (Centro de Tecnologia
Canavieira). Combinada a queda
de quase 5% no ATR, a redugao
resultou em uma retragao proxima
a 15% no ATR por hectare (TAH). A

perda foi generalizada em todo o

Centro-Sul, chegando a 18% em
Goias, 19% em Sao José do Rio Pre-
to, 23% em Minas Gerais e 25% em
Ribeirao Preto, com excecao ape-
nas do norte do Parana e da regido
de Assis (SP), que apresentaram
melhor desempenho.

Dessa forma, a temporada
2025/26 ja aponta sinais de re-
tragao com as quedas no teor de
ATR e produtividade, reflexos cli-
maticos e impactos herdados da
temporada anterior. Um levanta-
mento realizado pelo NovaCana
com especialistas aponta que
com o 12 trimestre concluido, ha
consenso de que a moagem no
Centro-Sul serd menor do que a
de 2024/25, embora ainda haja
divergéncias quanto a dimensao
da quebra. Enquanto isso, o mer-
cado segue dividido para o agu-
car, mas o etanol ja mostra maior
variabilidade, influenciado por fa-
tores como adogao do E30, com-
petitividade do agucar frente ao
biocombustivel, capacidade de
cristalizagao das usinas e cresci-
mento do etanol de milho.

Em relagdo ao agucar, a Hedge-
point reduziu sua projegao de pro-
ducgao do Brasil para 40,9 milhoes
de toneladas, com exportagoes
em 319 milhoes, destacando os

impactos da estiagem inicial e dos
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incéndios de 2024 na pro-
dutividade,emboraindica-
dores de vegetagao apon-
tem possivel recuperagao
na segunda metade da safra.
O desvio para o etanol perdeu
forga, e as usinas devem manter
cerca de 52% da cana destinada
ao agucar, o que pode apertar os
estoques de etanol e sustentar os
precos do adogante. Mesmo com
redugao na estimativa de produ-
¢ao global, o balango do adogan-
te na safra 2025/26 ainda aponta
para um superavit, segundo proje-
¢oes do Itau BBA. Houve recuo nas
projecdes de produgao no Brasil e
Europa, mas no sul e sudeste da
Asia o cendrio é outro, com expec-
tativa de que a producao na india
cresga 18% no ano, 12% no Paquis-
tao e 8% na Tailandia. Dessa forma,
o superavit global reduziu de 2,7
para 1,7 milhdes de toneladas.
Do lado do etanol entrou em vi-
géncia a nova regulamentacao
federal que aumenta a mistura
de biocombustiveis na gasolina
(etanol) e no diesel (biodiesel) co-
mercializados em todo o pais. O
percentual de biodiesel no diesel
cresceu de 14% para 15%, enquan-
to a mistura de etanol na gasolina
passou de 27% para 30%, o que
deve adicionar 1 bilhao de litros de
demanda de anidro ja nesta safra,
de acordo com o Itad BBA. Ja no
ambito internacional, os Estados
Unidos abriram investigagao sobre
o etanol brasileiro, embora o co-
meércio bilateral ja seja pequeno e
esteja em retragdo (Queda de 70%

Mercado

entre 2019 e 2024), mas o governo
brasileiro e a industria defendem
que ambos os paises unam esfor-
¢os para expandir mercados de
etanol no mundo, em vez de travar
disputas comerciais. O Brasil rea-
firma a legitimidade da tarifa de
18% sobre o etanol norte-ameri-
cano e destaca que nao concede
subsidios a produgao, ao contrario
dos EUA, que apoiam fortemente
o milho e o agucar via programas
governamentais. A diplomacia
brasileira propds ampliar coope-
ragao em iniciativas como a Alian-
¢a Global em Biocombustiveis e
em combustiveis sustentaveis de
aviagdo (SAF), cuja demanda deve
crescer a partir de 2027.
Diante desse cenario, podemos
dizer que as perspectivas se-
guem cercadas de incertezas na
cadeia da cana-de-agucar. A sa-
fra 2025/26 deve ser observada
com cautela, com as varidveis do
campo e do mercado interagindo
de forma complexa e desafiadora
para todo o setor, mas o Brasil tem
resiliéncia para provar sua forca
mais uma vez e continuar abaste-
cendo o mundo! @
Marcos Fava Neves é professor Titular (em
tempo parcial) da Faculdade de Administra-
¢do da USP (Ribeirdo Preto - SP) e da Harven
Agribusiness School (Ribeirdo Preto — SP). Sécio
da Markestrat Group. E especialista em Plane-
Jjamento Estratégico do Agronegdcio. Confira
textos e outros materiais em DoutorAgro.com e
veja os videos no Youtube (Marcos Fava Neves).
Vinicius Cambativa é associado na Markestrat
Group e professor na Harven Agribusiness
School (Ribeirdo Preto — SP). Engenheiro Agré-
nomo pela FCAV/UNESP, mestre e doutorando
em Administracéo pela FEA-RP/USP. E especia-
lista em comunicagéo estratégica no agro.
Beatriz Papa Casagrande é associada na
Markestrat Group, engenheira agrénoma pela
ESALQ/USP e mestra em Administragdo na

FEA-RP/USP. E especialista em inteligéncia de
mercado para o agronegacio.
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