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A FEIRA QUE SE
TORNOU CASA

m 50 anos, a Coopercitrus cresceu ao la-
do do produtor rural. O que comegou em
Bebedouro, em 1976, hoje se traduz em
uma cooperativa que expressa esse rela-
cionamento de forma concreta: negdcios, tecno-
logia, familia e pertencimento no mesmo espaco.
A feira cresceu junto com o cooperado.
O que comegou como um evento comercial se
tornou um ponto de encontro. E esse o sentido
do conceito “A Casa do Cooperado”.

Uma feira para todos

Ir a Expo com a familia virou tradigao para muitos
cooperados. A estrutura da feira permite que ca-
da pessoa aproveite o evento do seu jeito.
Enquanto o cooperado visita pavilhdes, conversa
com especialistas e fecha negécios, as criangas
contam com um espago preparado para lazer e
atividades educativas.

A Arena do Conhecimento também reforca o papel
da Expo como ambiente de informacgao. A progra-
magao reunira palestras sobre manejo, gestao, su-
cessao familiar, reforma tributaria, planejamento fi-
nanceiro, inovacao e temas atuais do agronegacio.
O espacgo dos Produtores Artesanais reune uma
variedade de doces, queijos, charcutaria, bebidas e
produtos feitos na roga. Um espaco para conhecer,
degustar e levar para casa o que o campo produz.

6 Revista Coopercitrus #474 « Junho de 2026
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O QUE A EXPO OFERECE

Entradae
estacionamento gratuitos

Agua e café
avontade

2 restaurantes
e food trucks

Espaco Kids

Diversos
produtores artesanais

Palestras técnicas
e de gestao

Foto: Coopercitrus.
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Venha celebrar conosco
Coopercitrus Expo 2026

27 a 31de julho, das 08 as 18h
Fundagao Coopercitrus Credicitrus Coperfam
Rodovia Brigadeiro Faria Lima, km 384 - Bebedouro (SP)

Foto: Coopercitrus.
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Foto: Coopercitrus.

ONIBUS DAS FILIAIS

A Coopercitrus organiza transporte
gratuito saindo das unidades,
mediante disponibilidade de vagas.
Procure o gerente da sua unidade
e garanta seu lugar.

Traga sua familia para
a Casa do Cooperado.

Revista Coopercitrus #474 « Junho de 2026
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COI)PERCITRUS
FERTILIZANTES E INSUMOS @26
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E AGORA

0 ‘ Decisdo de safra | Insumos
Garantir o produto certo, na quantidade certa, na hora certa.

ANTES DE IR PARA
A EXPO, LEVANTE:

Volume de fertilizante
por talhdo na safra 26/27

Defensivos por cultura
e janela de aplicagao

Planejar a compra de insumos com antecedéncia .
Sementes confirmadas

é a forma mais segura de chegar ao momento de ou em aberto

aplicagao sem surpresa. T ll
A Coopercitrus negociou com antecedéncia jun- e o

to as principais indUstrias para garantir disponi-

Quanto pode ser
travado via barter

Consumo da safra

bilidade, qualidade e entrega programada. .
anterior para comparar

'As prioridades da Coopercitrus sao seguranga de Q AG R QALLIANZ

abastecimento, qualidade dos produtos e eficién- Aalianca de grandes resultados

O000d

cia agronémica. Todo o trabalho ja foi feito para

oferecer solugdes confidveis ao cooperado. Se-
bastidao Vilela, superintendente de fertilizantes. Parceiros eStrateg|c°s

reforcam a oferta:

PENSE NISSO

O melhorinsumo é o que

Na Expo, ° cooperado. Tello: fertilizantes biointeligentes com matriz

oy Tem acesso a diversos fornecedores organica. Mais eficiéncia, menos perda de nu- chega a tempo e com
™ parceiros,em um sé lugar © trientes, solo mais saudavel. garantia de procedéncia.
&8 Fechao pacote com suporte . - . Procure o gerente da sua
© &2 acnico especializado : Agroallianz: atua como extensao da Cooperci- ] . o
o © trus, participando das decisdes de portfdlio e unidade e planeJe sua visita
x Conecta produto, crédito e barter ampliando o acesso ainsumos inovadores com a Coopercitrus Expo 2026.
com a Fincoop integrada ao pavilhao rastreabilidade e suporte técnico.
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FINANCAS E GESTAO

ANTES DE COMPRAR,
PROTEJA A MARGEM

0 ‘ Decisao de safra | Fincoop

Organizar o financeiro da safra antes do campo exigir resposta.

Safra bem planejada também depende de de-
cisdo financeira. Na Coopercitrus Expo 2026, o
cooperado encontra ferramentas para organizar
crédito, seguro, consoércio, barter, fluxo de caixa e
sucessdo em um s6 ambiente.

Barter para proteger margem
Quando o cooperado trava parte dos custos em
sacas de soja, milho ou café, ganha previsibilidade.
O barter ajuda a conectar compra de insumos,
comercializagao da produgao e protegao de mar-
gem na mesma estratégia.

Na Expo, a equipe do Departamento de Graos e
Café estara a disposigcao para orientar o coopera-

10 Revista Coopercitrus #474 < Junho de 2026

do sobre barter, comercializagao, armazenagem e
agregacao de valor a produgao.

Seguros para proteger o patrimonio
O cooperado investe anos em maquinas, equipa-
mentos, tecnologia e infraestrutura. Proteger esse
patrimonio faz parte da gestdo da propriedade.

O portfdlio é completo: veiculos, maquinas, pivds,
imoveis, patriménio rural e vida.

O seguro chega a Expo como uma das princi-
pais novidades.

Na Expo vocé conversa com os especialistas pa-
ra avaliar e entender coberturas adequadas pa-
ra sua realidade.

Foto: Coopercitrus.

Consorcio para planejar

sem pesar no caixa

Para drones, automoveis, imoveis, terrenos e im-
plementos. Na feira, a equipe esta disponivel para
fazer simulagdes e indicar as melhores opgoes.
"O consorcio € uma excelente alternativa de pla-
nejamento. O cooperado que nao quer comprar
agora pode se preparar para aquisi¢oes futuras
sem pressionar o orcamento de hoje”, explica

Cassio Movio, gerente da Corretora Fincoop.

Crédito com parceiros e

condicoes competitivas
A Coopercitrus Expo ird reunir linhas de crédito

agricola e institui¢des financeiras parceiras.

Credicitrus: condi¢coes diferenciadas

por intercooperagao

Irriga+SP: taxas subsidiadas para

irrigacao e tecnologia de precisao

Bancos das concessionarias:
financiamento de longo prazo para frota

A Fincoop também oferece assessoria financei-
ra para organizar fluxo de caixa, calcular custo de
producao e identificar o pregco que remunera cor-

retamente a propriedade.

|| IFEiRa DE AGRONEGOCIOS |
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@ Seguros: maquinas, drones,
pivds, residencial e vida
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Consorcio: implementos,
- veiculos, tecnologia e imdveis
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Irriga+SP parairrigagao
e agricultura de precisao
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ii Planejamento sucessorio

ESTA DE OLHO EM UM DRONE?

0 Campo Digital: demonstragao e venda

Foto: DJI.

0 Cursos de capacitagao: operagao
com seguranga e eficiéncia

0 Seguro: protegao para o equipamento
0 Consdrcio: compra programada

Q Pés-venda: manutencao
e suporte especializado

Converse com as equipes do Campo Digital
e da Corretora Fincoop na Expo.

Revista Coopercitrus #474 ¢ Junho de 2026 11
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0 ‘ Decisao de safra | Maquinas

Manter a frota eficiente e a operagdo rodando no ritmo certo.

12 Revista Coopercitrus #474  Junho de 2026

o% MAQUINAS, IMPLEMENTOS E SEMINOVOS

MAQUINAS
E SEMINOVOS

Foto: Valtra.

Foto: New Holland.

Na Coopercitrus Expo 2026, o cooperado encontra
uma das maiores estruturas de maquinas e imple-
mentos da regidao, com concessionarias proprias,
parceiros especializados e equipe de pds-venda
disponivel para atendimento.

As grandes marcas, de perto
Valtra, Massey Ferguson, New Holland, JCB e Jacto
com langamentos e condigdes exclusivas de fei-
ra. A Expo € o momento de ver equipamentos de
perto, conhecer tecnologias embarcadas, tirar du-
vidas com especialistas e avaliar qual solugao faz
sentido para cada operagao.

Além das concessionarias, a feira rene mais de 50

fornecedores de implementos do plantio a colheita,

trazendo solugdes em todas as etapas de manejo.

[ [ IFeiRa DE AGRONEGOCIOS |

826

quinas e equipamentos

Concessionarias Valtra, Massey
Ferguson, New Holland, JCB e Jacto

Demonstragdes
dos principais fabricantes

Fornecedores de implementos
para diferentes culturas

Tecnologias embarcadas
para eficiéncia operacional
Nova plataforma

de seminovos

Revista Coopercitrus #474 ¢ Junho de 2026 13
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Pés-venda: o compromisso

que nao termina na compra

A Coopercitrus conta com uma equipe de técni-
cos treinados e especializados, distribuidos nas
50 concessionarias Valtra, Massey Ferguson,
New Holland, JCB e revendas Jacto.

Na Expo, o time apresentara planos de manuten-
¢Oes e orientara sobre os cuidados preventivos.
Pecas, componentes e lubrificantes também
estarao disponiveis na feira para quem quer pla-
nejar a manutencgao da frota com antecedéncia.

Seminovos:
tecnologia atualizada
com mais viabilidade

Uma das novidades desta edigao é a plata-
forma de Maquinas e Implementos Semino-
vos da Coopercitrus.

Em um momento de crédito mais seletivo para
maquinas zero km, o seminovo revisado e pre-
parado pela cooperativa se consolida como al-
ternativa para quem precisa modernizar a frota
com mais viabilidade financeira.

A plataforma reune tratores, implementos e
equipamentos selecionados, revisados e dispo-

niveis para negociagao presencial na Expo.

14 Revista Coopercitrus #474 < Junho de 2026
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Foto: Massey Ferguson.

Foto: Jacto.

Foto: New Holland.

[ [ Ireira DE AGRONEGOCIOS )

8% NEW HOLLAND

e

Fot?: Massey Ferguson.

Tem duvida sobre qual

maquina faz sentido

para a sua operagao?

Na Expo, vocé conversa
com quem ja conhece

sua realidade.

Revista Coopercitrus #474 ¢ Junho de 2026 15



CAMPO DIGITAL E AGRICULTURA DE PRECISAO

CAMPO DIGITAL

E AGRICULTURA DE PRECISAO

0 ‘ Decisao de safra | Campo Digital

Usar dados e precisdo para produzir mais com menos.

Precisao virou necessidade

Aplicar mais do que o necessario desperdiga in-
sumo.Aplicarmenos compromete produtividade.
O Campo Digital ajuda o cooperado a equilibrar
essa conta, usando dados, mapas e tecnologia
para colocar o produto certo, no lugar certo, na
quantidade certa.

Na Coopercitrus Expo 2026, o Ecossistema Cam-
po Digital reine demonstrag¢des praticas e a Are-
na de Drones, uma das atragdes visuais da edi¢ao.
Do solo a aplicagdo: um pacote que se conecta
O trabalho comecga no diagndstico.

Analise de solo, mapeamento de daninhas, moni-
toramento de lavouras e sistematizagao de areas
ajudam o produtor a tomar decisoes mais preci-
sas em adubacao, plantio, aplicagao e manejo.
Quem contrata esses servigos antes da safra che-

16 Revista Coopercitrus #474 < Junho de 2026

ga ao plantio com dados melhores para decidir.
Precisao virou necessidade

O produto certo, no lugar certo, na quantidade
certa.Aagricultura de precisao resolve isso, e ficou
acessivel para todos os portes de propriedade.
'‘Com solugdes como o retrofit, conseguimos
proporcionar ao cooperado mais eficiéncia, pro-
dutividade e menor consumo de insumos. Vitor

Grandolfo, Campo Digital Coopercitrus

€ PENSE NISSO

Errar na recomendacgao
custa caro. Acertar na
precisao protege o caixa.

Foto: DJI.

Foto: Coopercitrus.
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As tendéncias que ganham mais forga: Drones
de pulverizagao, piloto automatico, pulverizagao
seletiva e tecnologias de plantio. Tudo que reduz
custo operacional de forma auténoma.

'A Expo é a casa do nosso cooperado. E o mo-
mento de oferecer tecnologias que agregam
produtividade e economia para a sua operagao!
Vitor Grandolfo.

@ 0 QUE E RETROFIT?

Retrofit € um servico que
moderniza equipamentos ja
existentes com tecnologia
embarcada, entregando mais
eficiéncia sem a necessidade
de comprar uma maquina nova.

Informe-se com o time do
Campo Digital.

|| IFEiRa DE AGRONEGOCIOS |
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NO PAVILHAO
CAMPO DIGITAL

Arena de Drones com
demonstragdes ao vivo

%

= | Pulverizacao seletiva com
== | inteligéncia artificial

4 Mapeamento e
Q.- monitoramento de lavouras

== | Geofert e analise
de solo com precisao

Piloto automatico e
tecnologias de plantio

de areas

S
E Sistematizacao
e

Equipe para atendimento
a2 | econtratagéo

Procure o gerente da sua
unidade e planeje sua visita
a Coopercitrus Expo 2026.

-

Revista Coopercitrus #474 « Junho de 2026
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COOPER IRRIGA

Decisao de safra | Cooper Irriga

° ‘ Controlar a dgua na propriedade e proteger
a produgdo independentemente do clima.

Irrigacao é segurancga de producgao
Cafeicultores que adotaram gotejamento aumen-
taram expressivamente a produgao. Citricultores
antecipam a florada e protegem o chumbinho. Pe-
cuaristas intensificam pastagens com pivé. Produ-
tores de soja e milho ajustam a janela de plantio e
viabilizam até trés safras por ano.

Em todos os casos, a légica € a mesma: dgua no mo-
mento certo gera mais previsibilidade.

'Irrigagao é um caminho sem volta. Depois que vo-
cé controla a dgua, ndo da mais para deixar a safra
na mao do clima! Maurilio Palhari, Gerente de Irri-
gagao da Coopercitrus.

Quem ja irriga conhece o valor de ter dgua disponi-
vel na hora certa. Quem ainda nao irriga pode usar
a Expo para comecgar o diagndstico e entender o

caminho mais adequado para sua propriedade.

18 Revista Coopercitrus #474  Junho de 2026

O espaco Cooper Irriga terd exposicao de equipa-
mentos e especialistas disponiveis para conversar
sobre projetos, ampliagao de sistemas, manutengao
e inicio do planejamento para quem quer comegar.

Grandes parceiros estarao presentes com solu-

¢oes completas.

Bauer: Irrigacao por aspersao com tecnologia apli-
cada que garante o maximo de eficiéncia e contro-
le da irrigacao. Equipamento versétil para atender
diversas culturas em diferentes tamanhos de area.

Netafim: Irrigagao localizada que utiliza a fertirri-
gagao para aumento de produtividade com total
controle e gestao do equipamento. Utilizado em
diversos tipos de cultura e para qualquer area.

O espago conta com outros parceiros que forne-
cem componentes, pecas e acessorios.

Foto: Coopercitrus.

Foto: Coopercitrus.

Foto: Netafim.

GRCW MORE WITH LESS

“ NETAFIM

P

Para viabilizar o investimento,

a Fincoop e os parceiros de crédito
estarao integrados ao espago Cooper
Irriga durante a Expo.

Converse com a equipe do Cooper
Irriga e descubra qual solugao faz
sentido para a sua propriedade.
Procure o gerente da sua unidade
e planeje sua visita a Coopercitrus
Expo 2026.

|| IrEira DE AGRONEGOCIOS |

cooper
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@ coopErRCITRUS

Ja sou irrigante

Pecas e componentes
com condigoes de feira

74
“

%

8 | Consultoria para
a2 | otimizar o sistema
% | Tecnologias para
w

ampliar a areairrigada

Automacao

T

Quero comecgar

Diagndstico
de viabilidade

Orientacao sobre outorga,
energia e topografia

Projeto personalizado

®

A% | com equipe especializada
© | Financiamento via
E Irriga+SP e Fincoop

1 Plano de implantacao
=i com prazo definido

-

DOIS PERFIS, DUAS SOLUCOES

J

Revista Coopercitrus #474 « Junho de 2026

19




T.I._:f. ]' _/"'-

BT A

AGRIPETRO TRR

| It =
i . A\

AGRIPETRO TRR
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0 Decisao de safra
Agripetro
Garantir diesel com qualidade
e entrega programada para
a safrainteira.
- J

Abastecimento planejado

mantém a safra no ritmo

A Agripetro TRR entrega diesel diretamente nas
fazendas em mais de 400 municipios, com frota
prépria rastreada por satélite.

"A gente sai com o caminhao monitorado com
telemetria em 100% da entrega, medidores que
sabem exatamente o volume que foi entregue, e
seguimos um procedimento rigoroso em cada vi-
sita”, explica Rodrigo Arruda, gerente da Agripetro.

Qualidade do produto

protege o maquinario

Os motores das maquinas agricolas atuais exi-
gem combustivel de qualidade. Impurezas ou
contaminagdo por dgua podem gerar manuten-
¢Oes caras e comprometer a operagao.
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O QUE AAGRIPETRO OFERECE

!.-;!R Entrega de diesel
® | diretamente na fazenda

, | Frotarastreada por satélite
« em 100% das entregas

- | Motoristas treinados
e caminhoes lacrados

Medicao precisa do
volume entregue

E Orientacgao sobre boas
praticas de armazenamento

\- J

A Agripetro garante procedéncia e controle na entre-
ga do diesel. Além do abastecimento direto, orienta
os cooperados sobre boas praticas de armazena-
mento, ponto importante para proteger o maquinario
e manter a propriedade mais organizada.

Na Coopercitrus Expo 2026, a Agripetro estara
presente para que o cooperado conhega de per-
to como funciona a operagao. Afeira € o momen-
to para conversar com a equipe, estimar o volu-
me necessario para a safra 26/27 e organizar o
abastecimento com antecedéncia.

LIGA COOPERCITRUS JOVEM

LIGA
COOPERCITRUS
JOVEM

A préxima geragao tem
destaque na Casa do Cooperado

A Coopercitrus Expo 2026 sera o palco oficial de lan-
¢amento da Liga Coopercitrus Jovem, iniciativa cria-

da para aproximar a nova geragao do cooperativis-

mo, da gestao rural e dos desafios do agronegadcio.
A proposta € conectar jovens cooperados, esti-
mular lideranga, fortalecer a sucessao familiar e
abrir espago para quem vai conduzir as proprie-
dades nos proximos anos.

“AVoz do Jovem"”:
encontro da nova geracao

Durante a feira, acontece o encontro “A Voz do Jo-
vem”, um espaco dedicado a nova geragao de co-
operados para debater, trocar experiéncias e co-
nhecer o caminho que a Coopercitrus esta cons-
truindo para apoiar a sucessao familiar no campo.
Ir a Expo com os filhos € uma forma de incluir a
préxima geragao nas decisdes do negdcio.

A nova geragao costuma enxergar tecnologia,
gestao e inovagao com mais naturalidade.

Na Expo, o jovem cooperado podera conhecer de per-
to o Campo Digital, solugdes de agricultura de precisao,
ferramentas financeiras da Fincoop, oportunidades de
barter e iniciativas voltadas ao futuro da propriedade.

O cooperado forte faz a cooperativa forte. E isso

comega com a préxima geragao bem preparada.

Traga a proxima geragao para
conhecer a cooperativa que também
fara parte do futuro da propriedade.

|| IFEiRa DE AGRONEGOCIOS |
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Foto: Coopercitrus.

LIGA COOPERCITRUS
JOVEM NA EXPO

Langamento oficial da
Liga Coopercitrus Jovem

Encontro
'AVoz do Jovem'

Programacao voltada a sucessao,
lideranga e inovagao no agro

Espacgo dedicado na feira
com equipe disponivel para
apresentar a Liga

=2 2 9 «

Encontro A Voz do Jovem

Palestra com Jorge Nishimura,
referéncia em sucessao familiar.

As 10h do dia 28/07.

CLIQUE Aqul

E saiba mais
sobre a Liga
Coopercitrus Jovem
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ANIMAL SuinE \ RURAL
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ANIMAL o
e — N @ cooPERCITRUS Solugoes praticas para a fazenda
Q Decisao de safra Quem chega ao Shopping Rural com uma lista
Nutricao Animal AREA DE NUTR'QAOAN'MAL de prioridades, encontra solugcdes para o dia a SHOPPING
Planejar a alimentagcao dia na fazendal! R
== | Racgodes, concentrados e
ara proteger desempenho ' o . i u ra
P P g P E suplementos de fabrica prépria Nesse espago o produtor encontra toda linha de
e custo porarroba. pneus agricolas, lubrificantes, maquinas e ferra-
- / S:E';:ed?:rne?tse?(lzr;i;aIzsaertelcos mentas além das melhores marcas do mercado e
= I'P 9 atendimento capacitado para apoiar o cooperado o QUE O COOPERADO
)} Produtcgs veterinér.ios na melhor decis3o. ENCONTRA NO
e solugdes em sanidade osh ina Rural também of dut B
A Coopercitrus Expo 2026 reune solucdoes em ) ] oopping Ruraltambem oferece proautos pa SHOPPING RURAL
nutricdo e saude animal para pecuaria de corte {!} ':‘E/ee:g:mgzzc; 2?;2;:;25225 ra o dia a dia fora do campo como calgados, brin- p col
. ~ s L i incipai neus agricolas para
e leite, com racées de fabrica prépria, suplemen- guedos e Suvenires de nossas principais marcas! tratoresge implerFr)wentos
tos minerais, produtos veterinarios e atendimen- O gong!gozs cicornerCIals
. = os dias de feira ifi
to especializado. % Lubrificantes para
., _ 4 | todos os equipamentos
Quando o cooperado trabalha com racao de - J O Sh . R | fi Pavi
qualidade e formulagdo controlada, a dieta do 0 - opping Ruraltica no Favi % Ferramentas e acessorios
rebanho nao muda de lote para lote. O animal Ihdo de Insumos. O cooperado para a rotina da propriedade
responde melhor, o ganho de peso é mais pre- 0 Visite a area de Saude e resolve, em uma so visita, o que ?) Equipamentos de manutengao
visivel e o custo por arroba tende a ser menor”, Nutricao Animal e organize o precisa para a lavoura, para a € conservacgao
afirma Danilo Henrique dos Santos, coordenador planejamento nutricional do manutenc¢ao da propriedade e i Calgados, acessorios
de operagodes e planejamento comercial do seg- rebanho para os préximos ciclos. para o dia a dia no campo. == | eitens para a familia
mento de nutricao animal da Coopercitrus. \_ )
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OPORTUNIDADES POR CULTURA

OPORTUNIDADES

POR CULTURA

Cada cultura tem uma decisao importante na Expo

Cada cultura tem seu calendario, suas pressoes e suas
janelas de oportunidade. Por isso, este guia mostra o

Cultura

Momento na Expo

que o cooperado deve observar antes de chegar a feira
€ o que pode resolver durante a Coopercitrus Expo.

O que nao pode esperar

g// Café

Reativacao fisiologica,
pos colheita, florada e drench

Nutricao fisioldgica, bioestimulo, fungicidas,

inseticidas foliares e de solo

Manejo hidrico e sanidade

Florada, acaros,
defensivos e nutricao

Manejo de soqueira e
retomada das chuvas

Corte de soqueira (defensivos e nutrigao),
fertilizantes, herbicidas e implementos

Planejamento pré-plantio

Sementes, fertilizantes,
defensivos e barter

Planejamento pré-plantio

Sementes, fertilidade
e tecnologia

- -
% ‘ Citros
s
‘ , ‘:l‘ Cana
& %Hé? Soja
: P VT
-~
W Pastagem
———
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Retomada das chuvas

~

Manejo de pastagem para retomada
das chuvas, sanidade e suplementagao

CAFE |

| [ IrEiRa DE AGRONEGOCIOS |

EXPe26
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Momento: reativagao fisioldgica e planejamento da proxima florada

O café atravessou um ciclo com pressao de pra-
gas e doencgas mais intensa do que o esperado.
Ferrugem, bicho-mineiro e phoma anteciparam
sua preseng¢a em muitas lavouras, exigindo aten-
cao a estrutura fisioldgica da planta.

Para sustentar uma boa produgcao em 2027, a
planta precisa atravessar o inverno com area fo-
liar, reservas e equilibrio suficientes.

"A gente precisa reativar fisiologicamente a planta. O
momento é de nutrigao via solo, nutrigao foliar e, prin-
cipalmente, aminoacidos e biofertilizantes”, orienta
Otavio Reis, especialista de café da Coopercitrus.

No manejo hidrico, a recomendagao precisa ser
ajustada caso a caso. Em sistemas irrigados, o pro-
dutor deve planejar a estratégia de florada com
acompanhamento técnico, considerando estresse
hidrico, temperatura e retomada das chuvas.

No mercado, o barter segue como ferramenta para
dar mais previsibilidade a préoxima safra.

"Quem conhece seus custos e consegue agir com
estratégia sai na frente. O mercado esta muito vo-
latil e o planejamento da porteira para dentro faz
toda a diferencga”, reforca Raul Dorti, gerente de

originagao de café e graos da Coopercitrus.

Onde visitar

Pavilhao de Insumos | Cooper Irriga |
Campo Digital | Departamento de
Graos e Café | Fincoop

O QUE RESOLVER NA EXPO

Nutricao de retomada
via solo e foliar

Aminoacidos e biofertilizantes
para reativagao fisioldgica

Controle de pragas e doencgas
de sistema radicular e folha

Manejo hidrico com
orientacao técnica

Barter para a
proxima safra

Armazenagem e comercializagao
do café da safra atual

€@ PENSE NISSO

Produzir bem j& ndo basta. E
preciso vender melhor. Con-
verse com a equipe de origina-
¢ao sobre armazenagem, clas-
sificacao e comercializagao.
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OPORTUNIDADES POR CULTURA

CITROS

Momento: reativagao fisioldgica e planejamento da proxima florada

O citricultor chega a Expo em um momento de
atencao técnica. A condugao do manejo hidrico e fi-
tossanitario impacta diretamente a florada e a pro-
ducao da proxima safra.

Em areas irrigadas, o manejo deve ser conduzido
com cuidado para evitar floradas em periodos de
calor intenso, quando aumenta o risco de queda
de chumbinhos. Em alguns casos, a estratégia po-
de ser ajustar ou suspender a irrigagao e aguar-
dar a retomada natural das chuvas, sempre com
orientagao especializada.

"A gente tem alertado os cooperados irrigantes
a antecipar o maximo que der. Se nao conseguir
estressar a planta e florar no momento adequado,
o melhor é cortar a irrigagado e deixar a florada vir
pela retomada das chuvas”, orienta Nelcir Oliveira,
especialista de citricultura da Coopercitrus.

No periodo seco, o alerta vai para o controle de
acaros desfolhadores. As populagdes crescem ra-
pidamente e podem causar desfolha se o controle
nao for feito no momento certo.

Fertilizantes e defensivos para o manejo anual pre-
cisam estar planejados. Os citros exigem atencao o
ano todo, e atrasar operagdes pode comprometer
janelas importantes.
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O QUE RESOLVER NA EXPO
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Estratégia de
manejo hidrico

Controle de acaros
no periodo seco

Fertilizantes para
cobertura e nutrigcao foliar

Defensivos para as
préximas janelas de aplicacao

Mapeamento de lavoura
com Campo Digital

Avaliagao de irrigacao
para quem ainda nao irriga

~

Onde visitar

Pavilhao de Insumos | Cooper Irriga |
Campo Digital | Maquinas e
Implementos | Fincoop
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Decida agora. Plante com vantagem. Colha resultado.

A safra 26/27 comeca aqui.

Quem deixa para depois, paga mais caro.

Quem decide na Expo, sai na frente.

E o momento de fechar suas principais escolhas:
sementes, fertilizantes e defensivos com as melho-

res condig¢oes, direto com quem decide o mercado.

O momento certo € agora!

Se ainda nao fechou seu pacote,
vocé estd perdendo oportunidade.
Se nao travou custos, esta exposto.
Se nao planejou, esta correndo risco.

Aqui vocé resolve tudo em um sé lugar — com
suporte técnico, negociacgao forte e visao de sa-

fra completa.

Menos risco.

Mais controle. Mais lucro.

Barter nao é opgao — é estratégia.

Trave seus custos em sacas e entre na safra com
previsibilidade. AHORA E AGORA.

Expo: onde a decisao vira resultado.

4 )
FACA ACONTECER NA EXPO

Garanta a genética
certa para produzir mais

Fertilizantes:
Atencao as oportunidades

Feche o pacote de defensivos
e proteja sua lavoura

@ B %

Use barter e trave
sua margem agora

4

F XN
$

Invista em tecnologia
e ganhe eficiéncia no campo

Planeje a comercializagao
e venda melhor sua producgao

\- J

Onde visitar

Pavilhao de Insumos | Departamento
de Graos e Café | Campo Digital |
Maquinas | Fincoop
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OPORTUNIDADES POR CULTURA

Momento: soqueira, rebrota
e retomada das chuvas

O canavicultor chega a Expo no momento em que as
decisbes de manejo da soqueira ganham importancia.
A colheita estd em andamento em boa parte das
regioes, e a atencao se volta para rebrota, nutri-
cao, fertilidade, controle de plantas invasoras e
preparo para a retomada das chuvas.

Pequenos ajustes operacionais nessa fase impac-
tam a produtividade do ciclo seguinte. Qualidade
do corte de soqueira, manejo do solo apds a colhei-
ta e nutricao de arranque da soqueira influenciam
o vigor vegetativo, 0 ATR e o resultado por tonelada.
A Expo é o momento de organizar o pacote para
a proxima operacao: fertilizantes de soqueira, de-
fensivos para a retomada das chuvas, implemen-
tos e manutencgao da frota.

Na mecanizagao, cada detalhe pesa no custo.
Maquinas bem calibradas consomem menos
diesel, reduzem perdas e ajudam a manter a ope-

ragao no ritmo certo.
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O QUE RESOLVER NA EXPO
g?. | Nutricdo
1l da soqueira
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Implementos de
manejo pods-colheita

Controle de pragas, doencgas
e manejo de plantas daninhas

Pacote de defensivos
para retomada das chuvas

Plano de
manutengao preventiva

Campo Digital para mapeamento
e aplicacao em taxa variavel

J

Onde visitar
Pavilhao de Insumos | Maquinas
e Implementos | Campo Digital |
Agripetro | Fincoop
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Momento: preparo para retomada das chuvas

O pecuarista chega a Expo em um momento
estratégico para planejar manejo de pastagem
e sanidade.

Durante a seca, a queda na qualidade do pasto
demandou maior atengao ao manejo nutricional.
Na retomada das chuvas, o foco passa a ser re-
cuperar o vigor das areas, melhorar a fertilidade e
preparar o sistema para produzir mais alimentos
com eficiéncia.

Na Coopercitrus Expo, o cooperado encontra ra-
¢coOes de fabrica prépria, suplementos minerais e
protéicos, produtos veterindrios, solucdes para
manejo de pastagem, irrigagao para intensifica-
cao e atendimento especializado em nutricao e
saude animal.

Para quem trabalha com pecuaria de corte ou lei-
te, antecipar o planejamento reduz imprevistos,
melhora a eficiéncia alimentar e ajuda a proteger

o custo por arroba ou por litro produzido.

-

O QUE RESOLVER NA EXPO

%

1 » as
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Planejamento nutricional
do rebanho

Produtos veterinarios
e sanidade

Recuperagao e adubacao de
pastagens na retomada das chuvas

Avaliacao de irrigacao
para intensificagcao de pasto

Ragdes e suplementos
de fabrica prépria Coopercitrus

J

O

Onde visitar
Nutricdo Animal | Pavilhdo de Insumos |
Cooper Irriga | Agripetro | Fincoop
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FUNDACAO COOPERCITRUS CREDICITRUS COPERFAM (FCCC)

Sustentabilidade que

também gera oportunidade

A Fundacgao Coopercitrus Credicitrus Coperfam
leva a Expo projetos que unem sustentabilidade,
capacitacao, pesquisa aplicada e novas oportuni-
dades para a propriedade rural.

O cooperado poderd conhecer iniciativas vol-
tadas a recuperagao de nascentes, refloresta-
mento, crédito de carbono, cursos gratuitos,
vitrine de novas culturas e visitas técnicas aos
plots experimentais.

"Queremos mostrar ao produtor que existem
oportunidades de unir preservagcao ambiental,
inovagao e geragao de renda. A Coopercitrus Expo
é um espaco para troca de conhecimento e apre-
sentagao dessas solugdes”, afirma Marcelo Bassi,

responsavel técnico da Fundacao.
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CREDICITRUS COPERFAM

‘3 FUNDAGAD
COOPERCITRUS

7 CREDICITRUS

Cooper Semear

Recuperagao ambiental com

potencial de geragao de renda

O cooperado que tem Areas de Preservacao Per-
manente ou Reserva Legal a recuperar pode con-
versar com a equipe da Fundagao sobre diagnos-
tico, plantio, manutengdao e acompanhamento
das areas reflorestadas.

Durante a feira, também havera mudas disponi-

veis para compra diretamente no estande.

Cooper Nascentes

Agua protegida fortalece a propriedade
Nascentes recuperadas ajudam a preservar a dis-
ponibilidade de agua para irrigagao, consumo e

equilibrio ambiental da propriedade.

Foto: Coopercitrus.

Foto: Coopercitrus.
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Na Expo, o cooperado podera entender como iniciar

o processo de diagndstico e recuperacao da sua area.

Novas culturas

Cacau e café canéfora em Sao Paulo

A FCCC apresentara uma vitrine de cultivo de ca-
cau e café canéfora, também conhecido comer-
cialmente como conilon.

Aliniciativa, em fase inicial de implantacao, sera exi-
bida para cooperados interessados em diversificara

producgao e explorar novas possibilidades de renda.

Formacao e capacitagao

O campo do futuro comeca aqui
AFCCCtambéminveste naformacgao de profissio-
nais para o agronegocio por meio de cursos gra-
tuitos e parcerias com instituicdes reconhecidas.

COPERFAM

CURSOS ETREINAMENTOS

Tecndlogo em Big Data
no Agronegdcio, em parceria
com a Fatec

Técnico em Agronegdcio,
em parceria com a Etec

Técnico em Manutencao
de Maquinas Pesadas

A W Of

Operador de Drones, com
formacao em legislagao,
aplicagao aeroagricola
remota e seguranca

%

)

Treinamentos Senar em

“ seguranga no trabalho
e boas praticas de uso

e conservacao da agua

CLIQUE AQuI

E saiba mais sobre
projetos, cursos e o
programa de
crédito de carbono

_
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https://fndcoopercitruscredicitrus.org.br/

GUIA DA 8

COOPERCITRUS EXPO 2026

Chegue preparado. Saia decidido.

Coopercitrus Expo 2026 - 27 a 31de julho, das 08 as 18h - Bebedouro (SP)
Use este guia para planejar sua visita

O que vocé encontra na feira

Pavilhao de Insumos e Shopping Rural: Defen-
sivos, fertilizantes, sementes, bioldgicos, foliares,
pneus, pecas e ferramentas. Pacote completo
com suporte técnico.

Ideal para: todas as culturas.

Pavilhao Campo Digital e Arena de Drones: Dro-
nes ao vivo, piloto automatico, Geofert, mapea-
mento e pulverizagao seletiva com IA.

Ideal para: quem quer produzir mais com menos.

Espaco Kids: Lazer e educacgao para as criangas.
Ideal para: familias com criangas.
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Foto: Coopercitrus.

Foto: Coopercitrus.
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Area de Maquinas, Implementos e Seminovos:

Valtra, Massey Ferguson, New Holland, JCB e Jac-
to. Implementos para todas as culturas. Pés-ven-
da e nova plataforma de Seminovos.

Ideal para: quem precisa avaliar, comparar e fe-

char negécio em maquinas.

Espacgo Agripetro TRR: Diesel na fazenda com te-
lemetria, qualidade e motoristas treinados. Cami-
nhao exposto. Orientagao sobre armazenamento.
Ideal para: quem quer planejar o abastecimen-

to da safra.

Arena do Conhecimento: Palestras técnicas, de
planejamento financeiro, sucessao familiar, refor-
ma tributaria, inovagao e tendéncias.

Ideal para: quem quer se atualizar e ampliar

conhecimento.

Liga Coopercitrus Jovem: Langamento oficial e
encontro 'AVoz do Jovem'
Ideal para: familias com sucessores e jovens

cooperados.

Foto: Coopercitrus.
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Foto: Coopercitrus.

Produtores Artesanais: Diversos expositores com
doces, queijos, charcutaria e bebidas.

Ideal para: toda a familia.

Area de Nutrigdo e Satide Animal: Racdes de fabri-
capropria, suplementos, veterinarios e zootecnistas.

Ideal para: pecuaristas de corte e leite.

Fundacdo Coopercitrus Credicitrus Coperfam (FCCC):
Projetos de restauragao de nascentes, reflorestamen-
to, crédito de carbono, cursos e formagao profissional.
Ideal para: quem quer crescer preservando.

Espago Cooper Irriga: Bauer em pivos, Netafim
em gotejamento. Pecas, componentes e carretéis.
Projeto, diagndstico e crédito via Irriga+SP.

Ideal para: irrigantes e quem quer comecgar.

Espaco Fincoop e Graos e Café: Crédito, seguro,
consorcio, barter, assessoria financeira e comer-
cializagao. Credicitrus, Itau e parceiros presentes.

Ideal para: quem precisa organizar o financeiro

da safra.
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PREDECESSOR®

O NOVO PREDADOR
DAS PLANTAS DANINHAS NA SOJA.

TRES MOLECULAS. UM UNICO ATAQUE.
HERBICIDA DE FORCA E PRECISAD
PARA ELIMINARAS PLANTAS DANINHAS.

* Efeito na pré-emergéncia
| das plantas daninhas

4 o4

Foto: Coopercitrus..

COMO PLANEJAR SUAVISITA - '
5 | LI guz preusa(;esplver ' ‘ - PRODUTO PERIGDSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL E AD MEID AMBIENTE.
na propriedade antes de iIr | ATEN CAO LEIA ATENTAMENTE E SIGA AS INSTRUCOES CONTIDAS EM ROTULOS,
e A - T ] BULAS E RECEITAS. UTILIZE SEMPRE EQUIPAMENTOS DE PROTECAD
oF o B B s i
oritari It Dl T PLANTAS D7 : SULTE SEMP {EIRO AC : Wsafe
PTISMEIIES [PEIEl €) SEE SELE T RRCRITORRIO "AGRONOMICO. DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E AS SOBRAS DE
3 Passe pelo Espaco Fincoop para 4 PRODUTOS. RESTRICAD ESTADUAL: VERIFICAR BULA DO PRODUTO.
fechar crédito, seguro ou barter ' Y W TWL8 ET =
4 Leve sua familia. C|.|ﬂUE AQUI
A feira tem estrutura para todos Acesse a i ‘
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Produtor, garanta as melhores condicées em nosso estande na Coopercitrus Expo 2026


https://coopercitrusexpo.com.br/

Reconhecimento oficial: Plenario da Alesp recebeu representantes do agro, cooperados e
autoridades para celebrar as cinco décadas de histéria da nossa cooperativa.

ASSEMBLEIA LEGISLATIVA
HOMENAGEIA COOPERCITRUS

PELOS 50 ANOS

Coopercitrus viveu um momento de
orgulho e emocao no dia 14 de maio. A
Assembleia Legislativa do Estado de
Sao Paulo (Alesp) realizou uma Sessao
Solene para homenagear os 50 anos da coopera-
tiva. A ceriménia aconteceu no Plenario Juscelino
Kubitschek e reuniu produtores, liderangas do se-
tor e autoridades para celebrar as cinco décadas

Foco no cooperado: discurso do presidente do Conselho
destacou o compromisso social, educacional e tecnolégico
da cooperativa com as familias associadas.
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Foto: Coopercitrus.

de uma trajetdria construida ao lado de mais de
40 mil familias do campo.

A homenagem foi proposta pelo deputado estadual
Lucas Bove, como reconhecimento ao trabalho que
a cooperativa realiza desde 1976. Hoje, presente em
mais de 70 municipios, a Coopercitrus continua firme
na missao de levar prosperidade, tecnologia e desen-
volvimento para dentro das propriedades rurais.

Voz da nossa gente: o cooperado Joao Gasperini
discursou, destacando o papel essencial
da cooperativa no dia a dia de quem produz.

Foto: Coopercitrus.
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Foto: Coopercitrus.

Da cooperativa regional

a lideranca no setor

A solenidade foi também um momento de reen-
contro, memoria e reconhecimento de uma his-
téria construida geracao apds geragao no campo.
Ver a evolugao da unido de produtores em 1976 até
se tornar uma das maiores cooperativas do Brasil
mostra a forga da confianga que une a Cooperci-
trus aos seus membros.

Representando os cooperados, Joao Gasperini
compartilhou sua experiéncia ao lado da Cooper-
citrus durante a sessao. O produtor destacou a
importancia do suporte técnico, da proximidade e
da confianga construida ao longo dos anos entre

a cooperativa e os produtores rurais.

Parceiros participaram

da homenagem

Diretores e representantes de empresas parcei-
ras da Coopercitrus acompanharam a cerimdnia
na Alesp e entregaram placas comemorativas em
reconhecimento a trajetdria da cooperativa e a

parceria construida ao longo das Ultimas décadas.

Coopercitrus

Gratidao e orgulho: A diretoria executiva e o conselho
receberam a homenagem do Estado de Sao Paulo no
dia exato do aniversario da fundagao.

Nova geragao: a presenca de jovens na sessao reforcou
o trabalho que a Coopercitrus faz para aproximar os
filhos dos produtores da gestao das propriedades.

Parceria estratégica: evento destacou a importancia
da cooperativa no desenvolvimento econémico
e social do interior paulista.
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O PAPEL DA COOPERATIVA VAI MUITO ALEM DA
COMERCIALIZAGAO DE INSUMOS, DA ASSISTENCIA
TECNICA E DA PRESTAGAO DE SERVIGOS EM
TECNOLOGIA. ELE PASSA PELA EDUCAGAO DAS
FAMILIAS DOS COOPERADOS, PELA INSERGAO DA
TECNOLOGIA DENTRO DA PORTEIRA E PELA GERAGAO
DE PROSPERIDADE NO CAMPO.”

Foto: Coopercitrus.

MATHEUS KFOURI MARINO,
PRESIDENTE DO CONSELHO DE ADMINISTRAGAO DA COOPERCITRUS.

i1

ENTREI PARA A COOPERATIVA UM ANO E MEIO APOS A
SUA FUNDAGAO E TIVE A OPORTUNIDADE DE VER SUA
TRANSFORMAGAO: DE UMA PEQUENA COOPERATIVA
AO QUE ELA REPRESENTA HOJE.

Foto: Coopercitrus.

JOSE GERALDO DA SILVEIRA MELLO,
VICE-PRESIDENTE DO CONSELHO DE ADMINISTRAGAO.

i1

CELEBRAR 50 ANOS DA COOPERCITRUS E RECEBER
ESSA HOMENAGEM NA ASSEMBLEIA LEGISLATIVA DE SAO
PAULO JUSTAMENTE NO DIA DO NOSSO ANIVERSARIO

E MOTIVO DE MUITA ALEGRIA E GRATIDAO.

Foto: Coopercitrus.

FERNANDO DEGOBBI, DIRETOR PRESIDENTE DA COOPERCITRUS. @

Acesse nosso site Central de Relacionamento Siga as nossas
www.pottencial.com.br 0800 606 7688 | (31)2121.7777 redes sociais
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Tendéncias
no Agro

A SAFRA DA
ESTRATEGIA

Matheus Consoli

Foto: Arquivo Matheus Cénsoli.

Socio-Diretor da Markestrat

CLIQUE Aqul

E ouca
a entrevista
completa no
Coopercast

m um cenario de incer-
tezas globais, ddlar vola-
til e pressao sobre cus-
tos, o consultor Matheus
Coénsoli alerta: antecipar com-
pras, proteger margens e ganhar
eficiéncia operacional serdo de-
cisivos para a rentabilidade do
produtor na safra 2026/27.
Diretor-sécio da Markestrat e
pesquisador da USP e da FGV,
Consoli acompanha de perto
os movimentos do agronego-
cio. Nesta entrevista, ele traz
um alerta claro aos produtores
rurais: “Ficar sem produto é pior

do que pagar caro”. Segundo
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o especialista, o produtor que
chegar mais preparado ao ciclo,
com custos planejados e ope-
racoes protegidas, terd mais
capacidade de enfrentar a vola-
tilidade do mercado e preservar
sua rentabilidade.

Confira como transformar in-
certezas em eficiéncia opera-
cional e segurancga financeira,
aproveitando as oportunidades
da préxima Coopercitrus Expo.

Revista Coopercitrus — Olhan-
do para o atual cenario de com-
modities e a flutuagao do délar,

qual é o panorama econémico

i1

GARANTIR ANTECIPADAMENTE
OS INSUMOS ESSENCIAIS E
PROTEGER A OPERAGAO SAO
ATITUDES FUNDAMENTAIS

DIANTE DE UM CENARIO!AINI?A
SENSIVEL PARA O AGRO.”

- MATHEUS CONSOLI

que o produtor rural enfrentara
na safra 2026/27?

Matheus Cénsoli — O produtor
precisa olhar para trés pon-
tos principais que se cruzam
ao longo de todo o processo: o
custo, a eficiéncia operacional
da atividade (envolvendo md-
quinas, equipes e estruturas) e
a gestdo de riscos financeiros.
Quando falamos em custos, o
planejamento deve comecar
junto as equipes técnicas da
cooperativa para desenhar
todo o plano de suprimentos,
seja na operagdo de cana,
em grdos ou café. A partir dai,

o produtor passa a ter uma
perspectiva clara dos custos
para adotar estratégias efi-
cientes de proteg¢ao, utilizando
ferramentas como o barter e
outros mecanismos disponi-
veis no mercado.

Depois de comprar, o foco deve
ser a qualidade das operagoes
de plantio e tratos culturais.
Costumo dizer que a produti-
vidade é o grande seguro do
agricultor, independentemente
da cultura. E ela que assegura
a renda por hectare necessdria
para cobrir os custos e gerar

margem de lucro.

Tendéncias no Agro

Coopercitrus — Hoje, qual é o
maior risco para o produtor que
decide adiar a compra de insu-
mos, especialmente fertilizantes?
Matheus Cdnsoli - O primeiro
cuidado é buscar informagdo
de qualidade. Hoje existe ex-
cesso de informagdo circulan-
do em redes sociais e grupos
de mensagens, muitas vezes
sem fundamento técnico. O
produtor precisa utilizar fontes
confidveis, como a cooperativa
e consultorias especializadas,
fugindo de boatos virtuais.

Olhando para o mercado atu-

al, vemos fatores que elevam
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https://open.spotify.com/show/14ChWBCaLvNXfMZR4smhPH

Tendéncias no Agro

drasticamente o risco de quem
deixa as compras para a ultima
hora. Ainda existem conflitos
geopoliticos, como no Orien-
te Médio, limitagées logisti-
cas no transporte maritimo e
restricoes de exportagdo em
paises-chave, incluindo a RUs-
sia. Esse desenho indica uma
possivel restricdo de oferta ao
longo do ano.

Minha orientagdo é que o pro-
dutor faga ao menos uma parte
da compra dos insumos de for-
ma antecipada. Ndo significa
fechar 100% da operagcdo ime-
diatamente, porque cada pro-
priedade possui sua estratégia,
mas é importante garantiruma
parcela para travar pregos e
operacgoes. No caso dos fertili-
zantes, principalmente, o ideal
€ assegurar antecipadamente
um volume suficiente para ini-
ciar a safra com tranquilida-
de. J& os defensivos permitem
compras mais parceladas ao
longo do ciclo.

O que considero muito arris-
cado é deixar toda a operagdo
exposta ao mercado e nego-
ciar as vésperas do plantio.
Hoje existem ferramentas im-
portantes para prote¢do de
margem, como barter, trava-
mento de precos e operagoes
ligadas ao cdmbio. Isso permi-
te ao produtor conhecer seus
custos no momento em que
fecha o negdcio.

“A PRODUTIVIDADE E
O GRANDE SEGURO DO
AGRICULTOR. E ELA QUE

GARANTE RENDA POR

HECTARE SUFICIENTE

PARA COBRIR OS
CUSTOS E AINDA
GERAR MARGEM”

Coopercitrus — Para o produ-
tor de citros, que trabalha com
uma cultura perene e mane-
jo praticamente o ano inteiro,
quais sao os principais pontos
de atencao neste momento?

Matheus Cénsoli — Culturas pe-
renes, como os citros e o café,
exigem manejo e acompanha-
mento continuo durante todo o
ano (fertilizantes, defensivos, fer-
tirrigacdo e controle de pragas).
Na citricultura, por exemplo, fer-
tilizantes e inseticidas sdo insu-
mos extremamente estratégicos
e o produtor ndo pode correr o
risco de ficar desabastecido. A
l6gica é sentar com o agrénomo
que acompanha a propriedade,
avaliar o histdrico e a pressdo de
pragas, e priorizar a compra an-
tecipada desses produtos-cha-
ve para garantir a produtividade.
Do ponto de vista econémico, a
citricultura tem uma dindmica
muito especifica pelas expor-
tacoes globais. Recentemente,
a instabilidade geopolitica e a
guerra comercial entre Estados
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Unidos e Asia geraram um mo-
vimento de desvalorizagcdo do
ddlar, o que acaba valorizando
o real relativamente.

E importante entender que essa
valorizagdo do real ndo reflete um
momento econbémico brilhante
do Brasil, mas sim as dificuldades
inflaciondrias e de endividamento
de outras economias. Na prdtica,
um real mais valorizado reduz a
competitividade das nossas ex-
portacdes, impactando a rentabi-
lidade do suco de laranja. Por isso,
o produtor precisa trabalhar cada
vez mais com visdo de médio pra-
zo, prote¢do operacional e plane-
Jjamento financeiro.

Coopercitrus — E para o cafeicul-
tor, qual é a orientagao? Como o
Barter se encaixa nessa estratégia?
Matheus Cénsoli — O café atra-
vessou um momento de mer-
cado mais favordvel em razéo
da oferta e demanda global e
do aumento do consumo, mas
isso ndo elimina a necessidade
de gestdo de custos e riscos.
Para o cafeicultor (e também
para os produtores de grdos),
eu sugiro a estratégia do “um

terco, um terco e um terco”:

O primeiro terco (Inicio do
Planejamento): Ele deve ne-
gociar e travar via Barter lo-
go no comecgo. Isso garante o
custo fixo em quantidade de
sacas entregues na colheita.

L

O segundo terco (Durante o
Ciclo): Fixar conforme as ope-
ragées avangcam no campo,
aproveitando as janelas de
oportunidade do mercado pa-
ra travar novamente via Barter.
O terco restante (Exposi¢cdo
Controlada): Se o produtor
quiser especular com o pre-
¢o da commodity ou dos in-
sumos, que o fagca com, no
madximo, um terco da produ-
¢do. Nao recomendo a espe-
culagao total.

A Coopercitrus oferece opera-
coes de barter e pacotes tec-
nolégicos que permitem custo-
mizar essa régua. Deixar toda
a operagdo exposta Aas osci-
lagées é o pior caminho, pois
da mesma forma que o café e

Tendéncias no Agro

i1

FICAR SEM PRODUTO
E PIOR DO QUE PAGAR CARO”

o fertilizante podem subir, eles
também podem cair. O mais
prudente é garantir a rentabili-
dade desde o primeiro dia.

Coopercitrus — A Coopercitrus
Expo trara como novidade a
plataforma de Maquinas e Im-
plementos Seminovos. Como o
pequeno e médio produtor po-
de se beneficiar disso sem com-
prometer a saude financeira?

Matheus Cénsoli — A operacdo
mecanizada exerce papel funda-
mental na eficiéncia, impactan-
do diretamente o uso de mdo de
obra, manutengcdo e consumo de
diesel. Enquanto o grande produ-
tor possui escala para manterum
plano programado de renovagao
de frota, a realidade do pequeno
produtor é diferente, muitas vezes

- MATHEUS CONSOLI

contando com apenas um trator
e um pulverizador.

Se o pequeno produtor tem, por
exemplo, um trator com 20 anos
de uso que apresenta alto custo
de manuteng¢do e consumo ex-
cessivo de combustivel, mas ele
ndo consegue financiar uma mad-
quina nova no cendrio atual de
crédito, o seminovo surge como a
alternativa intermedidria perfeita.
Um equipamento com trés a
cinco anos de uso, bem conser-
vado, revisado e com a garantia
de procedéncia que a coopera-
tiva oferece, ja representa um
salto tecnolégico e uma redu-
¢do de custos operacionais ex-
traordindria para a propriedade.
E a oportunidade perfeita para
realizar uma troca planejada e
inteligente durante a feira.
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Coopercitrus — Qual sera o dife-
rencial do produtor mais com-
petitivo nos préximos anos?
Matheus Coénsoli - A mensa-
gem principal é: o produtor mais
competitivo serd aquele que
conseguir integrar gestdo, efici-
éncia operacional e tecnologia.
Hoje, ndo basta apenas produzir
bem. E preciso controlar custos,
melhorar processos, utilizar fer-
ramentas digitais e tomar deci-
sées mais rdpidas e assertivas.

A agricultura estd cada vez mais
profissionalizada. E o produtor
que tiver acesso a informagdo de
qualidade, suporte técnico e pla-
nejamento consistente terd mais
capacidade de proteger mar-
gens mesmo em cendrios dificeis.
Os proximos ciclos ser@o perio-
dos sensiveis para o agronegacio.
Para encerrar, deixo trés con-
selhos finais para o produtor
proteger seu patriménio:

1. Evite a alavancagem ex-
cessiva: Com o custo do di-
nheiro alto, nGo é o momento
de assumir grandes endi-
vidamentos para expandir
terras, salvo oportunidades
muito fora da curva. Se o en-

dividamento atual estiver al-

to, avalie reorganizar as con-
tas ou até vender algum ativo
para reduzir o risco.

2. Olho do dono na operagdo:
O ditado antigo continua
valendo. Acompanhe o dia
a dia da fazenda, evite des-
perdicios com equipamentos
desregulados ou equipes mal
treinadas. Desperdicio é cus-
to direto na veia.

3. Foque no custo por unidade
produzida: O planejamento
financeiro precisa ir além do
custo por hectare. O que de-
fine o seu sucesso € o custo
por saca de soja, por saca de
café, por tonelada de cana ou
por caixa de laranja. Cortar
investimentos em tecnologia
para diminuir o custo por hec-
tare reduz a produtividade e,
no fim, aumenta o custo por

saca produzida.

Visite as equipes técnicas e co-
merciais da cooperativa, fagca
as contas, planeje suas com-
pras na Coopercitrus Expo e
gerencie os riscos. Quem esti-
ver organizado vai atravessar
esse periodo preservando e
fortalecendo o seu negdcio pa-

ra os proximos anos.@

N
Pense nisso
CORTAR INVESTIMENTOS EM TECNOLOGIA PARA DIMINUIR
O CUSTO POR HECTARE REDUZ A PRODUTIVIDADE E,
NO FIM, AUMENTA O CUSTO POR SACA PRODUZIDA
— MATHEUS CONSOLI
J
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1] FEira DE AGRONEGOCIOS |
COOPERCITRUS

EXP®

CHECKLIST
INTELIGENTE

Acdes essenciais para
fazer antes de ir para a

Coopercitrus Expo:

PLANEJAMENTO TECNICO:
Conversar com a equipe da
Coopercitrus para mapear a
real necessidade de insumos.

CUSTOS E MARGENS:

Calcular as oportunidades
de barter e ferramentas de
protecao de margem para
o seu volume de producgao.

INVENTARIO DA FAZENDA:
Avaliar o estado das ma-
quinas, frota, pegas de re-
posicao e as necessidades

estruturais da propriedade.

PORTFOLIO ESTRATEGICO:
Levantar quais insumos-
-chave e tecnologias essen-
ciais nao podem faltar ao

longo do seu ciclo produtivo.

SEGURANCA OPERACIONAL:
Analisar as apodlices de segu-
ros agricolas, patrimoniais e
da frota para blindar a fazen-

da contra imprevistos.

CREDITO E NEGOCIAGAO:

Separar os documentos

financeiros e os histoéricos
produtivos da propriedade
para agilizar a analise de
crédito e garantir as me-
Ihores taxas na feira.

CIRCUITO CRIA

eNO RASTRO DO BEZERROe

40 FAZENDAS DE REFERENCIA NO
SETOR, 6 ESTADOS ESTRATEGICOS
A CONCLUSAO DE UMA JORNADA:
MAPEAR O RASTRO DO BEZERRO

Escaneie o Qr.Code
e acesse 0 hosso site!

PATROCINADORES:

\ A J
Bellian | ~ ™" Casale

Promovido pela Scot Consultaria, o Circuito Cria
percorre o Brasil em uma pesquisa-expedicionaria
que visita propriedades referéncia na atividade

e cria para revelar os desafios, as oportunidades

e as decisdes que moldam a pecuaria brasileira.

Depois da estacao de monta e da estacao

de parigao, o projeto entra em uma nova etapa:
“No Rastro do Bezerro". Agora, o foco esta no
caminho desses animais até o mercado e nos
fatores que definem a safra de bezerros do pais.

AGENCIA RESPONSAVEL:

bela
ﬁ cstg.!g;l; J&) magrela

MONTADORA: REALIZAGAO:

Tord




CUSTOS DE IMPORTACAO DE FERTILIZANTES
CRESCEM NO PRIMEIRO QUADRIMESTRE DE 2026
E ELEVAM PREOCUPACOES PARA A SAFRA 2026/27

O Brasil esta pagando mais pelos insumos em meio a instabilidade
global, aumentando preocupacao para a safra 2026/27.

Brasil importou aproximadamente 11,8
milhdes de toneladas de adubos e fer-
tilizantes quimicos (exceto fertilizan-

tes brutos) no primeiro quadrimestre de 2026,

volume 2,7% maior que no mesmo periodo de
2025. O desembolso no periodo cresceu mais e
somou US$4,3 bilhdes, alta de 16,7% em relagao

ao ano anterior.

Figura 1: Importacdo de adubos e fertilizantes quimicos (exceto fertilizantes brutos): volume

em milhdes de toneladas (eixo esquerdo) e g

asto em bilhdes de ddlares (eixo direito).
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Fonte: Comex/Elaborado pela Scot Consultoria

Os problemas no Oriente Médio diminuiram o
fornecimento de um dos principais fornecedores
globais, além do fechamento do Estreito de Or-
muz que comprimiu as exportagdes do insumo, e
elevou o preco do frete e do gas natural, insumo
fundamental para a producgao de fertilizantes.

Além disso, a continuidade da guerra na Ucrania
manteve restricdes sobre produtos russos, en-
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quanto a China permaneceu fora do mercado ex-
portador de fosfatados, forcando os comprado-
res a disputarem volumes de outros paises como
Marrocos e Ardbia Saudita.

Esse conjunto de fatores sustentou a alta da cota-
¢ao dos insumos e dos custos logisticos, fazendo
com que o Brasil pagasse mais pelas importagoes,
movimento que repercutiu no mercado interno.

Entre o inicio do ano e o fim de abril, a cotacédo
do sulfato de amoénio e da ureia subiu 41,0% e
18,0%, respectivamente. Entre os potassicos,
a cotagao do cloreto de potadssio em pd subiu

24,8%, enquanto o granulado subiu 18,8%. Os
fosfatados acompanharam esse movimento,
com a cotagao do superfosfato simples subindo
27,6% no mesmo periodo.

Figura 2: Avanco das cotagdes dos principais fertilizantes nos Ultimos meses, sem considerar o frete, em reais por tonelada.
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Fonte: Scot Consultoria

Essa escalada elevou o custo de produgao, reduziu
a margem do produtor e colocou em risco a produ-
tividade e a competitividade da produgao brasileira.
A préxima safra de soja por exemplo preocupa antes
mesmo da semeadura. Com o mercado de fertilizan-
tes pressionado, os produtores brasileiros estao con-
servadores nas compras para a temporada 2026/27.
Apenas metade dos fertilizantes necessarios para
a safra foi negociada, abaixo do histérico para es-
ta época do ano que seria superior a 60%.

O cenario acende um alerta porque os meses de
maior chegada de produtos aos portos brasilei-
ros ainda estao por vir e ainda nao foi registrado
o volume esperado de negdcios antecipados. Ca-
so as compras fiquem concentradas préximas do

plantio, o pais pode enfrentar gargalos logisticos,

De crédito a investimentos,
o Banco Daycoval tem
um portfdlio completo de
produtos e servicos para
sua empresda e para voce.

como fila de navios, atraso nas descargas, dificul-
dades na distribuicao e mais altas geradas pela
demanda aquecida num curto espaco de tempo.
Para o curto prazo, nao sao esperados recuos nas
cotagdes. O cenario provavel é de acomodagao
dos precos ou continuidade das altas. O mercado
de fertilizantes estd dependente dos desdobra-
mentos geopoliticos globais e, uma reversao sig-
nificativa do cenario atual é pouco provavel.

Nesse cenario, a recomendacao € que os produtores
planejem de forma estratégica a compra dos insumos,
reduzindo a exposicao a riscos como falta de produto,
atrasos nas entregas e novas altas nos pregos.@

Por Rodrigo De Mundo,
analista de mercado da Scot Consultoria.

BancoDay



O PLANEJAMENTO ESTRATEGICO

DE SAFRA DO PRODUTOR:
O CAMINHO PRATICO BASEADO EM DADOS

agronegocio  brasileiro
enfrenta margens estrei-
tas e forte volatilidade
nos pregos de insumos e commo-
dities. No ano em que a Cooper-
citrus celebra 50 anos de historia,
a tomada de decisao inteligente
por parte do produtor rural € o
principal pilar para garantir a sus-
tentabilidade e a rentabilidade
da porteira para dentro. O plane-
jamento estratégico apoiado em
dados sdlidos de mercado deixou
de ser uma alternativa opcional e
passou a figurar como um escudo
indispensavel contra oscilagoes
de pregos internacionais.
As pressoes decorrentes de ten-
sOes geopoliticas no Oriente Mé-
dio encareceram os fertilizantes
nitrogenados e fosfatados impor-
tados pelo pais. Embora o volume
importado no primeiro quadri-
mestre de 2026 tenha recuado
4% em relagdo ao mesmo peri-
odo do ano anterior — somando
74 milhdes de toneladas — o va-
lor desembolsado pelo Brasil para
garantir esse suprimento saltou
16%, atingindo US$ 4,3 bilhdes.
Diante desse cenario de custos
elevados e cotagdes de graos
pressionadas, o gerenciamento
de riscos com base em relatdrios

nacionais e internacionais torna-

-se essencial para a sobrevivéncia
econdmica da lavoura.

Para realizar um planejamento efi-
ciente de compras e vendas, o pro-
dutor precisa compreender como
os relatorios do Departamento de
Agricultura dos Estados Unidos
(USDA) e da Companhia Nacional
de Abastecimento (Conab) funcio-
nam e influenciam diretamente a
formacgao de precgos locais.

O USDA atua como a bussola glo-
bal do agronegdcio, refletindo as
forgcas de oferta e demanda mun-
diais em seus boletins mensais.
Quando o drgédo aponta um au-
mento dos estoques globais ou a
elevacao da safra norte-america-
na, a tendéncia tedrica é de queda
na Bolsa de Chicago (CBOT). Esse
movimento global atinge os pre-
cos domeésticos brasileiros, ja que
soja e milho sao cotados em ddlar
e referenciados no exterior.

A Conab funciona como uma lu-
pa sobre a realidade fisica do Bra-
sil. Seus levantamentos mensais
mensuram a area, o clima, a evolu-
¢ao do plantio e da colheita, além
de produtividades estaduais. Se a
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Conab sinaliza perdas por seca em
estados como Goias, o mercado
interno reage. Mesmo com Chica-
go em queda, a escassez nacional
pode elevar os prémios nos portos
e valorizar o grao fisico disponivel
nas pragas internas.

Passo1: Analisar as tendéncias glo-
bais de oferta e demanda (USDA)
O primeiro passo de um planeja-
mento seguro é olhar para as es-
timativas globais do ciclo de pro-
dugdo 2026/27. De acordo com
os levantamentos do USDA, a
produgao mundial de soja devera
atingir o recorde historico de 442
milhdes de toneladas, impulsio-
nada pela expansao de area no
Hemisfério Sul. Os EUA estimam
colher 120,7 milhdes de tonela-
das, enquanto o Brasil projeta 186
milhdes de toneladas.

No milho, no entanto, o cenario
global aponta para um ajustamen-
to negativo de 1,3%, com estimati-
va de 1.295,4 milhoes de toneladas,
refletindo a retracdo de area nos
EUA e na Argentina apds recor-
des no ciclo anterior. O produtor

deve usar essa assimetria no pla-

A

nejamento comercial: com a soja
abundante, as cotagdes futuras
tendem a sofrer pressao baixista,
ao passo que o milho apresenta
maior potencial de sustentacao de
precos no médio prazo diante de
uma oferta global mais ajustada.

Passo 2: Avaliar os desvios climati-
cos e produtivos nacionais (Conab)
A partir do diagndstico global, o
produtor deve analisar as con-
digdes internas detalhadas pela
Conab. Na safra brasileira de soja
de 2025/26, confirmou-se o re-
corde de 180,1 milhoes de tonela-
das (98,3% colhida), com o Para-
na colhendo 21,55 milhdes e Goi-
as atingindo 20,15 milhdes. Essa
enorme oferta fisica gera pressao
sobre a armazenagem e deprime
os pregos imediatos.

Para o milho, a estimativa total
é de 140,2 milhdes de toneladas.
Enquanto a primeira safra deve
crescer 14,1%, a segunda (safri-
nha) deve apresentar queda de
4,2%, projetada em108,5 milhdes
de toneladas devido a adversi-
dades climaticas. A consultoria
StoneX aponta que a seca seve-
ra em Goias reduziu a expecta-
tiva da safrinha goiana para 10,8
milhdes de toneladas (queda de
19,3%). Lavouras em SP e no Tri-
angulo Mineiro também regis-
traram estresse hidrico agudo. O

Nutric

Fertiva

monitoramento dessas quebras
regionais permite identificar ja-
nelas de pregos favoraveis no
mercado fisico regional de mi-
Iho, onde as indUstrias precisam

recompor estoques.

Passo 3: Calcular a relagao

de troca de insumos

O passo mais critico € o célculo do
custo real de aquisicao de insu-
mos. Com as tensdes geopoliticas,
o pregco médio da ureia ao produ-
tor subiu 40% e o MAP registrou
alta de 20%, enquanto os precos
da soja e do milho permaneceram
praticamente estaveis.

Na soja, a relagao de troca com
o MAP sofreu forte deterioragao,
exigindo aproximadamente 35 sa-
cas para comprar uma tonelada
do adubo. No milho, a troca com
a ureia atingiu o pior nivel dos ulti-
mos cinco anos, oscilando entre 20
e 80 sacas em Sao Paulo, e alcan-
¢ando a marca de 99,06 sacas em
Mato Grosso. Quando se depara
com uma relagao de troca desvan-
tajosa, a orientacao técnica é nao
realizar compras spot sem prote-
¢ao cambial ou sem o devido tra-

vamento fisico da produgao.

A andlise integrada do mercado
global de graos e a escalada dos
custos de fertilizantes deixam

para o seu canhavial.

. ®
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Seu solo mais fértil e produtivo.

Foto: Vinicius Cambadva.

Foto: Rafael Barros.

claro que o sucesso do produtor
depende fundamentalmente da
eficiéncia do seu processo deci-
sorio. O agricultor que monitora
as tendéncias mundiais de oferta
e demanda e compreende que o
USDA antecipa a macroeconomia,
enquanto a Conab dita as pressoes
regionais, possui um diferencial es-
tratégico indispensavel.

Para proteger a rentabilidade na
safra 2026/27, recomenda-se que
o produtor evite as compras spot
sem planejamento financeiro. A
utilizagcdo de modelos como o bar-
ter garante que o cooperado esta-
beleca um teto para seus custos
de produgao utilizando sua propria
produtividade futura. Além disso, a
adocgao de tecnologias de nutrigao
de precisao, como fertilizantes or-
ganominerais, € fundamental para
otimizar o uso de NPK quimico im-
portado, reduzindo o custo final de
adubacgao e assegurando a renta-
bilidade da propriedade. @

Vinicius Cambativa é
associado na Markestrat
Group e professor na Harven
Agribusiness School,

em Ribeirdo Preto - SP.
Engenheiro Agrénomo pela
FCAV/UNESP, mestre e
doutorando em Adminis-
tragdo pela FEA-RP/USP. E
especialista em comunica-
¢do estratégica no agro.

Rafael Barros Rosalino é con-
sultor na Markestrat Group,
meédico veterindrio pela
FCAV/UNESP e mestrando
em Administragao pela
FEA-RP/USP. E especialista
em inteligéncia de mercado
para o agronegdcio.
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VOCE JA .
CONHECE
O PNEU.

AGORA
CONHECA
A MARCA.

T

A PROMETEON E A MARCA DE PNEUS
CERTA PARA QUEM VIVE O CAMPO
E AS RODOVIAS BRASILEIRAS!

Criada em 2017 dentro da Pirelli, a marca
conta com mais de 100 anos de experiéncia

e 150 milhdes de pneus produzidos.

Todos os dias une tradicao e tecnologia
para desenvolver os pneus que movem
e alimentam o Brasil.

Descubra todas as linhas da Prometeon
e garanta alta performance e produtividade

para o seu negocio.
A qualidade que vocé ja confia, ESC‘E‘HEI,E O GR CODE

e veja a linha completa.
agora com um Novo nome,

2 ROMETEON

PMEW, FEITO PARA SEL MEGODCIOD



