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AUDE E VALOR

Ciéncia, transparéncia e informagao de qualidade
aproximam o consumidor da citricultura e reforcam
a confianga na fruta e no suco.
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Drones: tecnologia Irrigagdo, manejo e suporte técnico Dialogo entre geragdes pode fortalecer
que faz o campo avangar aumentam produtividade da lavoura tanto a propriedade quanto a cooperativa
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AMBIENTE; USO AGRICOLA; VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO;
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Editorial

QUANDO CADA DECISAO CONTA MAIS

ivemos um periodo que exige atengao re-

dobrada do produtor. Na citricultura, esse

cuidado é ainda mais necessario, e exige
olhar para custos, mercado, sanidade dos poma-
res e consumo de uma cadeia que tem enorme
importancia econdmica e social para o Brasil.
E justamente em cendrios assim que informacao
de qualidade faz mais diferenca.
Nesta edicao, a laranja ganha destaque na revis-
ta. A reportagem de capa discute o consumo da
fruta e do suco a partir da ciéncia e da orientacao
de especialistas. Valorizar a citricultura também
requer levar informacgao confidvel ao consumidor
e ampliar a compreensao sobre um alimento pre-
sente na mesa de milhdes de pessoas.
Esse é também o espirito do Citros é Cooperci-
trus. A iniciativa ganhou visibilidade na Cooperci-
trus Expo, com agdes de valorizagao da cadeia e
incentivo ao consumo de laranja e suco, mas nao
ficou restrita ao evento. A cooperativa vem dando
continuidade a esse trabalho em outros espacos,
inclusive nos postos de combustivel, ampliando o
contato com o publico e reforgando a importancia
do consumo.
Dentro da propriedade, o mesmo principio vale.
Para produzir com eficiéncia, é preciso olhar para
solo, dgua, tecnologia, manejo e gestao de forma
integrada. Uma decisao tomada antes do plantio
pode influenciar toda a safra. Um investimento
bem dimensionado pode reduzir riscos e melhorar
o uso dos recursos disponiveis.
A histdria da familia Toller Furtado mostra isso de
forma concreta. Com irrigagdao, manejo e acom-
panhamento técnico, a propriedade teve um salto
expressivo na produtividade de cana por hectare
e navida util do canavial.
Essa mesma ldgica estd nos artigos técnicos desta
edi¢do. Na implantagao das lavouras de café, deci-
soes sobre solo, correcao, escolha de mudas e épo-

ca de plantio tém reflexos por
muitos anos. Nos cereais, am-
biente de producao, genética e
manejo precisam estar alinha-
dos para que o investimento
faca sentido e o potencial da
lavoura seja aproveitado.

Planejar também é pensarem
quem dara continuidade ao
negdcio. Na entrevista com Matheus Marino,

Larissa Zambiasi, a continui- presidente do
Conselho de

dade das familias no agro o
Administracdo da

aparece menos como uma Coopercitrus.

troca de comando e mais co-

mo um processo construido

ao longo do tempo.

Nos momentos de desafios, a cooperativa se tor-

na ainda mais importante para o produtor. A Co-

opercitrus relne um ecossistema completo para

apoiar decisdes que tém impacto direto no resul-

tado da propriedade.

O cooperativismo nao elimina as dificuldades do

mercado ou da producao. Mas amplia a capaci-

dade do produtor de analisar caminhos, escolher

melhor onde investir e conduzir sua atividade com

mais seguranga.

Esse é o papel da Coopercitrus: estar préxima do co-

operado e oferecer suporte para decisoes que fagcam

sentido hoje e sustentem a propriedade no futuro.@

CLIQUE Aqul

E ENVIE PARA NOS
SEU COMENTARID,
SUGESTAO 0U DUVIDAS.

© matheuskfourimarino @ Matheus Marino @ Matheus Kfouri Marino
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LARANJA: SAUDE,
SABOR E FORGA
PARA O CAMPO

Rica em nutrientes e presente na rotina
das familias, a laranja tem beneficios
que vao muito além da vitamina C. Levar
informacgao de qualidade ao consumidor
também é uma forma de valorizar a fruta

e fortalecer toda a cadeia citricola.

laranja faz parte da rotina de milhdes
de familias. Esta na fruta consumida ao
longo do dia, no suco do café da ma-
nha e acompanhando diferentes refei-
¢oes. Além do sabor, oferece nutrientes importan-
tes, como vitamina C, folato e potassio, além de
compostos naturais que despertam cada vez mais
o interesse pela ciéncia.
Valorizar essas qualidades ganhou ainda mais im-
portancia nos ultimos anos. Entre as safras 2010/11
e 2025/26, o consumo mundial de suco de laranja

6 Revista Coopercitrus #477 + Setembro de 2026

caiu 46,5%, segundo dados reunidos pela Citrus

BR e pelo Departamento de Agricultura dos Esta-'
dos Unidos, o USDA. 3
Para o produtor, essa relagao é direta. Uma '_

cultura forte depende de produtividade, sanida
de, tecnologia e boa gestao dentro da proprieda-
de. Mas também precisa de consumidores que
conhegam e valorizem a fruta e o suco.

Por isso, aproximar o conhecimento cientifico do
dia a dia das pessoas € uma maneira de fortalecer
toda a cadeia, do pomar a mesa.

Citros

A citricultura
em numeros

o Q

255,20 | 184,37 | Cercade
(] '~ [ ] '~
milhées | milhdes 350
de caixas de arvores P
de 40,8 kg produtivas s CIplos
Estimativa para a Em mais de Ligados ao
safra 2026/27 no 366 mil hectares cinturao citricola
cinturao citricola
N

($)
-
L\

200 mil | US$15

[ ] ~
empregos bilhoes
Diretos e Sastite
indiretos gerados Movimentados
pela cadeia pela citricultura

Fontes: Fundecitrus, CitrusBR e USDA.
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Foto: Rubens Feferbaum.

Citros

Dr. Rubens Feferbaum, médico e cooperado.

Entre o consultorio e o pomar

O Dr. Rubens Feferbaum conhece os dois lados
dessa histdria.

Médico pediatra, com trajetoria académica no Ins-
tituto da Crianga da Faculdade de Medicina da Uni-
versidade de Sao0 Paulo, ele também é citricultor e
cooperado da Coopercitrus ha mais de 40 anos.

A experiéncia na medicina e no campo ajuda a tra-
duzir de forma simples o valor nutricional da laranja.
O suco contém os agucares naturalmente presen-
tes na fruta. Junto com eles, oferece vitamina C,

8 Revista Coopercitrus #477 + Setembro de 2026

Dra. Layanne Fraga, pesquisadora FoRC - USP.

folato, potassio e compostos bioativos.
Avitamina C também favorece a absorgao do fer-
ro presente em alimentos de origem vegetal, co-
mo feijao e folhas verdes. E mais uma razao para
observar o alimento como um todo e dentro de
uma alimentacao equilibrada.

"Eliquido? E liquido. Hidrata? Sim, hidrata.Mas é alimen-
to e dgua é o hidratante natural’, explica Feferbaum.
Para o médico, o mais importante é comunicar as
qualidades nutricionais do suco de maneira clara,
responsavel e baseada no conhecimento cientifico.

O QUEO SUCO
DE LARANJA
OFERECE

O suco contém os agucares que ja fazem parte na-
turalmente da laranja. Mas oferece muito mais. Vi-
tamina C, folato, potassio e compostos bioativos,
como as flavanonas, também estio presentes.

Por isso, olhar apenas para o agucar deixa de fora
uma parte importante do valor nutricional da fruta.

Equilibrio que cabe

na alimentacgao

Estudos realizados pela Universidade de Sao
Paulo nao observaram ganho de peso entre os
participantes durante o periodo de consumo do
suco de laranja.

Como acontece com outros alimentos, o importan-
te é considerar a quantidade consumida e o conjun-
to da alimentacao e dos habitos de cada pessoa.

O suco pode, portanto, fazer parte de uma rotina
alimentar equilibrada.

Compostos naturais
que fazem diferenga

A laranja possui flavanonas, substancias naturais
das frutas citricas que vém sendo estudadas por
sua atuagao no organismo.

Pesquisas também avaliam a relagao desses com-
postos com diferentes aspectos da saude, entre
eles a saude cardiovascular.

Para pessoas com diabetes ou outras condi¢coes
que exigem cuidados especificos com a alimenta-
Gao, a orientagao deve ser individualizada.

Suco integral é fruta de verdade
O suco de laranja 100% integral é produzido a partir

dafrutaenaorecebe agicarnem agua adicionados.
E diferente de néctares, refrescos e outras bebi-
das a base de frutas, que podem apresentar me-
nor quantidade de fruta e receber dgua e acucar.

Na hora da compra, uma dica simples ajuda: con-
fira a denominagao do produto e a lista de ingre-

dientes no rétulo.

Revista Coopercitrus #477 < Setembro de 2026 9




Saiba o que esta no copo

Suco integral Néctar

Refresco ou bebida
a base de fruta

100% fruta

Tem menor proporgao
de fruta de fruta

Tem menor quantidade

Nao recebe agua

Recebe agua

Recebe agua

Nao recebe acucar
adicionado

Muito além da vitamina C

Ha mais de dez anos, pesquisadores ligados a
Universidade de Sao Paulo estudam a laranja e o
suco de laranja.

Os trabalhos ja observaram diferentes aspectos
da saude, como pressao arterial, colesterol, glice-
mia, peso corporal e funcionamento do intestino.
Entre os componentes que despertam o inte-
resse dos pesquisadores estao as flavanonas,
substancias encontradas naturalmente nas fru-
tas citricas. Uma delas é a hesperidina, bastante
presente na laranja.

Segundo a professora Neuza Hassimotto, da USP,
esses compostos vém sendo estudados por suas
acgOes antioxidantes e anti-inflamatorias.

Em um dos trabalhos realizados na universidade,
voluntarios saudaveis consumiram suco de laranja
Péra durante 60 dias. Ao final do periodo, os pes-
quisadores observaram redugao da pressao arte-
rial entre os participantes.

Os resultados ajudam a ampliar o conhecimento so-

10 Revista Coopercitrus #477 < Setembro de 2026

Pode receber agucar

Pode receber agucar

bre a fruta, mas nao significam que exista uma quan-
tidade uUnica recomendada para todas as pessoas.
Alimentagao, metabolismo, estilo de vida e necessi-
dades individuais também devem ser considerados.
Para o consumidor, a principal mensagem € mais sim-
ples: a laranja oferece muito mais do que vitamina C.

A riqueza natural dos citros

O nome pode nao ser familiar, mas as flavanonas
fazem parte naturalmente das frutas citricas.

Na laranja, uma das mais abundantes € a hespe-
ridina. Essas substancias vém sendo pesquisadas
por sua relagdo com a saude cardiovascular e por
suas agoes antioxidantes e anti-inflamatarias.

E mais uma demonstracao de que a laranja deve
ser vista por tudo o que oferece. AgUcares natu-
rais, vitaminas, minerais e compostos bioativos fa-
zem parte de um mesmo alimento.

E a ciéncia continua avangando para compreen-
der cada vez melhor esses beneficios.

Dr. Franco Maria Lajolo.

E para as criancas?

Nos primeiros anos de vida, a orientacao pedia-
trica é priorizar a fruta inteira, que oferece fibras,
textura e sabor e ajuda na formacao do paladar
da crianga.

A partir dos 12 meses, o suco 100% integral pode
fazer parte de uma alimentagao variada, sempre
em quantidades adequadas para cada idade.
Uma revisao de estudos utilizada na elaboragao
das diretrizes alimentares norte-americanas pa-
ra 2025-2030 nao encontrou associagao entre o
consumo de suco 100% integral e alteragcoes no
crescimento, na composigao corporal ou no risco
de obesidade em criangas e adolescentes.
Segundo a Academia Americana de Pediatria, a
recomendacao é de até 120 mililitros por dia para
criangas de 1a 3 anos, de 120 a 180 mililitros para
as de 4 a 6 anos e de até 240 mililitros para maio-
res de 7 anos.

Mais importante do que tratar um alimento iso-

Dra. Neuza Hassimotto, farmacéutica bioquimica
e docente da USP.

ladamente é construir, desde cedo, uma rotina de
alimentacgao variada e equilibrada.

Informacgao que valoriza a laranja
A informacao clara também ajuda a aproximar o
consumidor da laranja.

Nas redes sociais, € comum encontrar alimentos
apresentados como vildes em um momento e co-
mo solugao para todos os problemas pouco tem-
po depois. Nesse ambiente, universidades, pes-
quisadores e profissionais de salde tém um papel
importante: traduzir o conhecimento cientifico
para a vida das pessoas.

Quando o consumidor entende melhor o que esta co-
locando a mesa, pode fazer escolhas mais conscientes.
Para a citricultura, essa aproximagao também tem
valor. Mostrar de maneira simples as qualidades
da fruta e do suco contribui para fortalecer sua
presenca na alimentagao e reconhecer o trabalho
de milhares de pessoas envolvidas na cadeia.

Revista Coopercitrus #477 ¢ Setembro de 2026 11




Citros

Uma cadeia que
movimenta o Brasil

A forga da laranja comega no pomar, mas vai mui-
to além dele.

A citricultura sustenta propriedades rurais e mo-
vimenta industrias, transportadoras, empresas de
tecnologia, comércio, pesquisa e servigos.
Segundo o Fundecitrus, a cadeia movimenta cerca
de US$ 15 bilhdes por ano, esta presente em aproxi-
madamente 350 municipios do cinturao citricola e
gera cerca de 200 mil empregos diretos e indiretos.
Na safra 2025/26, o Brasil exportou 746,9 mil tone-
ladas de suco de laranja, segundo a CitrusBR.

Por tras desses numeros estao produtores que
investem em tecnologia, enfrentam o greening,
modernizam os pomares e trabalham diariamente

para produzir frutas com qualidade.

itr

COOPERCITRUS

U é

Esse esfor¢co dentro da porteira se completa com
a valorizagao do produto fora dela.

Quanto mais pessoas conhecem as qualidades
da laranja e reconhecem seu espago em uma ali-
mentagao equilibrada, maior € a oportunidade de
aproximar o consumidor do produto e fortalecer

toda a cadeia citricola.

Valorizar a laranja é valorizar quem produz,

quem trabalha e quem ajuda a levar um
dos grandes simbolos do agro brasileiro
do pomar a mesa

Assisténcia técnica Manejo e insumos T Maquinas e implementos
Orientacgao para as O Solugdes para nutrigao, G‘F Tecnologia para tornar as
L decisdes no pomar sanidade e produtividade 0 operagdes mais eficientes
Campo Digital Irrigacao Servigos e gestao Informacgiao
*@F Ferramentasde Projetos e solu- IE Apoio para organizar @ Contetido para
=& agricultura de precisao W= cdes paraouso e fortalecer ajudar o produtor e
para apoiar a tomada eficiente da agua a propriedade valorizar a citricultura

de decisao

& Procure o especialista Coopercitrus
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Foto: DJI Agriculture.

Circuito de Tecnologia
de Aplicagao com Drones

Uma oportunidade para conhecer de perto tecnolo-
gias de aplicagao com drones e suas possibilidades
para tornar as operagées no campo mais eficientes.

Vitrine de Variedades
de Citros

Encontro para acompanhar variedades de citros
e informagoes que podem contribuir para decisoes
mais assertivas no pomar.

Local: Fundacdo Coopercitrus
Credicitrus Coperfam, em Bebedouro (SP).

POTENCIA E
EFICIENCIA NA
TRITURACAO DE

MADEIRA

CORTE DE ATE 152 MM |67)

&5 TIMBERWOLF



https://fndcoopercitruscredicitrus.org.br/

W

©

Case de
Sucesso

IRRIGACAOE -

RESULTADOSNOCAMPO  5° '
Com média de 137] toneladas por hectare e canavial chegandoao : \ | - | ' ""i : 3 da i “\

132 corte, a familia Toller Furtado mostra como irrigagao, manejo e e /G o
suporte técnico aumentaram produtividade e longevidade da lavoura. SRS R,

@
Foto: Coopercitrus.
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Case de Sucesso

Produzir mais em cada hectare ja representa um

ganho importante. Com irrigagao, vem produtivi-
dade, com previsibilidade, vem os resultados.

Na propriedade da familia Toller Furtado, em Bar-
retos (SP), a irrigagédo ajudou a levar o canavial a
um novo patamar. Na Ultima safra, a produtivi-
dade média chegou a 1371 toneladas de cana por
hectare (TCH), em um canavial com média de 4,6
cortes. Um dos canaviais irrigados chegou ao 13¢
corte e ainda mantinha produtividade satisfatoéria.
Para o cooperado Eduardo Toller Furtado, o inves-
timento em irrigagcao sé se sustenta se aparecer
na produtividade da lavoura.

“Se vocé nao tem produtividade, ndo se paga. Se
tem ganho de produtividade, melhora a rentabili-

16 Revista Coopercitrus #477  Setembro de 2026

dade” afirma.

Hoje, aproximadamente 380 dos quase 500 hec-
tares cultivados com cana na propriedade sao
atendidos por seis pivos. O projeto comegou com
dois equipamentos e cresceu a medida que a res-
posta da cultura apareceu no campo.

A familia comecgou o projeto com dois pivés, ins-
talados em um canavial de nono corte, que vinha
produzindo cerca de 90 TCH. A intengao era ob-
servar na pratica a resposta da cana antes de am-
pliar o investimento.

“Na época, tinha muita controvérsia. Diziam para
nds que ‘'ndo compensa, ndo vale a pena, o investi-
mento nao se paga”, relata Eduardo.

Depois da irrigagao e dos ajustes de manejo, a

Foto: Coopercitrus.

Foto: Coopercitrus.
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Case de Sucesso

Eduardo e o pai, Cassio Furtado, transformaram a irrigagao em uma estratégia para aumentar produtividade,

longevidade e previsibilidade na produgao de cana.

produtividade média atingiu 130 toneladas.

“"Um canavial de nono corte fechar com 130 tone-
ladas é muita coisa. Foi quando vimos que preci-
sdvamos irrigar mais”, lembra Eduardo.

Os resultados positivos motivaram a familia a
expandir o projeto de irrigagao, chegando aos 6
pivds atuais.

Hoje, Eduardo estima que a irrigagao tenha con-
tribuido para um aumento préximo de 30% na
produtividade, resultado que se reflete direta-
mente na rentabilidade da area.

Para ele, airrigagao funciona ainda como uma pro-
tecdo diante da irregularidade climatica. “Sao duas
coisas que se complementam. O pivo reduz o risco

e,a0 mesmo tempo, aumenta a produtividade.”

Menos reforma, menor

pressao sobre o caixa

A irrigagao também ajudou a prolongar a vida pro-
dutiva das areas, trazendo efeito no caixa da fazenda.
Em areas de sequeiro, a reforma costuma ocorrer
por volta do quinto ou sexto corte, enquanto o cana-
vial irrigado mais antigo chegou ao 132 corte. A refor-
ma da area nao ocorreu por perda de produtividade,
mas devido a uma infestagao severa de grama-seda.
"Nao estamos reformando porque esta produzin-
do pouco. A decisao foi pelo problema com a plan-
ta daninha”, explica Eduardo.

Essa longevidade tem impacto direto no negdcio.
Reformar um canavial significa investir novamente
na implantagao, hoje estimada pelo produtor entre
R$ 16 mil e R$ 17 mil por hectare, e passar por um

periodo de menor geragao de receita naquela area.
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Case de Sucesso

A'gua para ganhar tempo

Parte dessa longevidade estd ligada a uma mu-
dang¢a no manejo, com a possibilidade de fazer o
plantio de falhas no momento certo. Antes da ir-
rigagao, esse trabalho dependia da volta das chu-
vas. Normalmente, era preciso esperar novembro
para ter umidade suficiente para o pegamento
das mudas. O problema é que, nessa época, parte
da cana ja estava desenvolvida e a entrada de ma-
quinas se tornava mais dificil.

"Aquilo que vocé tinha uma janela de 30 dias hoje
passa a ter 120 dias para fazer o plantio de falhas
no canavial inteiro”, afirma Eduardo.

E nesse ponto que produtividade e longevidade
se encontram. Um canavial com menos falhas
consegue aproveitar melhor a area e manter seu
potencial por mais tempo.
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Aproximadamente 380 hectares da propriedade sao
atendidos atualmente por seis pivds.

Irrigacao exige outro manejo

Os resultados também exigiram uma nova forma
de conduzir a lavoura.

A adubacao, por exemplo, passou por mudancgas.
Segundo Eduardo, a propriedade aumentou em
cerca de 20% a 30% o volume de nutrientes para
acompanhar o desenvolvimento da cana.

A escolha das variedades também ganhou peso.
Com mais agua disponivel, a familia passou a ob-
servar com atencao a tolerancia a doencas e ca-
racteristicas como o porte mais ereto. Uma cana
mais produtiva tende a ganhar peso e volume. Se
tombar, pode dificultar a colheita, aumentar per-
das e levar mais impurezas para a usina.

“Nao adianta produzir muito e depois ter dificul-
dade para colher. A variedade precisa acompa-
nhar esse potencial”, resume Eduardo.
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Foto: Coopercitrus.

Leticia Carminati, consultora do Cooper Irriga, acompanha os projetos

Case de Sucesso

CLIQUE
Aqui

e assista
a matéria
na integra

e orienta os cooperados desde o dimensionamento até o pds-venda.

Isso reforgca uma premissa importante: irrigagao
nao substitui manejo. Ela aumenta o potencial
produtivo e requer outras decisdes, como ajuste
na adubacao, escolha das variedades entre outras.

Da decisao ao projeto

Quando a familia decidiu irrigar, ainda havia uma
série de perguntas a responder.

tinha dgua suficiente? Qual sistema era mais ade-
quado? Como dimensionar os equipamentos e a
demanda elétrica?

Foi nesse momento que a Coopercitrus entrou
no projeto.

Por meio do Cooper Irriga, a familia contou com
apoio para avaliar a disponibilidade de agua, as
caracteristicas da area e a tecnologia mais ade-
quada. O trabalho também envolveu projeto hi-
draulico, infraestrutura necessaria, implantagao,

treinamento e suporte apds a entrega.

Para a Leticia Carminati, consultora de irrigagao
da Coopercitrus, o primeiro passo € entender os
recursos disponiveis e as necessidades da cultura.
"No caso do Eduardo, a disponibilidade de agua
foi determinante. Depois, avaliamos o formato das
areas, que favorecia muito o uso do pivé”, explica.
A resposta a primeira pergunta veio da prépria
propriedade, que conta com uma represa de
aproximadamente 37,5 hectares. A vazao foi me-
dida em periodo seco antes de o projeto avancar.
Para o cooperado, esse suporte foi importante
para dar seguranga a uma decisao que envolve in-
vestimento elevado e efeitos de longo prazo. “Um
projeto de irrigagcao vocé nao faz todo dia. Ter uma
empresa estruturada, com conhecimento técnico
e pos-venda, faz muita diferenca para o produtor
ter segurancga de investir”
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https://www.youtube.com/watch?v=dHmWZefuVPU

Case de Sucesso

O relacionamento continuou depois que os equi-
pamentos entraram em operagao.

"O pds-venda evoluiu muito. Quando precisamos,
o atendimento é rapido, tem suporte e disponibi-

lidade de pegas”, afirma.

Gestao na tela do celular
Atecnologia também mudou a rotina da irrigagao.
Pelo aplicativo, Eduardo acompanha os pivds a
distancia, define [aminas de agua, programa hora-
rios de funcionamento e monitora a operagao em
tempo real.

Além de facilitar a rotina, o sistema reduz desloca-

mentos e permite organizar o funcionamento dos
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equipamentos conforme a rotina da propriedade

e os horarios de energia mais baratos.

"Vocé consegue programar o inicio e o fim da irri-
gacao e acompanhar tudo a distancia. E uma faci-
lidade muito grande”, conta.

A propriedade também investiu em geragao fo-
tovoltaica para ajudar a administrar a demanda
energética da irrigagao.

Hoje, cinco parques fotovoltaicos fazem parte da
infraestrutura da fazenda.

O préximo passo é ampliar
Mesmo com aproximadamente 380 hectares irri-
gados, ainda existem areas que ficam fora do al-
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cance dos pivos.

Para atender esses pontos, a familia adquiriu
um carretel de irrigagdo Bauer, também por
meio da Coopercitrus.

A expectativa € ampliar a cobertura em cerca de
100 hectares e levar para essas areas os mesmos
beneficios observados no restante do canavial,
principalmente a possibilidade de fazer o plantio
de falhas no momento adequado.

A experiéncia em Sao Paulo também abriu cami-
nho para um novo estudo em propriedades da fa-
milia em Goids, onde esta sendo avaliada a implan-
tagao de irrigagao por gotejamento subterraneo.

“Nao existe um sistema que seja o melhor para

Case de Sucesso

todas as propriedades. E preciso olhar agua, solo,
relevo, cultura e objetivo do produtor antes de de-
finir o projeto”, reforga Carminati.

Para Eduardo, porém, uma conclusao ja esta con-
solidada.Airrigagao deixou de servista apenas co-
mo equipamento e passou a fazer parte da estra-
tégia da propriedade. Hoje a familia consegue pla-
nejar quando a dgua entra no sistema produtivo e
usar esse controle para manejar melhor a lavoura.
“Nunca tive duvida. Se a planta é majoritariamente
agua, ndao tem como nao responder bem quando
recebe a quantidade certa. Eu sempre tive certe-
za de que o pivd na cana ia dar resultado, e hoje a
gente vé isso na pratica”, destaca Eduardo.
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Case de Sucesso

ONDEA
IRRIGAGAO
MEXEU NA CONTA ™

Produtividade Produtividade

-

.Illl Canavial de 9* corte produzindo ﬁl Media de 1371 TCH, com ganho
cerca de 90 TCH estimado em 30%
Reforma Reforma

II ) Renovagao do canavial entre ( ] Canavial mais antigo chegou

5% ou 6% corte ao 132 corte

= Plantio de falhas
L s e
‘I l Iniciado ainda no periodo seco,
com cerca de 120 dias de janela

Plantio de falhas
Concentrado no inicio do periodo

-l
-

chuveso, em cerca de 30 dias

Previsibilidade

it Agua aplicada no memento necessario,

Previsibilidade
o Produgao dependente das chuvas

¢

independentemente da chuva

DO PROJETO
AO POS-VENDA

0— © 0 O
o1 02 04 05 06

Diagnéstico Projeto Ulabllldade Implantagao Capacitacao Pos-venda

Como o Cooper Irriga atua

Area e Di sionamento
demanda i
hidrica.

Ac -_.-rnpanharru:-nt-:: Orie : Assisténcia técnica,

cooper
~ irriga
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Sustentabilidade

DRONES: TECNOLOGIA
QUE FAZ O CAMPO AVANCAR

Quando os drones de aplicagao ainda dava os primeiros passos, a
Coopercitrus comecou a testar e validar a tecnologia no campo e ajudou a
tornar a solugao viavel para o produtor. Hoje, os drones ampliam a precisao,
reduzem perdas e melhoram o aproveitamento de cada hectare.

Foto: DJI Agriculture.

plicar apenas onde é necessario, en-
trar em areas de dificil acesso, evitar o

trénsito de maquinas sobre a cultura e
agir dentro da janela ideal de manejo.
O drone agricola ganhou espago porque resolve
problemas concretos da propriedade.

Para o produtor, o impacto aparece na eficiéncia.
Para o meio ambiente, no uso racional dos recursos.
Para a sociedade, na formacao de profissionais e na
producao de mais alimentos nas areas ja cultivadas.
Essa combinacao coloca os drones como aliado
da agricultura mais sustentavel.

Essa tecnologia chegou as lavouras brasileiras ha
pouco mais de uma década, e a Coopercitrus te-
ve participagao essencial no desenvolvimento. Em
2015, quando ainda havia duvidas sobre aplicagao,
autonomia, manutencao e viabilidade econdmica,
a Coopercitrus decidiu testar os drones em lavou-

ra e validar antes de comercializar.

“Nao bastava colocar um drone no campo. Preci-
samos desenvolver todo o ambiente necessario
para que a tecnologia funcionasse, desde produ-
tos adequados a aplicagao até capacitacao, assis-
téncia e seguranca para o produtor”, afirma Fer-
nando Degobbi, CEO da Coopercitrus.

Ao longo dos anos, a cooperativa criou um modelo
de prestacao de servicos, formou operadores, es-
truturou assisténcia e avangou para a comercializa-
¢do. Também aproximou empresas de tecnologia e
indUstrias de agroquimicos para ajudar a desenvol-
ver produtos pensados para aplicagao via drones.
Ou seja, a inovagao vai além do equipamento.

“Era uma tecnologia ainda pouco conhecida. O
produtor nao tinha operador, cursos ou pds-ven-
da. A Coopercitrus foi levando essa tecnologia
para o campo por meio da prestagao de servigos”,
lembra destaca Vitor Lazzarotto Grandolfo, Ge-

rente de Servicos e Tecnologia Agricola.
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Sustentabilidade

NOSSA TRAJETORIA PARA
TRANSFORMAR INOVAGCAO
EM REALIDADE NO CAMPO

Antes de o mercado

ganhar escala,

a Coopercitrus
acreditou no
potencial dos
drones e trabalhou
para melhorar a
performance, gerar
conhecimento e
viabilizar o uso
com eficiéncia e
sustentabilidade
aos produtores.

p——2015

VALIDAR

Testes em condigoes
reais de lavoura

Inicio dos testes com drones

agricolas em condig¢des reais.

Parcerias com empresas de
tecnologia, integracao com
VANTs, imagens de satélite e
industrias de agroquimicos.

VALIDAR E GERAR
CONFIANCA
Testar antes de
comercializar.
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2019
DEMONSTRAR

Prestagao de servigos

Inicio da prestagao de servigcos
com drones: 15 mil hectares
tratados em café,
cana-de-agucar, milho e citros.
Produtor tem a oportunidade
de experimentar a tecnologia na
pratica antes de investir.
Entre 2019 € 2023: 40
profissionais dedicados e cerca

de 444 mil horas de atendimento.

S

LEVAR ATECNOLOGIA
AO PRODUTOR
Demonstrar valor e criar
experiéncia no campo.

2020-2026
CAPACITAR

Formagao de profissionais e
geragao de oportunidades

Criagao do Curso para
Aplicagao Aeroagricola
Remota (CAAR) e Curso de
Manutencgao Preventiva pela
Fundagao Coopercitrus
Credicitrus Coperfam.
Ao todo, 1.400 alunos
formados de 2020 a 2026.

(7

CAPACITAR E GERAR
OPORTUNIDADES
Conhecimento que

transforma vidas e o campo.

Sustentabilidade

o
Foto: DJI Agriculture.
3
i
y

2020 - ATUALMENTE
DAR ESCALA

HOJE
SUSTENTAR

Comercializagao, suporte
e assisténcia técnica

Estrutura que
sustenta o futuro

Comercializagao de
drones agricolas das
principais marcas.
Oficinas e unidades moveis
para manutengao.
Entrega técnica,
treinamento na propriedade
e suporte pds-venda.

Suporte técnico, pecgas
originais e atendimento
especializado.
Investimento continuo
em novas tecnologias para
apoiar resultados no campo.

E sl

OFERECER SOLUGOES
INTEGRADAS
Do equipamento ao pos-venda,
sempre ao lado do produtor.

SUSTENTAR E EVOLUIR
Estrutura, tecnologia e
pessoas para o cooperado
crescer como um todo.
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Sustentabilidade

A ESTRUTURA DA
COOPERCITRUS

Do primeiro teste ao ecossistema completo

Com o amadurecimento da tecnologia, a Coopercitrus
avancou na comercializacio, capacitacio e assisténcia.

Foto: DJI Agriculture.

1.400

pessoas formadas
no CAAR, entre
2020 e 2026

15 mil

hectares tratados
no primeiro ano de pres-

tacao de servigo, em 2019
(café, cana, milho e citros)

1.500

drones
comercializados

. . . R$ 22 milhoes 12 Centro de Servigos
5 oficinas fixas o e ma Autorizado DJI 3
3 unidades moéveis estruturacao Agriculture do Brasil

de manutencao do Campo Digital em Bebedouro (SP)

Crescimento nas vendas de drones
da Coopercitrus entre 1° de janeiro e
agosto de 2026, na comparagao com
o mesmo periodo do ano anterior.

26 Revista Coopercitrus #477  Setembro de 2026

Economia e produtividade

Um dos impactos econdmicos dos drones esta na
reducao das perdas causadas pelo trafego de ma-
quinas sobre determinadas culturas.

Um memorial elaborado pelo time de sustentabili-
dade da cooperativa estima que a redugao das per-
das causadas pelo trafego de maquinas em éreas

Sustentabilidade

tratadas com drones, poderia representar cerca de
R$ 1,15 bilhdo por ano em soja, milho e cana no Brasil.
"O drone traz um pacote de beneficios. Tem aplicagao
localizada, redugao de insumos, seguranga, produtivi-
dade e eficiéncia’, afirma Boris Alessandro Wiazowski,

consultor de Sustentabilidade da Coopercitrus.

R$ 1,15 bilhao por ano em perdas evitadas

i

&

Soja Milho

R$ 116,1

milhoes

RS 542,4

milhoes

A estimativa considera aproximadamente 6,4
milhdes de hectares tratados com drones e cal-
cula somente o valor associado as perdas evita-
das por amassamento, pisoteio e compactacao
decorrentes do trafego de equipamentos terres-
tres. Outros possiveis ganhos, como economia
de insumos, dgua, combustivel ou custos opera-
cionais, ndo estdo incluidos.

Nota: valores estimados a partir de memorial de
calculo elaborado para o case de sustentabilida-

de da Coopercitrus.

Emprego e oportunidade

O avango da tecnologia aumentou a demanda por
operadores, técnicos de manutencao, profissionais
deagriculturadigital e especialistas em mapeamento.
Por meio da Fundagao Coopercitrus Credicitrus
Coperfam, a cooperativa desenvolveu o Curso pa-
ra Aplicacao Aeroagricola Remota, o CAAR. Ja sao

Cana-de-agucar

RS 487,5

milhoes

1.400 alunos formados de 2020 a 2026.

“"Capacitar um operador de drone nao significa
apenas ensinar a pilotar. Significa criar conhe-
cimento, profissao e oportunidade de renda no

campo”, destaca Wiazowski.

Seguranga alimentar

Produzir mais na mesma area ajuda a ampliar a
oferta de alimentos sem precisar abrir novas are-
as. O drone faz parte desse conjunto de tecnolo-
gias que aumenta a eficiéncia e reduz perdas.

“Se vocé consegue produzir mais na mesma area,
estd contribuindo para a seguranca alimentar. E
fazer mais com menos”, afirma Wiazowski.

Mais produtividade e menos desperdicio também
podem significar para alimentos mais acessiveis.
Em 2015, a pergunta era se o drone funcionaria.
Hoje é onde e como ele gera mais resultado em
cada propriedade.
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UM VOO,
TRES IMPACTOS ) Ry

MAIS EFICIENCIA PARA
O SEU RESULTADO

AMBIENTAL

MAIS EQUILIBRIO
PARA O AMANHA

Aplicagdo localizada
O tratamento pode ser direcionado
ao ponto onde existe necessidade.

Menos perdas
Semn o trinsito do pulverizador durante a
operagao, o drone evita o amassamento
provocado pela prépria maquina.

Mais precisao
@ A aplicacdo pode ser direcionada as areas
que realmente precisam de intervengao.

wa |\ Melhor janela operacional
BEf | ©drone amplia as alternativas de manejo

em determinadas condiges de acesso.
Mais produtividade
Preservar plantas e reduzir desperdicios
ajuda a aproveitar melhor cada hectare. Reduz a passagem de equipamentos
terrestres durante essa atividade.

R$115 bilhao/ano W (" po o coco Y

Uso racional de dgua e defensivos
Volumes e resultados variam
conforme cultura, produto,
equipamento e condigbes da operagao.

Menos trinsito sobre o solo
O drone realiza a aplicagao sem

rodas sobre a area cultivada.

Menor compactagdo na operagiao

ot ecanfimios eétirach il 4 Até 30% menos agua
exclusivamente pelas perdas ' Produzir mais, usar melhor ' i
p— "\ evitadas pelo trafego de 0s recursos e gerar valor @ agroquimicos

maquinas em soja, milho e cana. dentro e fora da porteira. Redugao possivel na pulverizagao por
e drone em comparagao com métodos
Estimativa baseada em -, convencionais, segundo a DJI Agriculture, r .

memorial de cdleulo do case da 5
MAIS PESSOAS
% SOCIAL MAIS OPORTUNIDADES

Coopercitrus. Ndo representa
™
@ @

dado oficial do mercado.

2 Tecnologia para Novas Mais Mais alimento ‘ XY

- E M diferentes portes profissoces seguranga na mesma area <5

3 Pequenos e médios Pilotos, técnicos e A operagao remota Produtividade e D
. - produtores também profissionais de pode reduzir a eficiéncia contribuemn : ,

\ . podem acessar agricultura digital exposi¢ao direta para ampliar a oferta T %
"~ v agricultura de precisao ganham espago do trabalhador em sem depender apenas ¥ .
. X por meio de servigos no campo. determinadas etapas. da expansao CLIUUE ey
b Ou aquisigao. territorial. .
, S Mais eficiéncia no campo AQUI
1i:°° Pde““' targfbaém ajuda a ampliara o acesse o
\ . rfmaaas nho mduzﬁapm:ggmans Relatério de
5 precgos ao consumidor. Sustentabilidade
bl
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https://drive.google.com/file/d/1q0aFmpz3lxYd1ZvpjjpeIGVdv9ytTK0A/view?usp=sharing
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Ecossistema
Campo Digital

AGRAS T55 CHEGA AO
PORTFOLIO DO CAMPO DIGITAL

Coopercitrus ampliou o portfdlio do

Campo Digital com o DJI Agras T55, no-

va geragao de drones agricolas voltada a

pulverizagao e distribuicao de sdlidos. O
equipamento tem tanque de 50 litros para pulveriza-
¢ao e capacidade de 55 kg para soélidos, além de siste-
ma aprimorado de detecgao e desvio de obstaculos.
Na pulverizagao, a vazao chega a 40 litros por mi-
nuto na configuragao padrao e a 50 litros por mi-
nuto com quatro bicos opcionais. O modelo tam-
bém conta com sistema aprimorado de detecgao
e desvio de obstaculos, recurso importante para

operagoes em condigoes mais desafiadoras.
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Foto: DJI Agriculture.

“Com mais tecnologia embarcada, o equipamento
oferece maior capacidade operacional, precisao e
eficiéncia para atender as demandas do produtor
rural”, afirma Vitor Lazzarotto Grandolfo, gerente
do Campo Digital da Coopercitrus.

Para o cooperado Carlos Henrique Fernandes
Santos, que atua em lavouras de café no Sul de
Minas Gerais, o equipamento tem potencial para
melhorar o desempenho em areas montanhosas.
“Com capacidade para alcancgar até 50 litros por
minuto utilizando quatro bicos e um radar aper-
feicoado, o equipamento vai se adaptar muito
bem as &reas onde trabalhamos” @

O DJI Agras T55 foi apresentado aos cooperados durante evento realizado em 14 de agosto,
na Fundacéo Coopercitrus Credicitrus Coperfam (FCCC), em Bebedouro (SP).

DJI AGRAS

Pulverizagio
tangque da

50 litros

Vazio
até 40 L/min

{eonfigurag o padric)
e até 50 Lfmin
{4 bicos opcionais)

Mais verde, mais frutos,
mais suco.

A tecnologia que desperta o potencial do seu pomar.

Beneficios:

Safra mais produtiva e plantas preparadas para o proxime ciclo;

Mais frutos por planta, com mais peso e produtividade;

Suco com mais valor, sabor e rendimento;

Mudas mais fortes e pomares com crescimento acelerado.

0000

icl-growingsolutions.com/pt-br/

Ecossistema Campo Digital

Distribuigio
de solidos

55 kg

Distribuicio
de sdlidos

até 400 kg/min

Foto: DJI Agriculture.




Pecuaria

COOPERCITRUS LEVA CONHECIMENTO
E SOLUGCOES AO BEEFDAY

Cooperativa reforcou sua atuacao ao lado dos pecuaristas com
orientagao técnica, tecnologias e solugdes para saude e nutricao animal

Coopercitrus participou da 52 edigao
do Beefday, realizada na APTA Regio-
nal de Colina (SP), referéncia nacional
em pesquisa para a pecuaria de corte e
berco do conceito Boi 777.
Promovido pelo Grupo de Estudos em Producgao
de Ruminantes (GEPROR), em parceria com a
Agéncia Paulista de Tecnologia dos Agronegdcios
(APTA), o evento reuniu produtores, pesquisado-
res, autoridades e profissionais do setor. Em 9 es-
tagOes técnicas, especialistas apresentaram tec-
nologias, estratégias de manejo e solugdes volta-
das a produtividade e a rentabilidade da pecuaria.
Para o gerente do Departamento de Saude e
Nutricao Animal da Coopercitrus, Fabio Junior, o
Beefday também aproxima conhecimento e solu-
¢oes dos produtores.
"A pecudria estad passando por um momento mui-
to positivo no que diz respeito a precificagao de
leite, arroba de boi, e o mercado mostra o cenario
positivo para os pecuaristas. Oferecemos condi-
cOes especiais, além de conhecimento técnico,
orientagdes sobre a linha de confinamento e leite
para os nossos cooperados”, afirma o gerente.
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Foto: Coopercitrus.

Foto: Coopercitrus.

Conhecimento que

chega ao produtor

Cooperado da filial de Barretos (SP), José Balta-
zar dos Santos Junior destacou a importancia do
apoio da cooperativa.

"A cooperativa sempre nos apoia e estar presente nes-
te evento € muito importante, pois nos garante conhe-
cimento e orientagao de forma geral. Sem a coopera-

tiva & muito dificil tocar o barco’, ressalta o cooperado.

O secretario de Agricultura e Abastecimento do Estado
de Sao Paulo, Geraldo Melo Filho, também ressaltou a
troca de conhecimento proporcionada pelo encontro.
“E um evento marcante, estamos em mais de 3 mil pro-
dutores, um banho de tecnologia em cima da pecuaria,
garantindo maior rentabilidade, além da presenca de
inUmeras empresas e cooperativas cumprindo com o
papel essencial que é gerar tecnologia aos produtores”
afirma o secretario.

Para a cooperada Cecilia Helena Junqueira Pinto, de
Colina, que da continuidade ao trabalho construido
pela familia no campo, a primeira participagao no
Beefday trouxe novos conhecimentos e contatos.

"Estar aqui dando continuidade ao legado da fa-
milia € muito importante. Garantir conhecimento
técnico, conhecer novas tecnologias, fazer novos
contatos é essencial para o progresso da fazen-

da", destaca a cooperada.

Saude como base
da produtividade

Além da nutrigao, a sanidade do rebanho foi des-
tacada como ponto essencial para transformar
tecnologia em resultado.

"Animal bem manejado é animal rentavel. Mas,
antes de qualquer ganho em produtividade, é
fundamental garantir a saude do rebanho pa-
ra que ele possa expressar todo o seu potencial
genético e nutricional” afirma o coordenador de

Saude Animal, Luiz Felipe Bignardi.

Pecuaria

e Abastecimentodo

: - L %
Fabio Junior (Gerente de Saude e Nutrigdo Animal), Rafael Dib
Machado (Conselheiro ADM da Coopercitrus) e time Tecnobeef.

“"Precisamos manter a sanidade dos animais em dia,
com um adequado status imunoldgico e controle
eficiente de endo e ectoparasitas. Dessa forma,
criamos as condi¢des necessarias para alcangar os
melhores indices de desempenho e ganho de peso
proporcionados pelas tecnologias e avangos da ci-
éncia”, reforgou o coordenador.@
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“O SUCESSOR PRECISA
TRABALHAR DE FATO.
NAO ADIANTA FICAR
ESPERANDO CHEGAR

A HERANGA”

Larissa Zambiasi

arissa Zambiasi estudou
sucessao familiar na
graduagao e no mestra-
do. Ela prefere o termo
continuidade, defende que du-
as geragoes trabalhem juntas e
afirma que a convivéncia pesa
mais do que terra, dinheiro ou
maquinas na decisao do jovem
de ficar na propriedade
Larissa Zambiasi, 28 anos, cres-
ceu em uma propriedade leitei-
ra no norte do Rio Grande do
Sul. A atividade comegou com
seus pais e ja atravessa mais de
trés décadas. Desde crianga,
ela acompanhou o trabalho da
familia, assumiu tarefas opera-
cionais e, com o tempo, passou
a participar também da gestao.
Formada em Gestao de Coopera-
tivas, Larissa pesquisa o tema da

sucessao familiar desde a gradu-

Foto: Arquivo Larissa Zambiasi.

acao e também o aprofundou no

mestrado. Hoje, coordena o Co-
mité Nacional de Jovens Coope-
rativistas do Sistema OCB, o Gera-
cao C. Ela participou do encontro
A Voz do Jovem, que deu inicio a
Liga Coopercitrus Jovem. Nesta
entrevista, ela explica por que pre-
fere falar em continuidade familiar
e mostra como o didlogo entre
geragoes pode fortalecer tanto a
propriedade quanto a cooperativa.

Coopercitrus - Como comegou
o seu envolvimento com a ati-
vidade da familia?

Larissa Zambiasi - A atividade lei-
teira comegou com os meus pais
hd mais de 30 anos, e eu e minhas
irmas sempre acompanhamos
0s manejos e os trabalhos. Nao
houve um momento exato em

que o processo comegou. Desde
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a inféncia, a gente ja vinha sen-
do cativada para permanecer e
valorizar o empreendimento. Eu
passei por todas as fases: tratei
0s animais no carrinho de mao,
depois fui para o trator e, mais
tarde, para a desensiladeira.

Eu aprendi a dirigir com 12 anos e
isso acabou me dando mais au-
tonomia para contribuir com os
afazeres da nossa propriedade. A
gente ndo tem meninos aqui, so-
mos trés filhas, e acabou que nds
tivemos que nos desafiar em ativi-
dades que as vezes sGo mais mas-
culinizadas, e acabamos dando
conta do que precisava ser feito.
Em 2017, meus pais perguntaram
se eu queria ficar na proprieda-
de. Eles disseram que, se eu per-
manecesse, continuariam inves-
tindo. Caso contrdrio, venderiam

as vacas e viveriam do arrenda-

mento. Foi a partir dessa conver-
sa que comegamos a organizar
melhor a continuidade e a mi-
nha integragdo nos processos

operacionais e administrativos.

Como a familia respondeu a es-
se envolvimento?

Eu percebia que quanto mais eu
me dedicava ao negdcio, quanto
mais eu demonstrava interesse,
mais eles investiam. Quanto mais
eu trabalhava, mais eles compra-
vam tecnologias, e faziam isso
também para melhorar a nossa
qualidade de vida na propriedade.

Vocé conseguiu mostrar a eles
que estava preparada?

Quando eu comecei a ter acesso
aos dados financeiros da pro-
priedade, uma das coisas que eu
fiz foi montar uma planilha mui-
to simples, com todas as dividas
que a gente tinha para o futuro.
O valor passava de R$ 200 mil.
Eu lembro de chegar para o meu
pai e falar: olha, pai, a gente deve
esse valor para frente. E ele dis-
se que ndo era isso que a gente
devia, que nem era tanto assim o
que a gente tinha pendente. Ai eu
mostrei a planilha para ele e ele
teve um choque. Eu lembro dessa
reagdo dele, porque ele comegou
a ver de uma forma diferente a
minha contribuicdo no empreen-
dimento. A parte financeira para
mim foi uma porta de entrada.
Meu pai nunca teve o hdbito de
anotar custos e organizar essa
parte mais burocrdtica. Eu vi ali

“NAO TEM SALARIO NO
MUNDO QUE SEGURE
UM SUCESSOR QUE NAO
CONSEGUE CONVERSAR
COM A FAMILIA”

uma oportunidade de ajudar.
Hoje, sou responsdvel por essa
parte e faco a gestao da proprie-
dade junto com os meus pais.

Vocé viveu algum conflito im-
portante no come¢o?

Na primeira semana em que
comecei a assumir mais res-
ponsabilidades. Na época, nds
tinhamos 23 vacas em lacta-
¢do, e muitas vacas ruins de
qualidade, de produgdo.

O veterindrio da cooperativa
veio fazer o acompanhamento
reprodutivo e comentou comi-
go: olha, Larissa, tem 10 vacas
que a gente precisaria descar-
tar para renovar o plantel.

Eu entendi a orientagdo, mas le-
vei a informagdo ao meu pai de
uma forma muito direta. Disse
que tinhamos de vender as dez
vacas. Foi o nosso primeiro gran-
de impasse. Eu queria melhorar
a média de produgdo, e ele en-
tendia que aqueles animais ain-
da poderiom trazer algum re-
sultado. Nos anos seguintes, ele
me mostrou que parte daquele
rebanho ainda tinha utilidade.
No fim, aprendi que ndo deveria
ter vendido todas. Foi uma troca

importante, porque eu queria re-

Tendéncias no Agro

sultado mais rdpido, mas ainda
ndo tinha a experiéncia que ele

acumulou ao longo dos anos.

Como se resolveu?

No final eu aprendi que ndo de-
veria ter vendido as 10 vacas ld no
comego. Tanto que até hoje vender
vaca de descarte na propriedade
é um assunto desafiador. Eu sem-
pre tenho vaca para vender, o meu

pai nunca tem vaca para vender.

Vocé prefere o termo continui-
dade familiar ao invés de su-
cessao. Por que?

Porque quando os pais ouvem
sucessdo, eles remetem auto-
maticamente a substituicdo, e
parece que eles vao falecer na
semana que vem e alguém vai
assumir o espago deles. Ou que
vao se aposentar, que ndo vao ter
mais uma fungdo, que ndo vdao
ser mais Uteis para o empreendi-
mento, e isso vai deixar qualquer
pessoa triste, qualquer pessoa
incomodada. Eles ouvem dizer
que alguma instituicdo vai pro-
mover uma palestra sobre suces-
sdo e parece que estdo escreven-
do o testamento. Entao, quando
a gente fala continuidade, € para
trazer outro entendimento, para
ser mais agradadvel, para dizer
que as geragodes vao trabalhar
juntas, sem que a gente tenha

que substituir uma ou outra.

Na pratica, o que muda?
Apesar de eu gostar mais do ter-

mo continuidade, ainda assim

Revista Coopercitrus #477 ¢ Setembro de 2026 35



Tendéncias no Agro

€ sucessdo: € a forma como a
gente comunica que é diferente,
mas na prdtica nGo muda nada.
Quando eu trago o termo conti-
nuidade, eu trago no sentido de
que sei que soa mais agraddvel
ao ouvido das liderangas. Pen-
sa bem: continuidade se refere
ao negdcio. O meu negdcio vai
continuar, eu ndo preciso excluir
ninguém do processo para que
ele continuve, para que aquela
propriedade, aquela fazenda,
perpetue ao longo dos anos. Eu
acredito muito que um empre-
endimento familiar rural ndo
precisa existir somente durante
o periodo de tempo da vida de
uma pessoa. Ele pode perpetu-
ar, e isso sé acontece se a gente

envolve a proxima geragdo.

O que faz esse trabalho entre
geragoes dar certo?

Falando muito sinceramente, o
nosso empreendimento talvez
ndo existiria mais se a gente ndo
tivesse duas geragdes tdo dife-
rentes e tdo diversas fazendo a
condugdo. Talvez hoje os meus
pais teriam dificuldade de gerir o
negocio por conta das questées
burocrdticas, nota fiscal eletréni-
ca e novas tecnologias. Por outro
lado, se eles tivessem passado tu-
do para mim no primeiro momen-
to, também néo teria dado certo.
Por outro lado, se eles tivessem
passado tudo para mim no pri-
meiro momento, também ndo
teria dado certo. Eu ainda ndo
tenho os 30 anos de experiéncia

“EU NAO SEI SE
ALGUM DIA EU VOU
ESTAR PRONTA”

que eles acumularam. Foram
muitos erros e muitos acertos
que eles tiveram e que eu ainda
ndo pude vivenciar. SGo coisas
que eu so vou aprender com eles,
que ndo tem numa faculdade,
que ndo tem num curso. Eu pre-
ciso, dia a dia, estar ao lado de-

les para aprender e absorver.

Nove anos depois, vocé ainda
aprende com eles?

E interessante, porque eu estou
completando nove anos nessa
Jjornada e, quando eu acho que ja
escutei todas as historias, todos
os testes que ja foram feitos, os
erros e os acertos, os meus pais
contam uma histéria diferente de
algo que d atrds, nos primeiros
anos da propriedade, eles fize-
ram e que deu certo ou que deu
errado. Entdo ndo € uma disputa
entre a nova geragdo e a gera-
¢do que iniciou o empreendimen-
to, e sim uma complementagdo:
0s meus pais tém trinta anos de
experiéncia na atividade leiteirg,
como agricultores e administra-
dores, e eu trago uma bagagem
mais tedrica, mais universitdria,
de tecnologia.

A sua pesquisa investigou por
que uns jovens ficam e outros
saem. O que vocé encontrou?

O meuvu trabalho de conclusdo da
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graduacdo foi sobre sucessdo
e a minha dissertagdo de mes-
trado também. Eu sempre tentei
compreender por que os jovens
ficavam ou saiam dos empreen-
dimentos familiares, e ao longo
dos anos a gente identificou que
o fator que mais contribui para
que o jovem permanega € a con-
vivéncia. Eu cheguei a trabalhar
com outras hipdteses, como terra,
dinheiro e implementos agricolas,
mas nenhuma delas se confirmou
como tao relevante quanto a con-
vivéncia. A gente identificou que
ndo adianta ser uma terra muito
ampla se a familia nGo consegue
sentar na mesma mesa para con-
versar sobre o negdcio. Ndo tem
saldrio no mundo que segure um
sucessor que ndo consegue con-
versar com a familia. E uma ques-
tdo muito mais de relacionamen-
to do que de bens materiais.

O que diferencia um jovem in-
teressado de um jovem prepa-
rado para assumir?

Primeiro de tudo, a gente ndo
vai estar preparado para esse
momento de assumir. Eu tive, em
alguns momentos, a ilusdo de
que eu estava pronta para as-
sumir o nosso negdcio. Al a gen-
te teve algumas dificuldades de
saude com o meu pai, em que
quase perdemos ele, e naquele
momento eu tive que assumir
a frente da propriedade e ad-
ministrar o nosso negocio. Para
mim foi uma ligdo muito grande,

porque eu percebi que eu ndo

estava pronta. Se me pergunta-
rem hoje, eu afirmo com muita
convicgdo que eu ndo sei se al-
gum dia eu vou estar pronta. Eu
estou me preparando para as-
sumir essa posicdo, mas ndo é
algo como um curso que se con-
clui e se recebe um certificado.

O que se exige de quem quer
assumir?

Para ser sucessor, a gente vai se
preparando ao longo da vida. A
gente precisa conhecer profun-
damente a histdria do negdcio,
de onde ele veio, como ele nascevu,
todas aquelas raizes que sdo im-
portantes e que fizeram com que
0 negodcio chegasse até onde ele
estd hoje. O sucessor precisa tra-
balhar de fato. Nao adianta ficar
esperando chegar a heranca ou
chegaro momento dele assumira
propriedade, o momento em que
0 pai ndo pode mais tocar o ne-
gdcio. NGo é assim. E um processo
que comega ld atras, ajudando
nas pequenas tarefas, naquelas
tarefas que parecem insignifi-
cantes, mas que tém uma licdo
de aprendizado muito grande. A
gente vai trabalhando o sucessor
para que ele possa se vincular a
propriedade independentemente
se ela estd bem, se ela estd mal, se
os resultados estdo bons ou maus.
Ele tem que gostar e pertencer de
fato aquele local desde sempre.

Ter uma experiéncia profissio-
nal fora da propriedade ajuda?
Eu acredito que sim, por um peri-

odo pequeno. E importante para
0s jovens vivenciar a oportuni-
dade de trabalhar para um che-
fe que ndo é um familiar, para
aprender a cumprir hordrio, para
aprender a valorizar certas faci-
lidades que tem dentro do em-
preendimento familiar. Eu vejo
com bons olhos, por um periodo
de tempo curto, para que ndo
crie lagos de pertencimento ld
fora e possa retornar para o em-
preendimento com uma visdo
diferente. Porque se a gente ndo
tiver essa experiéncia, a gen-
te vai talvez passar a vida toda
pensando: e se eu tivesse saido,
e se eu tivesse ido trabalhar nu-

ma revenda, numa cooperativa.

E do outro lado, o que a gera-
¢ao que esta no comando pre-
cisa fazer?

Eu penso que precisa bastan-
te paciéncia, porque a proxima
geragcdo vem acelerando com
os dois pés. Cabe aos pais frear
muitas questoes que vém, mui-
tas ideias que vém. Eu sei que no
periodo em que eu iniciei eu ndo
compreendia, mas hoje eu consi-
go compreender que, se 0s meus
pais tivessem feito tudo que eu
sugeria, nds tinhamos quebrado.
O nosso negdcio ndo teria susten-
tabilidade. Eles foram colocando
um freio em tudo que eu queria.
Quando eu iniciei o processo, eu
queria mudar tudo, eu queria co-
locar tecnologia, eu queria fazer
as coisas numa velocidade muito

rapida. Esse movimento deles me
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segurarem acabou fazendo com
que eu aprendesse que ndo era
aquele o momento ideal para fa-
zer um investimento, para adqui-

rir um implemento novo.

E preciso deixar o jovem errar?

Os pais e as liderangas atuais tém
a oportunidade de moldar quem
vai liderar o empreendimento da-
qui 20, daqui 30, 50 anos, e isso s6
vai acontecer se eles estiverem
lado a lado. O pai vai conduzindo,
vai orientando: olha, ndo vd por
esse caminho, eu ja fiz errado. As
vezes tem que deixar o filho expe-
rimentar e quebrar a cara, para
que ele possa sentir na pele que
nem tudo é possivel, que ele erra
também, porque precisa ter esses
aprendizados, e sdo coisas que a
gente sé aprende em conjunto.
Eu vejo que é muito mais dificil a
gente errar sozinho & frente do
empreendimento. E muito mais
fdcil errar em conjunto. Se eu co-
meter um erro, eu tenho o meu pai
para me apoiar, para me ajudar
a corrigir, e vice-versa. Agora, ter
cometido um erro e depender uni-
camente de si para todas as con-
sequéncias, com certeza é mais

pesado e mais dificil.

Qual foi o papel das cooperati-
vas nessa historia?

Nossa propriedade ndo seria a
mesma se nds ndo tivéssemos
acesso as cooperativas, e af
eu destaco dois ramos, tanto o
agropecudrio quanto o de cré-
dito. Nés com certeza seriamos
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muito menores, muito menos de-
senvolvidos. SGo 32 anos de pro-
priedade e 32 anos associados
a cooperativa. Meu avé foi sécio
fundador e hoje eu estou na posi-
¢do de lider da cooperativa agro-
pecudria. Eu me lembro muito ni-
tidamente de quando o pai ia re-
ceber o pagamento do leite, aqui
no sul a gente diz o cheque do
leite. Ele dizia assim: fica no car-
ro. E a gente nunca ficou no car-
ro, a gente sempre descia e ia na
cooperativa, nem que fosse para
tomar um cafezinho. Elas sempre
foram muito presentes na minha
vida, quando ndo era nesse mo-
mento era quando os técnicos,
os agrénomos, os Veterindrios
vinham nos atender na proprie-
dade. As vezes a gente néo se
percebe, mas os técnicos da coo-
perativa estao mais presentes no
nosso negdcio que alguns fami-
liares, e sdo eles que estdo dando
suporte para a nossa produgdo e
para o nosso crescimento.

Como vocé chegou a coorde-
nagcao do comité nacional de
jovens do Sistema OCB?

Quando chegou o momento de
escolher a graduacgado, eu escolhi
gestdo de cooperativas, pensan-
do também na gestdo do nosso
empreendimento. Era um curso
que me dava a possibilidade de
gerir uma cooperativa, mas tam-
bém de gerir o nosso negdcio. De-
pois eu fui me envolvendo com os
movimentos de jovens que exis-
tem dentro das cooperativas. Em

2019 eu participei de um concur-
so cultural do Sistema OCB, que
falava sobre como nds poderia-
mos construir juntos o futuro do
cooperativismo. Era um video de
15 segundos respondendo essa
pergunta. Eu fui uma das esco-
lhidas e participei do Congresso
Brasileiro do Cooperativismo da-
quele ano. Lé naquele congres-
so o presidente do Sistema OCB
prometeu que as cooperativas
iriam constituir movimentos de
Jjovens, e depois disso o Sistema
OCB constituiu o comité de jo-
vens cooperativistas, que hoje é
chamado de Geragdo C. Eu tive
a oportunidade e a honra de pre-
senciar isso. Depois eu fui subindo
um degrauzinho de cada vez: pri-
meiro eu era sé uma participante,
depois passei a ser secretdria do
comité e depois passei d coorde-
nagdo do comité nacional.

Que espago os jovens devem
ocupar no cooperativismo?

Eu defendo a presenga dos jo-
vens, mas ndo apenas por causa
da idade. Eles precisam ocupar
espagos por competéncia, ca-
pacidade e dedicagdo. Também
precisam aproveitar a oportuni-
dade de aprender com quem jd
estd nas cooperativas. As lide-
rangas atuais enfrentaram crises
e desafios que ajudaram essas
organizagdées a chegar até aqui.
Muitas vezes, o papel do jovem, no
comego, é ouvir e absorver essa
experiéncia. Se queremos que as

cooperativas continuem ao longo
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dos anos, precisamos preparar li-
derangas capazes de assumir res-

ponsabilidades no futuro.

Que mensagem vocé deixa pa-
ra as familias cooperadas da
Coopercitrus?

Aproveitem as oportunidades.
O jovem ligado a uma coope-
rativa agropecudria tem um
desafio duplo: participar da
continuidade da propriedade e
também da cooperativa.

Esse caminho terd conflitos e
divergéncias. Ndo dd para ro-
mantizar e dizer que vai ser um
mundo perfeito, porque ndo vai
ser. A gente vai ter conflitos e vai
ter divergéncias. Mas, apesar das
diferencas, pais e filhos querem
o sucesso do negdcio. Da mes-
ma forma, todos querem que a
cooperativa prospere. Vai exis-
tir divergéncia, e que bom que
a gente tem, porque se a gente
pensasse todo mundo igual ia ser
muito mondtono. Mas que esses
momentos sirvam de constru¢cdo
para que a gente possa ter a con-
tinuidade dessas organizagées.@

CLIQUE
AQul

eoucaa
entrevista completa
no Coopercast

BS2225H
PULVERIZE ECONOMIA
E AUTONOMIA EM CAMPO

Até 60% de economia
de combustivel.

Autonomia até 237%
superior a concorréncia.

Sensor automatico de
altura e nivelamento de
barras, que pode entregar
até 2 sc/ha a mais durante
o ciclo da cultura.

SUA MAQUINA DE TRABALHD
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IMPLANTACAO DE LAVOURA DE CAFE:
O CAMINHO PARA UMA PLANTA
PRODUTIVA E DURAVEL

udo comegca antes do plantio. Avalie a ap-
tidao da area: altitude, relevo e tipo de so-
lo definem o potencial da lavoura. A ana-
lise de solo (0-20 e 20-40 cm) é o passo
mais importante, um erro aqui se arrasta por anos.
Amostre em zigue-zague; em renovagao, colete
na linha e na rua. Em area de pastagem, atencao
ao aluminio em profundidade.
Na limpeza e preparagao, dessecar a pastagem
para evitar entouceiramento. Revolva solos com
histérico de nematoides (exposi¢do ao sol). A cor-
recao com calcario segue a regra 100 g de calcério
por metro de sulco para cada tonelada por hectare
recomendada, com metade aplicada em area total
e metade complementada no sulco. Gesso sé com
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saturagado de aluminio acima de 30%, avaliando
também a camada de 20—40 cm, pois o gesso atua
em profundidade, ndo na camada de plantio.

Na locagao, plante em nivel e oriente as linhas Leste-
-Oeste: 0 sol correndo na linha pode elevar a produ-
tividade em ~25% nas duas primeiras safras, com o
objetivo de evitar a incidéncia direta do sol da tarde.
Na marcagao e abertura, sulco em V com ~50 cm
de profundidade (20 cm no fundo, 60-80 na bo-
ca). No preparo, misture corretivos e adubos e re-
encha um més antes, para a chuva acamar a terra.
A adubacgao do sulco prioriza fésforo, calcio e
magnésio. Use fontes fosfatadas sollveis (Super
Simples, MAP, DAP) associadas a fontes de libe-
racdo lenta ou matéria organica, criando reserva

Para conhecer sobre as
cultivares e encontrar aquela

gue mais se adapta a sua
condigao, acesse o QRCode:

para a formacao. Potassio preferencialmente em
cobertura (10-20 g/m), com nitrogénio parcelado.
A adubacao organica (estercos) melhora a fisica
do solo e reduz o quimico.

A mecanizagao exige espagamentos mais aber-
tos (3,2-4,0 m); o espagcamento varia com clima
e condugao, adensado em regides quentes, mais
largo em frias. A selecao de cultivares deve consi-
derar clima e resisténcia a pragas.

Plante no inicio do periodo chuvoso, quando ha
umidade para o pegamento. Use mudas certifi-
cadas, de viveiro idéneo, com torrao formado e
isentas de pragas e doengas. Ajuste a populagao
de plantas ao espagamento e a cultivar.

Apds o plantio, use quebra-vento (sorgo, milho,

braquidria) para reduzir escaldadura e pragas. Fa-
¢a o chegamento de terra para melhorar o contato
solo-raiz e o pegamento. Mantenha a irrigagao em
estiagens, a cobertura nas entrelinhas e o controle
fitossanitario e a nutricao vegetal ao longo da for-
magao, com bioestimulantes e protetor foliar para
reduzir o estresse e favorecer o vigorinicial. Acom-
panhe com analise foliar periédica para calibrar a
adubacgao de cobertura.

O solo é a base: fazer certo no inicio define a pro-
dutividade e a longevidade da lavoura.@

Por Otavio Reis,
Consultor Especialista em Café da Coopercitrus.
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MANEJO E POSICIONAMENTO
NA JANELA DE PLANTIO DE CEREAIS

por Leonardo Aparecido Ferreira de Freitas

Pulverizador New Holland
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implantagao de uma lavoura de cereais
exige planejamento técnico desde o pe-
riodo que antecede o plantio. A produtivi-
dade final ndo depende somente da es-
colha da cultivar, mas da interagao entre o potencial
genético da cultivar e esta atrelado principalmente
com vigor e germinagao, as condigoes do ambiente
e o manejo realizado durante o ciclo da cultura.
Entre os principais fatores que determinam o desem-
penho da lavoura estao a condigao fisica e quimica do
solo, disponibilidade de agua, correcao da acidez, fer-
tilidade, qualidade da semeadura, populagao de plan-
tas, controle de plantas daninhas, manejo de pragas e
doengas e escolha adequada da cultivar.
No caso da soja, 0 posicionamento da cultivar deve ser
realizado considerando o ambiente de produgao e o
nivel tecnoldgico disponivel. Cultivares de elevado po-
tencial produtivo podem apresentar excelente respos-
ta em areas corrigidas e bem manejadas, enquanto
ambientes com maiores limitagdes exigem materiais

que apresentem maior estabilidade e adaptagao.

O planejamento da lavoura deve comecgar pela
avaliagdo do solo. A analise quimica permite de-
terminar a necessidade de corregao da acidez e o
fornecimento de nutrientes, enquanto a avaliagao
fisica possibilita identificar problemas relacionados
a compactacao, infiltracdo de agua, estrutura e de-
senvolvimento radicular.

No sistema de produgao de cereais, o sistema plantio
direto € uma importante ferramenta para conservagao
do solo. A manutencao de palhada sobre a superficie
reduz a erosao, auxilia na conservagao da umidade e
contribui para a melhoria gradual das caracteristicas
fisicas, quimicas e bioldgicas do solo. Para que o siste-
ma seja eficiente, € necessario manter produgao ade-
quada de biomassa e cobertura permanente, em um
cenario mais desafiador o plantio direto € uma das fer-
ramentas que nos auxiliam a mitigar os estresses que
possam acontecer durante o ciclo da cultura.

Quando houver compactagao ou outras limitagoes
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fisicas, a manutencao deve ser realizada de acordo
com o diagnéstico da area. O revolvimento indiscri-
minado do solo ndo deve ser utilizado como pratica
rotineira, pois pode aumentar a degradagao estru-
tural e a perda de matéria organica.

A corregao da acidez deve ser definida pela analise de
solo. A aplicagao de calcério tem como objetivo elevar
o pH e fornecer célcio e magnésio, além de reduzir a
influéncia da acidez sobre o desenvolvimento radicu-
lar. Em determinadas situagdes, o uso de gesso agri-
cola pode ser considerado como estratégia comple-
mentar, principalmente quando existem limitagdes de
célcio e aluminio em subsuperficie.

A adubagao deve ser planejada considerando a
analise de solo, a expectativa de produtividade,
a cultura implantada e a capacidade de resposta
econdmica da area.

No milho, o nitrogénio apresenta grande importancia
devido a elevada demanda da cultura. O fornecimento
pode ser dividido entre a adubagao de base e aplica-

)
8
=
o
[
)
o
£
g
3
w
o

¢oes em cobertura, buscando disponibilizar o nutrien-
te principalmente durante o periodo de maior cresci-
mento vegetativo e definicao do potencial produtivo.
O fésforo participa diretamente dos processos rela-
cionados ao desenvolvimento radicular, transferén-
cia de energia e estabelecimento inicial da cultura.
Por apresentar baixa mobilidade no solo, sua aplica-
¢ao deve ser planejada de forma adequada, princi-
palmente em solos com baixa disponibilidade.

O potassio estd relacionado ao equilibrio hidrico
das plantas, ativagdo enzimatica e toleréncia a di-
ferentes condi¢des de estresse. A recomendacao
deve considerar o teor disponivel no solo e a quan-
tidade exportada pela produtividade esperada.

Na soja, a nutricao deve ser equilibrada, evitando
trabalhar com um unico nutriente como fator de-
terminante da produtividade. Fésforo, potassio,
enxofre, calcio, magnésio e micronutrientes devem
ser avaliados conforme as caracteristicas da area.
O nitrogénio da soja é obtido principalmente por meio
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da fixagao bioldgica, tornando a inoculagao e a eficién-
cia da nodulagao fatores importantes para o desenvol-
vimento da cultura. Arecomendagao de adubacgao de-
ve ser ajustada as condi¢oes especificas da proprieda-
de, pois a resposta aos fertilizantes depende também
do clima, do manejo e do posicionamento da cultivar.
Manejar plantas daninhas deve ser iniciado antes
da implantagao da cultura. A dessecagao pré-se-
meadura tem como objetivo eliminar a vegetacao
existente e proporcionar condi¢des para que a cul-
tura seja estabelecida com menor competicao.

A escolha dos herbicidas deve considerar as espé-
cies presentes, o estagio de desenvolvimento das
plantas daninhas, histérico de resisténcia, cultura
a ser implantada e condi¢des ambientais no mo-
mento da aplicagao.

O manejo nao deve depender exclusivamente de
herbicidas. A utilizagao de cobertura vegetal, rota-
¢ao de culturas, formacgao de palhada e estabeleci-
mento rapido da cultura sao ferramentas importan-
tes para reduzir a interferéncia das plantas daninhas.
As plantas daninhas competem principalmente por
agua, luz e nutrientes, podendo também interferir
na colheita e servir como hospedeiras de pragas,
doencas e nematoides. Por isso, o controle deve ser
realizado dentro do periodo em que a competicao
possa causar perdas significativas de produtividade.
Outro ponto importante € a prevengao da resisténcia
aos herbicidas. O uso repetitivo de um mesmo meca-
nismo de agao aumenta a pressao de selecao sobre
as populagdes de plantas daninhas. Dessa forma, a
rotagcao de mecanismos de agao e a associagao com
métodos culturais sdo fundamentais para aumentar
a eficiéncia e a sustentabilidade do manejo.

A qualidade da semeadura interfere diretamente na
formacgao do estande. A operagao deve ser realizada
com umidade adequada do solo, regulagem correta
da semeadora e distribui¢do uniforme das sementes.
Na soja, a populagao de plantas nao deve ser de-
finida apenas pelo nimero de sementes utilizado
por hectare. O planejamento deve considerar o
vigor e a germinagao da semente, recomendagao
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especifica do cultivar, época de semeadura, espa-
gamento, fertilidade, disponibilidade hidrica e ca-
pacidade de compensacgao das plantas.

No milho e em outros cereais, a uniformidade de
emergéncia € especialmente importante, pois
diferengas no estabelecimento podem provocar
competicao entre plantas e reduzir a capacidade
produtiva da populagao.

A profundidade de semeadura também deve ser
regulada conforme o tamanho da semente, textu-
ra do solo, umidade e condi¢des de emergéncia. O
objetivo é proporcionar contato adequado entre
semente e solo e permitir emergéncia uniforme.

A escolha do cultivar deve ser feita antes da compra
das sementes e baseada em informacdes de pes-
quisa, ensaios regionais e histérico da propriedade.
Para cada nivel de ambiente temos um cultivar
com a adaptagao ideal. O melhor material é aque-
le que apresenta boa adaptagao as condic¢des es-
pecificas do ambiente e consegue transformar os
recursos disponiveis em produtividade.

O ambiente de baixo investimento normalmente
apresenta alguma limitagao de fertilidade, dispo-
nibilidade hidrica, potencial de solo ou capacida-
de de investimento em manejo.

Nessas condig¢des, a prioridade deve ser por cultivares
que apresentem estabilidade produtiva, adaptacao
regional, bom desenvolvimento radicular e tolerancia
as condigoes de estresse existentes na propriedade.
Nao é recomendavel posicionar uma cultivar ex-
tremamente responsiva em um ambiente que nao
possui condi¢des para fornecer os recursos neces-
sarios a expressao de seu potencial.

Nesse sistema, o manejo deve buscar eficiéncia
de producgao, evitando gastos que nao apresen-
tem retorno econdmico.

No ambiente de médio investimento, a area apre-
senta melhores condigoes de fertilidade, conserva-
¢ao do solo e disponibilidade de agua, permitindo
maior exploragao do potencial produtivo da soja.
Nesse cenario, podem ser utilizados cultivares com
bom potencial produtivo associado a estabilidade,
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desde que estejam adaptados a regido.

A escolha deve considerar grupo de maturidade, ci-
clo, arquitetura de planta, populagao recomendada,
resisténcia ou tolerancia as principais doencgas e ne-
matoides e adaptacao a época de semeadura.

O ambiente de médio investimento permite maior
resposta a correcdo do solo, adubacgao, controle
fitossanitario e qualidade operacional.

O ambiente de alto investimento apresenta condi-
¢coes mais favoraveis para exploragao do potencial
produtivo, como elevada fertilidade, boa estrutura
do solo, adequada disponibilidade hidrica, correcao
dos fatores limitantes e elevado nivel de manejo.
Nesse ambiente, podem ser posicionadas cultiva-
res de alto potencial produtivo e elevada capaci-
dade de resposta ao manejo.

A escolha deve ser acompanhada de planejamento
mais detalhado da populagao de plantas, época de
semeadura, fertilidade, manejo de doencas, controle
de pragas e plantas daninhas e disponibilidade hidrica.
Em areasirrigadas e elevado potencial, a cultivar deve
ser capaz de responder ao aumento do nivel tecnolé-
gico. Entretanto, o maior potencial genético somente
sera convertido em produtividade quando os demais
fatores de produgao nao forem limitantes.

Relagao entre ambiente, genética e investi-
mento, o planejamento da lavoura pode ser re-
presentado pela relagao:

Produtividade = Genética X Ambiente X Manejo

Isso significa que nao adianta utilizar uma cultivar
de alto potencial produtivo se o ambiente apre-
sentar limitagdes severas de fertilidade, dgua ou
estrutura de solo.

Da mesma forma, uma area de elevado potencial
nao deve ser trabalhada com uma cultivar que
nao tenha capacidade de responder ao nivel tec-
nolégico empregado.

Por esse motivo, a propriedade pode ser dividida
em diferentes ambientes de producdo. Areas de

menor potencial podem receber cultivares mais

estaveis e manejo compativel com sua capaci-

dade produtiva, enquanto areas de maior poten-
cial podem receber materiais mais responsivos e
maior investimento tecnoldgico.

A implantagao de cereais deve ser encarada como
um sistema de produgao e nao como operagoes iso-
ladas. O preparo adequado do solo, a correcao da fer-
tilidade, a adubacgao equilibrada, o controle antecipa-
do de plantas daninhas e a qualidade da semeadura
formam a base para o estabelecimento da lavoura.
Na soja, a escolha da cultivar deve acompanhar o
potencial de cada ambiente. Em areas de baixo in-
vestimento, deve-se priorizar estabilidade e adapta-
¢cao; em ambientes de médio investimento, buscar
equilibrio entre produtividade e estabilidade; e em
ambientes de alto investimento, utilizar materiais
capazes de expressar elevado potencial produtivo.
Dessa forma, o planejamento técnico permite di-
recionar os recursos para onde eles apresentam
maior retorno, aumentando a eficiéncia do sistema
e reduzindo o risco de utilizar uma tecnologia in-
compativel com o potencial real da area. @

Por Leonardo Aparecido Ferreira de Freitas,
Consultor Especialista Cereais - Coopercitrus
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Ferreira de Freitas.

RELATORIO DE TERRAS
DASCOT CONSULTORIA

PRECOS, TENDENCIAS E ANALISES POR ESTADO

Com acompanhamento sistematico do mercado de terras com analises
conjunturais e de precos, o Relatdrio de Terras da Scot Consultoria
traz o cendrio real para que vocé possa planejar e efetuar boas compras,
vendas e arrendamentos de terras agricolas.

Informagdes valiosas sobre o mercado de terras para pastagens,
agricultura e silvicultura em 17 estados brasileiros; Bahia, Espitito Santo,
Goids, Maranhao, Mato Grosso, Mato Grosso do Sul, Minas Gerais, Par,
Parana, Pernambuco, Piaui, Rio de Jangiro, Rio Grande do Sul, Ronddnia,
Santa Catarina, Sdo Paulo e Tocantins.

Para saber mais e receber o relatorio, acesse
terras.scotconsultoria.com.br ou entre em
contato pelo telefone 17 3343 5111
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COTACAO DO GADO EXPORTADO ATINGE
MAIOR PRECO DA SERIE HISTORICA

Em julho a exportagao de bovinos diminuiu, mas a cotagao subiu
e estd em US$1.516,66 por cabecga, a maior cotacgao ja registrada.

A exportacao de gado fechou os sete primeiros  ciada em 1997. A exportagao estd 30,3% maior. No
meses de 2026 com 743,7 mil cabegas, o melhor mesmo periodo de 2025 a exportagao foi de 570,9

desempenho de janeiro a julho de toda a série ini- mil cabecas, um recorde para a época (figura1).

Figura 1: Volume exportado de janeiro a julho, de 1997 a 2026, em mil cabegas.
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Fonte: Secex / Elaborado por Scot Consultoria

Junho fechou em 136,8 mil cabegas, recorde pa- 2024 (104,5 mil), recorde para o0 més. Ainda assim,

ra o més. Com isso, o primeiro semestre terminou & o quarto melhor julho da série historica.
com 676,0 mil cabecas embarcadas, 39,8% acima A desaceleragao veio acompanhada de alta nos
das 483,5 mil do mesmo periodo de 2025.

Em julho, porém, o ritmo diminuiu. Caiu para 67,6 de US$1.516,66, a maior da série histérica e 20,1%

precos. Emjulho, a cotagcdo/bovino embarcado foi

mil cabegas, o menor volume desde fevereiro, acima do melhor més anterior a 2026. No ano, o
com queda de 22,7% ante julho de 2025 (87,5 mil  preco por cabeca vinha de US$1.345,27 em junho e
cabegas) e de 35,3% na comparagdo com julhode  de US$1.065,73 em maio, o piso de 2026 (figura 2).

Figura 2: Cotagdo média por em US$ por cabega, més a més, de 2024 a 2026.
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Fonte: Secex / Elaborado por Scot Consultoria
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No ano, a exportagdo de gado estd em US$932,3
milhdes, alta de 74,0% sobre os US$535,9 milhdes
de janeiro a julho de 2025. Em apenas sete meses,
o setor faturou mais do que em qualquer ano com-
pleto da série, com a Unica excegao de 2025, e che-
gou a 89,2% do total do ano passado.

Em julho, dois destinos concentraram os embarques.
A Turquia levou 29,5 mil cabecas, 43,6% do total, e
o Marrocos, 27,2 mil, ou 40,2%. Atras estao o Iraque,
com 5,7 mil cabecas (8,4%), o Libano, com 2,3 mil
(3,3%), e o Egito, com 2,2 mil (3,2%). Juntos, os cinco
responderam por 98,8% do gado exportado no més.
Entre os estados de origem, o Pard embarcou 36,9
mil cabegas em julho, 54,6% do total. Na sequén-
cia apareceram Sao Paulo, com 9,8 mil cabecas
(14,4%), o Parana, com 6,8 mil (10,1%), o Rio Grande

do Sul, com 6,7 mil (9,9%), e Minas Gerais, com 3,3

mil (4,9%). Os demais embarques somaram 6,1%.

Os dados preliminares da balanga comercial (Secex)
mostram que, nos 15 primeiros dias Uteis de agosto, o
Brasil exportou 48,5 mil toneladas de animais vivos, vo-
lume maior que as 26,6 mil toneladas de todo o agosto
de 2025. Em média diaria, 0 avanco é de 155,3%.
Convertido em cabecgas, estimamos que o que
saiu nos 15 primeiros dias Uteis equivale a cerca de
114,0 mil bovinos. Para o més fechado, a estimativa
€ de mais de 120,0 mil cabegas embarcadas, o que
colocaria agosto entre os dois melhores meses da
série, perto do recorde mensal de 125,4 mil cabe-
cas de agosto de 2024 (figura 3).

Figura 3: Quantidade de bovinos vivos embarcados no més de agosto, desde 1997.
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A frota ancorada reforga a leitura. Contabilizamos 10
navios transportadores de bovinos em pé em fundeio
no Porto de Vila do Conde-PA e mais um atracado,com
capacidade de carga somada estimada em 64,5 mil ca-
becas e tempo de carregamento da ordem de 30 dias.
Confirmada a estimativa, o Brasil chegaria a cerca de
864,0 mil cabegas em oito meses, 82,2% de tudo o que
exportou em 2025. Se os quatro meses finais apenas
repetirem o desempenho do ano passado, quando
somaram 3978 mil cabegas, 2026 fecharia perto de

1,26 milhao de cabecgas, contra 1,05 milhao em 2025.
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Fonte: Secex / Elaborado por Scot Consultoria

Mantido o preco médio de 2026, US$1.253,71 por ca-
beca, e sem supor nenhuma valorizagao adicional, a
receita do ano fecharia perto de US$1,58 bilhao, 51,3%
acima dos US$1,05 bilhdo de 2025, que ¢ o recorde
atual. E mesmo no cendrio em que o prego recuasse
ao patamar médio do ano passado, US$995,44 por
cabeca, 0 ano ainda terminaria em US$1,45 bilh&o.

Ou seja, 2026 nao deve ser sé recorde de quantida-

de. E de faturamento também. @

Por Lorenzo Cracco, engenheiro agrénomo,
e Rafaela Facchina, médica-veterinaria, pesquisadores da Scot Consultoria.
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