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DE PONTA A PONTA

Do pasto ao cocho, da saude animal a logistica,
Coopercitrus conecta solu¢des e assisténcia
técnica para apoiar diferentes sistemas de producao
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Editorial

OUVIR O CAMPO, CONSTRUIR O FUTURO

ano testa a capacidade de planejamento
O do produtor. Juros altos, margens mais

apertadas e clima instavel pesam sobre
decisdes que, em outros momentos, seriam relati-
vamente mais simples. Em cenarios assim, ouvir o
cooperado e entender suas diferentes realidades
importa ainda mais. E isso que permite construir
caminhos, ndo apenas reagir.
A pecuaria é um bom exemplo dessa escuta. Nao exis-
te uma receita pronta: cada propriedade pede uma
combinagao propria de solugdes. Cooperados como
Reginaldo de Assis Castro, que transforma o leite da
propriedade em queijo, e Cristiano de Rezende, que
ampliou a escala da producao leiteira com planeja-
mento e gestao estruturada, mostram isso na pratica.
Mas eles representam apenas duas entre muitas rea-
lidades que acompanhamos. Ha produtores de leite,
corte, cria, recria, confinamento e diferentes escalas
de produgao. Em comum, todos precisam de suporte
técnico, acesso a solugdes adequadas e proximidade
para tomar decisdes melhores. E nesse ponto que a
Coopercitrus busca atuar, conectando nutri¢ao, sau-
de animal, pastagem, silagem, maquinas, logistica e
assisténcia técnica de acordo com a necessidade de
cada propriedade.
Asanidade do rebanho reforga esse cuidado. Vacinagao,
controle de parasitas, observagao dos animais e acom-
panhamento profissional ajudam a preservar o desem-
penho e reduzir perdas que poderiam ser evitadas.
Planejar também significa proteger o que foi construido.
No campo, ha riscos que nao dependem da vontade do
produtor,como geadas, estiagens e acidentes comn ma-
quinas. Por isso, o seguro precisa ser entendido como
parte da gestao da propriedade, uma ferramenta que
ajuda a preservar a safra, o patriménio e a capacidade
de seguir produzindo quando um imprevisto acontece.
Um dos papéis mais importantes da nossa atuagao
é formar as préximas liderangas do setor. Criar rai-

zes do cooperativismo na juventude ajuda a prepa-

rar quem vai dar continuidade
ao nosso legado, e isso ficou
claro no recente encontro da
Liga Coopercitrus Jovem, que
reuniu pais e filhos para com-

partilhar experiéncias sobre a
passagem entre geragoes.

O cafeicultor Gustavo Rennd
reforca uma ideia importante

Matheus Marino,

nesse processo: produtividade presidente do

nao depende apenas da lavou- conselno de

Administragdo da
ra ou da tecnologia disponivel,

Coopercitrus.
mas também do profissiona-

lismo de quem conduz o negé-

cio, da capacidade de gestao e

da busca constante por conhecimento.

O Conselho de Administragao também reflete es-
sa pluralidade. ReUne produtores de diferentes re-
gides, culturas e perfis, como Rafael Dib Machado,
que soma experiéncia em citros, cana-de-agucar e
pecuaria. Essa vivéncia, como a de outros conselhei-
ros, aproxima a governanga da realidade do campo
e traz perguntas necessarias: estamos oferecendo o
melhor atendimento? Existem solugdes e inovagoes
gue ainda podemos levar ao cooperado?

Esse compromisso também aparece na estrutura.
A inauguragao da nova loja Coopercitrus Jacto, em
Marilia, amplia a proximidade com o cooperado,
com atendimento, pecas e suporte técnico.

O mesmo cuidado vale para o manejo no campo. Re-
conhecer cedo um problema fitossanitario na cana-
-de-agucar ou ajustar o controle de plantas daninhas
no café sao decisdes que, tomadas no momento cer-
to, ajudam a preservar produtividade e qualidade.
Ouvir as diferentes realidades do cooperado e, a par-
tir disso, construir cenarios para o futuro: esse segue
sendo o papel do Conselho e da Coopercitrus, espe-
cialmente em um ano que exige tanto planejamento
de quem produz.@
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Bate-papo
do Conselho

RAFAEL DIB MACHADO E O NOVO
INTEGRANTE DO CONSELHO DE
ADMINISTRACAO DA COOPERCITRUS

Foto: Coopercitrus.

Rafael Dib Machado, novo integrante do Conselho de Administragao da Coopercitrus, leva ao colegiado sua experiéncia

CLIQUE AQuI

E assista ao bate-papo
completo com
Rafael Dib Machado

de trés décadas na gestao rural e a vivéncia da familia nas atividades de citros, cana-de-agucar e pecudria.

trajetéria de Rafael Dib Machado no
agronegoécio comecgou ha cerca de 50

anos, quando seu pai e seu tio deixaram

o segmento de mdveis para investir na
aquisicdo de pequenas propriedades e sitios de la-
ranja. Ao longo das décadas, a familia ampliou e es-
truturou sua atuagao no campo, incorporando tam-
bém a producgao de cana-de-agucar e a pecuaria.

Engenheiro agrénomo formado pela Unesp, em
Jaboticabal (SP), em 1994, Machado ingressou nos
negocios da familia logo apds concluir a graduacgao.
Desde entao, construiu uma trajetéria marcada pela
producao e pela gestao rural, experiéncia que agora
leva ao Conselho de Administragao da Coopercitrus.

“Quando recebi o convite, fiquei muito contente e vi
como uma oportunidade de conhecer ainda mais de
perto a gestao da cooperativa e participar das decisoes.
Confesso que me surpreendi com o nivel de profissio-

nalismo que a Coopercitrus alcangou’, afirma Rafael.

Diversidade de experiéncias
fortalece o Conselho

A composi¢ao do Conselho de Administragao re-
une diferentes perfis de produtores, regides e ca-
deias produtivas, ampliando a capacidade da co-
operativa de compreender as particularidades do
campo e transforma-las em estratégias.

Machado atua em trés importantes segmentos do

aos cooperados, a inovagao e a geragao de valor.

Segundo Matheus Marino, presidente do Conse-
Iho de Administragdao da Coopercitrus, a partici-
pacao de produtores com diferentes perfis é fun-
damental para a governanga da cooperativa.

“O Conselho reune produtores de diferentes cultu-
ras, regides e perfis de agricultura. O Rafael traz uma
experiéncia muito rica, com uma atividade bem es-
truturada em cana-de-agucar e laranja e uma gestao
bastante eficiente. E um conselheiro que participa
ativamente e contribui com reflexdes valiosas. Sua
atuacao fortalece o compromisso com um atendi-
mento cada vez mais qualificado, além de impulsio-
nar a adogao de solugdes inovadoras que geram ain-

da mais valor aos cooperados”, destaca o presidente.

O futuro comeca no presente

Para Machado, pensar o futuro da Coopercitrus
significa antecipar as transformagdes em curso no
agronegdcio e identificar, desde ja, os caminhos ca-
pazes de mantera competitividade dos cooperados.
"O futuro tem que ser construido no presente e
isso estad sendo feito. Entender quais sdo as mu-
dancgas necessdrias para estar competitivo nos
proximos anos e o que traz inovagao para gerar
valor para o cooperado”, afirma.

Essa perspectiva esta diretamente relacionada ao
papel estratégico do Conselho de Administragao,
que acompanha as transformagdes do setor, ava-
lia diferentes cendrios e contribui para a definicao

dos caminhos da cooperativa.
Solugoes que

acompanham a producgao

Arelagcao de Machado coma Coopercitrus também

Bate-papo do Conselho

se estende ao uso de produtos e servigos disponi-
veis aos cooperados. Nas propriedades da familia,
sao utilizadas solugdes que abrangem fertilizantes,
defensivos, maquinas e servigos tecnoldgicos.
Entre as ferramentas esta o Campo Digital, que integra
tecnologia a gestao das atividades agricolas e amplia
as possibilidades de acompanhamento da produgao. A
utilizagao desse conjunto de solugdes acompanha as
diferentes etapas da atividade rural e reforga a atuagao
da cooperativa como parceira do produtor.

Governanga conectada

ao produtor

Para Matheus Marino, a participagao de Rafael Macha-
do no Conselho amplia a conexao entre a governanga
da cooperativa e a realidade vivida pelos produtores.
"O papel do Conselho é ouvir, entender as dife-
rentes necessidades e, mais do que isso, construir
cenarios futuros. Essa construcao passa pelo en-
tendimento da visao dos produtores sobre como
sera o futuro e pelo ajuste da nossa cooperativa a
esse novo cenario” destaca, Marino.

Essa conexao integra o modelo cooperativista. Ao
reunir produtores com diferentes experiéncias e
realidades, a Coopercitrus amplia a diversidade de
perspectivas nas discussdes estratégicas e forta-
lece a construgao coletiva de solugoes.

Para Machado, fazer parte desse processo repre-
senta uma oportunidade de contribuir para a con-
tinuidade e o fortalecimento da cooperativa.
"Entro nesse desafio com muito entusiasmo, que-
rendo contribuir para que a Coopercitrus continue
forte, crescendo e sendo um negdcio cada vez
mais solido. Acho que esse é o objetivo de todos

que fazem parte dessa histoéria”, afirma.@

Conheca nossa

Como novo integrante do colegiado, o coopera- agronegocio: citros, cana-de-agucar e pecuaria. A di- linha de produtoes

Nutricao

do passa a contribuir com uma visao construida versidade de atividades, aliada a experiéncia na ges-

Com pleta equilibrada uso do N

Rendimento

a partir da vivéncia ho campo e do acompanha-  tao das propriedades da familia, amplia sua contri-

para a cultura e
do CItrus. Desempenho @

operacional

mento das transformacgdes do agronegdcio. buicao para discussoes relacionadas ao atendimento
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Da pequena produgao familiar
aos sistemas tecnificados,
Coopercitrus conecta nutrigcao,
saude animal, logistica e
assisténcia técnica as diferentes
realidades do pecuarista

a pecuaria, ndo existe botdo de pausa.
O animal precisa de atencgao todos os
dias. Pastagem, sanidade, dieta, ma-
quinas e pessoas precisam funcionar.
No fim dessa cadeia, o produtor precisa transfor-
mar tudo isso em leite, carne, bezerros e renda.
As necessidades mudam conforme o sistema. Na
cria, o desafio passa pela reproducao, pelo nascimen-
to de bezerros e pela disponibilidade de pasto. Na re-
cria, nutricdo e ganho de peso ganham importancia.
Na terminacgdo e no confinamento, dieta, logistica e
eficiéncia operacional pesam ainda mais. Na produ-
cao de leite, alimentagao, conforto e sanidade preci-
sam acompanhar o animal em diferentes fases.
E nesse ponto que se estrutura a atuagao da Co-
opercitrus. Ragoes, ingredientes para formulagao
na fazenda, suplementos, salde animal, pasta-
gem, silagem, maquinas, logistica e assisténcia
técnica formam uma cadeia de solugdes para di-

ferentes perfis de produtor.
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O SUSTENTO
'NOSSO HOJE E 100%

REGINALDO DE ASSIS CASTRO.

i

CLIQUE
Aqui

e assista
a matéria
na integra

Foto: Coépercitrus.

Do leite ao queijo

Em Tapira (MG), na regido de Araxa, o leite pro-
duzido por Reginaldo de Assis Castro nao deixa a
propriedade em um caminhao-tanque. Os cerca
de 700 a 800 litros diarios sao transformados in-
tegralmente em queijo.

A Queijaria Trés Irmaos nasceu bem pequena. A
esposa de Reginaldo ganhou uma vaca e, quando
o leite comecou a sobrar, recuperou uma tradigao
de familia e passou a produzir queijos. Com o tem-
po, vieram mais animais, a terra propria, o registro
da queijaria e premiagboes em concursos.

Hoje, toda a renda da familia vem da atividade.
"O sustento nosso hoje é 100% do nosso queijo”,
afirma Reginaldo.

Para o cooperado, a qualidade do produto final come-
¢a no cocho. “Se a ragao da uma diferenga, amanha
vocé ja vé o resultado na banca de queijo. Se vocé faz

padrao, vai ter seu produto uniforme naquele padrao.”

10 Revista Coopercitrus #478 « Outubro de 2026
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EU CONSUMO E
CRIAM A LOGISTICA
EM CIMADISSO."

CRISTIANO DE REZENDE.

A propriedade utiliza ragdes para diferentes fases
dos animais, minerais e outras solu¢gdes da Coo-
percitrus. O proximo passo € melhorar a pista de
trato e ampliar o conforto do rebanho.

"O gado é o que da conforto para a minha familia. Eu
tiro tudo daqui. Entao, a gente tenta colocar a saude e

o conforto do gado em primeiro lugar”, diz o produtor.

Escala maior, controle maior

A poucos quilémetros dali, ainda em Tapira (MG), ou-

tra propriedade mostra uma pecuaria leiteira de es-
cala diferente. Administrada por Cristiano de Rezende
junto com o tio lldeu de Rezende, a fazenda saiu de
pouco mais de 300 litros por dia para cerca de 5,2 mil
a 5,3 mil litros. O crescimento veio acompanhado de
planejamento, genética, construgao de barracao, mu-
dangas no sistema produtivo e gestao mais rigorosa.

"O desafio é manter os custos, conseguir estabili-

zar e baixar”, afirma Cristiano.

Revista Coopercitrus #478 ¢ Outubro de 2026 11



https://youtu.be/CiPyNh5SDws

Segundo ele, cerca de 75% dos insumos utilizados

na alimentagdo vém da Coopercitrus. Diferente-
mente da propriedade de Reginaldo, a dieta é for-
mulada e preparada na prépria fazenda, de acor-
do com as necessidades de cada lote. Por isso,
logistica e estoque ganharam importancia.

“Quando a gente concentrou isso na Cooperci-
trus, eu fiquei tranquilo. O pessoal faz o controle
do meu estoque, eu passo meu consumo diario,
semanal e mensal, e eles fazem essa logistica to-

da, entregam toda semana e eu nao preciso ficar

12 Revista Coopercitrus #478 ¢ Outubro de 2026

preocupado”, conta o cooperado.

Os dois casos deixam claro que nao existe uma
Unica estratégia nutricional. Escala, fase do ani-
mal, disponibilidade de alimento, mao de obra e
objetivo produtivo mudam a recomendacgao.

“Na area de nutricao, as atividades sao continuas
e exigem acompanhamento diario. A comercializa-
Gao e a produgao acontecem todos os dias, acom-
panhando o ritmo constante dos animais, que
demandam alimentagao e manejo’, resume Fabio

Junior, da drea de Nutricdo Animal da Coopercitrus.

Foto: Coopercitrus.

Capa

O que avaliar

Pontos que ajudam a orientar uma decisdo
mais eficiente na nutricio animal.

Categoria animal

Cada fase possui
exigéncias proprias.

Quanto cada animal
precisa ingerir?

7. L

Cada propriedade

pede uma estratégia
Cria, recria, lactagao, terminacao e confinamen-

to possuem exigéncias distintas. A qualidade do
pasto, o volume disponivel e a estrutura da fa-
zenda também influenciam a decisdo. “A gente
fornece os insumos, os concentrados e a ragao
pronta. Sdo varias possibilidades, porque cada
propriedade tem uma estrutura e uma necessi-
dade”, explica Danilo Henrique dos Santos, coor-
denador de operagdes de fabrica da cooperativa.

Formulagao

Deve estar adequada
ao objetivo produtivo.

Qual é o custo por animal diante do desempenho? . I I
=

Matérias-primas

Origem e qualidade
importam.

Existe acompanhamento
técnico?

Entre essas possibilidades esta a dieta total, que
reune os nutrientes e é fornecida como um unico
produto ao animal.“Na dieta total, o produtor forne-
ce somente aquele produto ao animal. Ela ja reune
todos os nutrientes, inclusive a fonte de volumoso”,
afirma Danilo. A solugao pode ajudar propriedades
com dificuldade para produzir silagem ou que en-
frentam escassez de mao de obra, desafio também

relatado pelos cooperados Reginaldo e Cristiano.

Revista Coopercitrus #478 ¢ Outubro de 2026 13
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Da nossa Fabrica para sua Fazenda

FARRICA EM
CoRSTRUCAD

Nas fabricas de ragcado da Coopercitrus, como a
de Colina (SP), matérias-primas s&do avaliadas an-
tes da descarga e as féormulas desenvolvidas por
nutricionistas entram em um processo automa-
tizado de dosagem, moagem e mistura. Sensores
monitoram as etapas e interrompem o fluxo se
houver alguma inconsisténcia.

A unidade trabalha com dezenas de formulagdes

14 Revista Coopercitrus #478 ¢« Outubro de 2026

para diferentes categorias e permite expedigdo em

sacos, big bags ou a granel. Mais do que produzir
volume, o objetivo é manter padrao e regularidade.
“A confiabilidade dos nossos produtos e a tec-
nologia que a gente usa” sao, segundo Emerson
Carlos Piazza, coordenador da fabrica de Colina,
0s pontos que conectam o processo industrial ao
resultado esperado na propriedade.

Foto: Coopercitrus.
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ENTREGA DE RAQAO A GRANEL

ra esse tipo de entrega e segue diretamente

Para operagdées com maior consumo, a Coo-
percitrus oferece ragao a granel. O produto
sai da fabrica em caminhdes preparados pa-

Capa

para a propriedade, trazendo mais agilidade e

praticidade a rotina.

Revista Coopercitrus #478 ¢ Outubro de 2026
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Coopercitrus

TUDO O QUE VOCE ENCONTRA
NA COOPERCITRUS
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Insumos para silagem

e volumoso,
inoculantes, maquinas

O Guia Sugestivo de Manejo Sanitario retne,
de forma pratica, as principais orientagoes sa-
nitarias do rebanho, organizadas por periodo
e faixa etaria. Esse guia sugestivo ira ajudar o
L produtor a acompanhar vacinas, vermifuga-
@ nsacados, big bags, e _ ¢oes, manejos e outros cuidados essenciais ao

" . N retirada, entrega a granel J k
Vacinas, vermifugos, ; : longo do ano.

medicamentos
veterinarios, controle

de parasitas Lk | _ [ o | e r : Consulte o Guia Sugestivo de Manejo Sanitario.
Procure o time técnico da Coopercitrus para di-
recionamento especifico do seu rebanho. ?)

M
L4

CLIQUE

Aqui

Sementes para pastagem,
defensivos, fertilizantes,
cercas e arames efagao
download

do Guia

% Agrénomos, veterinarios,
| zootecnistas, nutricionistas,
consultores

T
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https://drive.google.com/file/d/1YvmDn6Pfgr_C-SBip7dlpq-seseJ-XuU/view

A NOVA GERAQAO GANHAVOZ

Encontro da Liga Coopercitrus Jovem coloca pais e filhos
frente a frente para compartilhar experiéncias, desafios e
aprendizados sobre sucessao no campo

do existe uma férmula pronta para a
sucessao no campo. Had quem cresceu

acompanhando o pai na lavoura, quem

construa uma carreira fora antes de
voltar e quem descubra na vida adulta que tam-
bém pode ter seu lugar no negdécio da familia. His-
térias como essas deram o tom da segunda edi-
cao do AVoz do Jovem, realizada em 29 de setem-

bro, em Sao Sebastido do Paraiso (MG), durante o

18 Revista Coopercitrus #478 ¢ Outubro de 2026

evento comercial Hora Certa Coopercitrus.

Promovido pela Liga Coopercitrus Jovem, o 22 en-
contro reuniu familias de cooperados para uma
conversa sobre a passagem entre geragdes, com
espaco para falar dos acertos, das diferengas e
dos aprendizados desse processo. A programagao
também contou com palestra do cafeicultor, en-

genheiro agronomo Gustavo Rennd, que abordou
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estratégias para aumentar a produtividade do café.

Foto: Coopercitrus.

Foto: Coopercitrus.

a
2
2
[
@
o1
o
o
O
g
2
o
i

Foto: Coopercitrus.

Coopercitrus

i1

QUEREMOS CRIAR RAIZES DO
COOPERATIVISMO NA JUVENTUDE
E AJUDAR NA FORMAGAO DE
NOVOS LIiDERES QUE VAO
PERPETUAR O AGRO”

MATHEUS KFOURI MARINO,

PRESIDENTE DO CONSELHO DE
ADMINISTRAGAO DA COOPERCITRUS.

i1

CONTE CONOSCO, COM TODO

O NOSSO APOIO, PARA QUE

A GENTE POSSA CONTINUAR
CRESCENDO JUNTO E GERANDO
PROSPERIDADE.”

JOSE GERALDO DA SILVEIRA MELLO,

VICE-PRESIDENTE DO CONSELHO DE
ADMINISTRAGAO DA COOPERCITRUS.

i1

EU SOU A QUINTA GERAGCAO NA
CAFEICULTURA. VOCES SABEM
QUE O LEGADO ESTA Ai E VOCES
FAZEM PARTE DISSO”

GUILHERME VICENTINI, CONSELHEIRO
DE ADMINISTRAGAO DA COOPERCITRUS.

i1

QUEM E CAFEICULTOR E
EMPREENDEDOR E PRECISA SER
APAIXONADO POR RESOLVER
PROBLEMAS. E ISSO QUE NOS
MOVE TODOS OS DIAS”

GUSTAVO RENNO, ENGENHEIRO AGRONOMO.
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AVOZ DAS DUAS GERACOES

Tulio Caetano (sucessor)
"A gente tem que aproveitar esses conhecimentos antigos
também. Os embates sempre existem, porque sao gera-

Foto: Coopercitrus.

¢oes muito distantes. Mas toda vez que eu vinha com al-

d

guma inovagao, meu pai era o primeiro a falar: 'vamos ver”'

Antdnio Jacinto (cooperado)

"O pai, quando vai organizar a sucessao, tem que ter um

Foto: Coopercitrus.

pouquinho de psicologia. Se nao tiver, nao funciona. Agora
noés falamos a mesma lingua.”

Joao Carlos Pieroni (cooperado)
""\Jocé precisa ter a mesma visdo e o mesmo objetivo. A
nossa sucessao foi muito boa porque aconteceu de forma

Foto: Coopercitrus.

natural. Eu fui acompanhando de perto g, hoje, ele ja esta
praticamente sozinho.”

Rodrigo Pieroni (sucessor)
"Desde que entrei na universidade, eu ja pensava em voltar
e ajudar meu pai. Meu pai achou interessante eu ter essa ex-

periéncia fora, ter um tempo para aprender uma coisa fora,

Foto: Coopercitrus.

ver como € o mercado de trabalho, ter um patrao. Foi muito

bacana essa experiéncia para mim. Busquei me especializar
em café porque queria dar continuidade ao negdcio.”

Marcelo Pimenta (cooperado)
"Meu pai me passou responsabilidade muito cedo e sem-

Foto: Coopercitrus.

pre sonhei em fazer a mesma coisa com minhas filhas.
Acho que essa é uma escola excelente”

Carolina Pimenta (sucessora)
"Eu entrei nisso agora e precisei aprender muito. "Eu nao
sabia o que era sacas por hectare, eu nem sabia o que era

Foto: Coopercitrus.

hectare. Hoje, aprendo todos os dias com meu pai, e ele

me deu a oportunidade, acreditou e confiou em mim.@
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Tendéncias
no Agro

"QUEM GOSTA
DO PROCESSO
PROSPERA"

Foto: Arquivo Gustavo Renné.

Produtor, consultor e professor,

Gustavo Renné defende que a alta produtividade

no café depende menos da lavoura e mais do

profissionalismo de quem esta a frente dela.

ustavo Rennd assu-

miu a produgao de

café da familia aos 18

anos, depois do fale-
cimento do pai. Interrompeu os
estudos, foi para a roga e, um ano
depois, voltou a sala de aula pa-
ra cursar agronomia em Alfenas
(MG), sem deixar a lida na fazenda.
Fez mestrado, estudou adminis-
tragao rural, tornou-se consultor
e segue como professor até hoje.
Na pandemia, passou a gravar au-
las para o YouTube. A ideia era pu-
blicar no maximo 20 videos, mas o
primeiro teve tanta audiéncia que
o trabalho virou compromisso se-
manal, perto de completar 7 anos.
Em palestra para cooperados
da Coopercitrus e seus suces-
sores, Renno apresentou estra-
tégias para alta produtividade.
Nesta entrevista, ele explica por

22 Revista Coopercitrus #478

gue produzir mais nem sempre
€ melhor, como definir o teto de
cada lavoura e o que os jovens
precisam ter em mente ao as-

sumir o negécio da familia.

Coopercitrus - Vocé assumiu a
produgdao muito jovem. Como
foi esse inicio?

Gustavo Renné - Eu tinha uns 18
anos quando meu pai faleceu.
A gente foi obrigado a virar ho-
mem muito cedo. Jd comeca-
mos pegando todos os proble-
mas e tivemos que assumir. Na
época, dei uma pausa nos estu-
dos e fui para a roga trabalhar.
Eu sempre quis fazer agronomia
e, depois de mais ou menos um
ano, resolvi fazer o curso. Eu vol-
tava de Alfenas, eram 70 quil6-
metros todo dia. Eu tinha que ir

e voltar todo dia, porque, se fi-

e Outubro de 2026

casse um dia fora da roga, virava
bagunca. Depois fiz o mestrado.
Achei que tinha ficado muito te-
drico e fiz administragdo rural
também. Ai entrei nas consulto-

rias e continuo até hoje.

Coopercitrus - Vocé comecgou de
maneira abrupta, mas nunca pa-
rou de estudar. E ainda é professor.
Gustavo Renné - Sou professor
até hoje. Entrei na escola com 3
anos de idade e sé parei naquele
momento em que meu pai mor-
reu. Depois segui como aluno,
ainda fiquei mais um ano a toa e

virei professor. Dou aula até hoje.

Coopercitrus - Além da sala de
aula, vocé compartilha conhe-
cimento nos canais digitais. Por
que decidiu levar a informagao

para a internet?

Gustavo Renné - Foi na pande-

mia. Eu sempre tive muita aver-
sdo a aula online. De repente,
estava dando aula online e pen-
sei: isso funciona, muita coisa dad
certo. Teve uma revolugdo muito
grande no modo de aprendiza-
do, com os videos e tudo mais.
Ai fui fazer os videos. A inteng@o
era fazer no maximo 20. Quan-
do a gente fez o primeiro, ele es-
tourou, foi um sucesso danado.
Ai vi que ndo podia mais parar.
Vai fazer 7 anos. Hoje o canal é
o Gustavo Rennd Café. Toda sex-
ta-feira, as 6 horas da tarde, a
gente solta um video no YouTube.

Coopercitrus - Com tanta in-
formagao na internet, como o
produtor pode priorizar o que
é confiavel?

Gustavo Renné -Tem muita coisa

confidvel e muita coisa ndo con-
fidvel na internet. E preciso tomar
cuidado e investigar quem esta
falando. Hoje, quem tem uma co-
municagcdo boa e uma narrativa
bem contada, repetida o tempo
todo, faz as pessoas se conec-
tarem com aquilo. E isso acaba
prejudicando a produtividade e
a renda. Entao, estude um pouco
os resultados que essa pessoa
realmente teve, de onde ela saiu
e o que estd por trds do que ela
fala. O importante é o que existe
além de uma narrativa boa e de

um video bem produzido.

Coopercitrus - Existe um nimero
que define alta produtividade no
café? Ele vale para todo produtor?
Gustavo Renné - Alta produ-
tividade é produzir acima do

que vocé produz dentro do nivel

Tendéncias no Agro

tecnolégico em que esta inseri-
do. Um produtor com lavouras
muito velhas ou mal plantadas,
que colhe 25 sacas por hecta-
re, se passar para 30, ja tem al-
ta produtividade. Quem produz
70 e quer chegar a 75 sacas por
hectare também. A média brasi-
leira hoje estd em 27 sacas, que é
baixa. Quem tem um pouco mais
de técnica fica em torno de 33,
34 sacas. A gente trabalha para
chegar a 38, 40 sacas ou mais.

Muito cliente vem até nds na con-
sultoria. A gente olha todo o ce-
ndrio e diz: o teu teto de produtivi-
dade é este. A idade das lavouras,
a arquitetura da planta, o tipo
de solo, o teu nivel de manejo e
o teu nivel de comprometimento
limitam a produg¢do aqui. Entao
ndo gaste para produzir mais do

que isso, sendo vocé vai perder
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dinheiro. Mantenha essa lavou-
ra e comece outra, com um nivel
tecnolégico mais alto, para ir se
acostumando. Isso envolve mao
de obra, estrutura de mdquinas,
logistica, carreador, se a drea é de
montanha ou mecanizada. A gen-
te precisa enxergar o todo para

dizer onde ele tem que se encaixar.

Coopercitrus - Produzir mais é
sempre melhor?

Gustavo Renné - Nem sempre.
Para produzir mais, vocé vai pre-
cisar de um investimento muito
alto. Vocé tem estrutura finan-
ceira para fazer esses investi-
mentos? As vezes, o produtor
coloca a fazenda nota 10, mas
com a caixa estourada. Toda vez
que vocé cresce, vocé ameaga o
teu caixa. Isso é natural. Entdo é
preciso saber dosar e dar tempo,
porque a pessoa muito ansiosa
quer ir rdpido demais e acaba
colocando o caixa em risco.

Coopercitrus - Qual é a receita

para ter alta produtividade com
rentabilidade?

Gustavo Renné - Profissiona-
lismo. Nao estd na lavoura, ndo
estd no insumo. Esta no produtor.
Ele tem que avangar em profis-
sionalismo. A gente poderia ficar
horas falando, sGo mais de 50
itens que interferem na produ-
tividade. Mas imagine a melhor
fazenda com o pior cafeicultor: a
fazenda vai ficar ruim. A pior fa-
zenda com o melhor cafeicultor
vai ficar boa. Entdo o diferencial
ndo é a fazenda, é o cafeicultor.
Ele tem que se profissionalizar,
buscar recursos, visitar outras fa-
zendas, conhecer cada vez mais,
buscarinformacgado de qualidade,
ser persistente, trabalhar bastan-

te e entender bem os processos.

Coopercitrus - E qual é o papel
da cooperativa nesse processo?
Gustavo Renné - A cooperativa
tem um excelente papel nisso.
Ela é uma excelente fornece-
dora de produtos e insumos, de
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armazenamento, de estrutura e
de comercializagdo. Mas tam-
bém tem a visGo. Acabamos
de sair de um encontro com os
Jjovens, que considera os prin-
cipios do cooperativismo e a
evolugcdo dos produtores e dos
cooperados. Isso é essencial.

Coopercitrus - Que mensagem
vocé deixa para os jovens que
estdo assumindo a produgao de
café da familia?

Gustavo Renné - E muito dificil
falar com essa geragdo, que é
muito ansiosa, mas a realidade é
esta: processo e persisténcia. Ndo
é para ganhar muito dinheiro lo-
go de cara. E se apaixonar pelo
processo, pelo dia a dia, pelo ser-
vico que é chato. E chato? Acorda,
faz de conta que é bom, diz para
vocé mesmo que é bom e vai se
acostumando. Depois de bas-
tante tempo, vocé vai ver que as
conquistas sdo legais, mas o mais

gostoso € o processo. E quem

gosta do processo prospera.@

Solucoes completas em

SEGUROS

é com a Coopercitrus

Seguro Agricola Miquinas ¢ Equipamentos Veiculos Residencial
ATENDIMENTO
ke ) (e
Vida Propriedade Rural Consorcios Empresarial

/ Q 2 & B
]
COOPERCITRUS



Sustentabilidade

ETANOL: ESCOLHA NO POSTO,
IMPACTO NO CAMPO

Cada litro consumido ajuda a movimentar uma cadeia que comeca
na lavoura, gera emprego e renda e fortalece o setor sucroenergético.
Para o motorista, a escolha ainda pode trazer economia.

., .
i

P ¢

ara o cooperado, o etanol € mais do que
uma alternativa na bomba. Ele conecta
o campo a industria, ao transporte, aos
servigos e ao consumidor. Quando cres-
ce a demanda pelo biocombustivel, ganha for-
¢a uma cadeia que tem na cana-de-agucar sua
matéria-prima e movimenta regides onde o agro
tem papel decisivo.
O beneficio ambiental é expressivo. E, em muitas
situagoes, a escolha também pode pesar menos
no bolso. Mas a importancia do etanol vai além do
preco: ele transforma producao rural em energia,
renda e desenvolvimento.
Quando vocé escolhe etanol no posto, essa esco-
Iha ndo fica sé no seu tanque:
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Movimenta 667,6 milhoes de toneladas

de cana processadas em 2025/26

Gera demanda para 70 mil fornecedores
de cana em 1.200 municipios.

Sustenta 750 mil empregos
formais na industria

Impacta indiretamente 2,25 milhoées

de pessoas (empregos indiretos)

A cadeia completa envolve produtores, usinas,
transportadores, fornecedores de maquinas e
insumos e o comércio das cidades. Quanto mais
forte a demanda por etanol, maior o estimulo a

atividade econémica ao redor da cana.

Economia que move mais longe
O setor sucroenergético é o 42 maior gerador
de divisas do agronegécio brasileiro.

Entre abril 2025 e margo 2026:

US$ 14,34 bilhoesem exportagoes de agucar e etanol
US$ 100 bilhoes movimentados pela cadeia inteira
US$ 40 bilhdesemriB (aproximadamente 2% do PIB brasileiro)

DO CAMPO AO
CONSUMIDOR

::2 Consumidor ?}:;/I_ o I Posto .

Sustentabilidade

w N\

E 0 movimento volta para a regiao
na forma de renda, empregos
€ NoVOs negocios.

Para a regiao, mais consumo

significa uma cadeia mais ativa.
Para o cooperado, significa um
mercado relevante para o agro

continuando a girar.
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Sustentabilidade
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Mitos e verdades
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“Carro a etanol nao pega no frio” “O etanol apresenta um rendimento energético
MITO. Essa era uma dificuldade comum na diferente da gasolina”
época dos carros carburados na década de VERDADE. O poder calorifico do etanol € inferior
1980. Os sistemas de injegao eletrénica e os ao da gasolina, o que faz o carro consumir mais
tanquinhos de partida a frio (ou os sistemas de litros por quildmetro rodado. Em média, o rendi-
aquecimento do combustivel atuais) eliminam mento do etanol fica entre 70% e 75% do apre-
esse problema. sentado pela gasolina.

\- AN J

% N % N . a

“Etanol estraga o motor.” “Etanol prejudica o desempenho.” “Etanol reduz emissoes
MITO. Veiculos flex sao projeta- MITO. Em veiculos flex, o combus- de verdade.”
dos para funcionar com gasoli- tivel pode oferecer bom desem- VERDADE. A reducao

na, etanol ou a mistura dos dois,

desde que o combustivel esteja
dentro das especificagoes.

penho e, em alguns modelos,
favorecer a poténcia por suas

caracteristicas de combustao.

J

pode chegar a 90% em
relacdo a gasolina, consi-
derando o ciclo de vida.
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Postos Coopercitrus

Nos postos Coopercitrus, a preferéncia pelo etanol
é evidente. O etanol responde por 55% do volume
comercializado na rede e representa 34% e o diesel,

11%, segundo Rodrigo Hellmeister de Arruda, geren-

Rede de postos Coopercitrus

Sao Paulo Minas Gerais
Bebedouro (2) ® Taquaritinga ® Araguari
Limeira Catanduva @ [tuiutaba
Pirassununga Monte Azul

[tapolis Ibitinga

E no bolso?

Sustentabilidade

te corporativo de combustiveis da Coopercitrus.
A cooperativa também realiza campanhas promo-
cionais e utiliza painéis das unidades para ampliar

a informagao sobre os beneficios do combustivel.

O prego do litro é apenas parte da conta. Como o etanol

tende a render menos quildmetros por litro, a comparagao

mais util é pelo custo de cada quilémetro rodado.

Faca a conta

Preco do litro + consumo do veiculo = custo por km

Gasolina a R$ 6,53 e rendimento de 10 km/I = R$ 0,65/km
Etanol a R$ 3,94 e rendimento de 7 km/I = R$ 0,56/km
Nesse exemplo, o etanol custa cerca de 14% menos por quildmetro.

A"regra dos 70%" pode servir
como referéncia rapida, mas
nao vale igualmente para todos
os carros. O mais seguro € usar

o consumo real do veiculo.

ERCO
2 ABASTECERCOM ETANG

FORTALECE
O AGRO

GERA ENERGIA
NO BRASIL

Transforma uma matéria-
prima do campo em
combustivel e
bioeletricidade.

Movimenta produtores,
usinas, fornecedores,
empregos e municipios.

ECONOMICO

MELHOR
PARA O AR PARA VOCE
Pode reduzir em até 90% Custo por Km mais baixo
as emissces de gases de [quando o prego diferencial.

efeito estufa em relagdo
a gasolina.
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ESTRIAVERMELHA E BROCA-DA-CANA:
DOIS DESAFIOS QUE EXIGEM ATENGCAO NO CAMPO

por Cristiano José do Amaral, Fabio Cordeiro Silva e Raphael dos Santos Alves

Reconhecimento precoce, monitoramento e manejo integrado
ajudam a preservar produtividade e qualidade da matéria-prima

produtividade do canavial depende de
uma combinacao de fatores: genética,
ambiente, nutrigdo, manejo e sanidade.

Entre os problemas fitossanitarios que
merecem acompanhamento estao a estria verme-
Iha, doenga bacteriana que pode comprometer fo-
Ihas e o ponteiro, e a broca-da-cana (Diatraea sac-
charalis), praga capaz de abrir galerias no colmo e
favorecer perdas agricolas e industriais. Embora
tenham naturezas diferentes, os dois problemas
compartilham um principio de manejo: reconhecer
cedo, monitorar a evolugao e tomar decisdes com
base na situagao real de cada talhao.

Esta matéria reline e amplia as informacdes de cam-
po ja levantadas pela equipe de Desenvolvimento
Técnico de Mercado da Coopercitrus, organizando
os principais sintomas, condigdes favoraveis, impac-
tos e estratégias de manejo para apoiar produtores
e equipes técnicas na tomada de decisao.

Estria vermelha: quando as
folhas sinalizam o problema

A estria vermelha € uma doenga bacteriana asso-
ciada a Acidovorax avenae. A Embrapa descreve
sua ocorréncia como de importancia secundaria
em termos gerais, mas com impacto econémico

em areas de Sao Paulo e Parana quando ambien-

30 Revista Coopercitrus #478 ¢ Outubro de 2026

te, fertilidade, suscetibilidade varietal e desenvol-
vimento da cultura favorecem a doenga. O quadro
pode variar desde sintomas foliares até podridao
do topo, situagao de maior severidade.

Estrias finas e alongadas, de coloragao avermelhada,
acompanhando as nervuras foliares.

Foto: Coopercitrus.

Sintomas: o que observar

O primeiro sinal normalmente é o aparecimento
de estrias estreitas, compridas e avermelhadas ou
marrom-avermelhadas, paralelas as nervuras. As
lesdes podem ocorrer nas duas faces da folha e,
a medida que avangam, coalescer e formar are-
as maiores de necrose e secamento. Outro sinal
util é a exsudagao bacteriana, que pode aparecer
sobre as lesdes como pequenas deposigdes es-
branquigadas, especialmente na face inferior.
Nos casos mais severos, a doenca alcancga o car-
tucho e o meristema apical, causando a chama-
da podridao de topo. O tecido torna-se umido e
apodrecido, podendo ocorrer morte do perfilho.
Em estagios avangados, pode haver odor forte e
desagradavel, caracteristica ja observada e regis-

trada no material de campo da equipe.

Ambiente favoravel

e disseminagao

Calor, alta umidade e periodos prolongados de
molhamento foliar favorecem a evolugao dos
sintomas. No material técnico de campo, tempe-
raturas acima de 28 °C e umidade relativa eleva-
da foram destacadas como condi¢des de maior
atencao, especialmente durante o periodo de
crescimento vigoroso da cana. Chuvas frequen-
tes e ventos também aumentam a possibilidade
de dispersao de gotas e contato entre tecidos.

A disseminagao pode ocorrer por respingos de
chuva e irrigagao, vento, material propagativo
contaminado e movimentagdo de residuos ve-
getais. Ferimentos provocados por granizo, inse-
tos, abrasao ou operagdes mecanizadas podem
facilitar a infecgao. Por isso, o histérico do talhao,
a variedade, a origem das mudas e as condig¢des

climaticas devem ser avaliados em conjunto.

Cana
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Exsudacgao bacteriana associada as lesdes foliares.

Podridao de topo em cana-de-agucar:
sintoma de maior severidade
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Cana

Impacto no canavial

e diagnéstico

As lesdes reduzem a area foliar funcional e acele-
ram a senescéncia. Quando ha podridao de topo,
a perda de perfilhos aumenta o potencial de dano.
Em alta severidade, o resultado pode ser menor
crescimento, redugao de produtividade e reflexos
sobre o acumulo de sacarose. Entretanto, a inten-
sidade das perdas varia com variedade, ambiente,
estagio da cultura e severidade da doenga; por is-
s0, Ndo é adequado atribuir um valor fixo de perda
a qualquer area com sintomas.

O diagndstico de campo deve considerar o con-
junto de sintomas. Como outras causas podem
produzir necroses e alteragdes de coloragao nas
folhas, situagdes duvidosas devem ser confirma-
das por diagndstico especializado ou laboratorial
antes de decisdes de maior impacto.

Manejo da estria vermelha: reduzir
risco e acompanhar a evolugao

Abase do manejo é preventiva. A escolha de varie-
dades com melhor comportamento sanitario para
o ambiente, o uso de material propagativo sadio e
o monitoramento frequente dos talhdes ajudam a
reduzir o risco. Em areas com sintomas, € impor-
tante mapear os focos, acompanhar sua progres-
sao e observar a relagdo com chuvas, temperatu-
ra, vigor vegetativo e suscetibilidade varietal.

A nutricdo equilibrada deve fazer parte do siste-
ma produtivo, mas micronutrientes nao devem ser
tratados isoladamente como “cura” da doenga. Da
mesma forma, produtos a base de cobre, agentes
bioldgicos ou outras ferramentas fitossanitarias sé
devem ser posicionados quando houver registro
aplicavel a cultura e ao alvo, com observancia de bu-
la, recomendagao agronémica e legislagao vigente.
A decisao precisa considerar diagndstico, nivel de
ocorréncia e viabilidade técnica e econémica.
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Furos de entrada e sinais externos de ataque da broca.

Broca-da-cana: dano
escondido dentro do colmo

A broca-da-cana, Diatraea saccharalis, € uma
das pragas mais importantes da cultura. O pro-
blema comecga de forma discreta: as mariposas
depositam ovos nas folhas e, apds a eclosao, as la-
gartas passam por um periodo expostas antes de
iniciarem a perfuragao. Depois que entram no col-
mo, constroem galerias e ficam mais protegidas,
o que torna o momento da intervengao decisivo.

Danos diretos e indiretos

As galerias abertas pelas lagartas danificam os teci-
dos internos, prejudicam a integridade do colmo e
podem aumentar quebra, tombamento e perda de
peso. Dependendo da idade da planta e da posigao
do ataque, podem ocorrer sintomas adicionais, como
morte do ponteiro e brotagdes laterais. O dano direto,

portanto, nao se limita ao furo visivel externamente.
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O dano indireto é igualmente importante. As ga-
lerias funcionam como porta de entrada para mi-
crorganismos associados a podridao vermelha,
entre eles Fusarium spp. e Colletotrichum falca-
tum. A deterioragao interna do colmo pode redu-
zir a qualidade tecnoldgica da matéria-prima e

interferir no aproveitamento industrial.

Quanto a broca pode custar?

A cada 1% de entrends brocados a perdas estimadas
de 1,50% na produgao de cana, 0,49% na produgao de
acucar e 0,28% na produgao de etanol. Esses numeros
sdo Uteis para demonstrar a relevancia econdmica da
praga, mas devem ser interpretados como referéncia
histdrica, e ndo como uma equagao universal: varieda-
de, ambiente, época de ataque, intensidade e condi-

¢oes de colheita podem alterar a resposta.

Monitoramento: transformar
observacao em decisao

O monitoramento sistematico € o eixo do mane-
jo. Armadilhas com feromdnio podem auxiliar no
acompanhamento da populagao de adultos e na
identificacdo de periodos de maior atividade. Pa-
ralelamente, a abertura de colmos e a avaliagao de
entrends brocados permitem estimar a intensida-
de de infestagao e construir um histérico do talhao.
Na avaliagao de intensidade, relaciona-se o nu-
mero de entrends brocados ao total de entrends
examinados. Mais importante do que um resul-
tado isolado é repetir a amostragem ao longo do
tempo e comparar talhdes, variedades e cortes.
Essa série histdrica ajuda a identificar tendéncias

e a priorizar areas para intervencao.

Controle biolégico: atuar
em diferentes fases da praga

O controle biolégico da broca € uma das estraté-
gias mais consolidadas na canavicultura brasilei-

ra. Cotesia flavipes € um parasitoide de lagartas e

Cana

Galeria e coloragao avermelhada associada
a podridao do colmo

tem historico de uso em larga escala. Trichogram-
ma galloi, por sua vez, parasita ovos de Diatraeq,
atuando antes da eclosao. Essa diferenca é essen-
cial para o posicionamento: os agentes nao sao
equivalentes, mas podem ser complementares
porque atingem fases distintas do ciclo da praga.
A literatura da Embrapa registra o sucesso de C.
flavipes no controle bioldgico e também destaca
T. galloi como parasitoide de ovos. Estudos bra-
sileiros avaliaram inclusive a associagao dos dois
agentes. Na préatica, o resultado depende de qua-
lidade do material bioldgico, momento e distri-
buicao das liberagdes, pressao da praga, clima e
acompanhamento do talhao.
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Cana

Quando o controle quimico for tecnicamente indica-
do, o momento é determinante. A maior oportunidade
ocorre enquanto as lagartas recém-eclodidas ainda
estao expostas, antes de penetrarem no colmo. Uma
vez dentro da galeria, a protecao fisica reduz o contato
com produtos aplicados externamente. Por isso, o mo-
nitoramento deve anteceder a decisao de aplicagao.

Devem ser utilizados somente produtos registrados
para a cultura e o alvo, respeitando dose, modalida-
de de aplicagao, intervalo de seguranga, recomen-
dacgoes de bula e orientagao agronémica. Também
€ importante alternar mecanismos de agao quando
houver necessidade de aplicagdes, dentro de um
programa de manejo de resisténcia, evitando o uso
repetitivo e desnecessario da mesma ferramenta.

Checklist de campo:
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O Manejo Integrado de Pragas (MIP) n3o signifi-
ca aplicar simultaneamente todas as alternativas
disponiveis. Significa utilizar monitoramento, co-
nhecimento do ciclo da praga, controle bioldgico,
controle quimico quando necessario e praticas
agronémicas de forma compativel, buscando
manter a populagao abaixo de niveis capazes de
causar perdas econdmicas relevantes.

Na pratica, o produtor ganha eficiéncia quando
registra a ocorréncia por talhao, identifica a fase
predominante da praga, preserva inimigos natu-
rais e escolhe a ferramenta adequada para o mo-
mento. A integragao reduz aplicagdes sem neces-
sidade e aumenta a chance de que cada interven-
cao seja feita na janela de maior eficiéncia.

BS2223H
PULVERIZE ECONOMIA

EAUTONOMIA EM CAMPO

Até 60% de economia
de combustivel.

Autonomia até 237%
superior a concorréncia.

Sensor automatico de
altura e nivelamento de
barras, que pode entregar
até 2 sc/ha a mais durante
o ciclo da cultura.
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Estria vermelha: Confirmeo Broca-da-cana: Agentes bioldgicos:  Controle quimico:  Histérico e

observe os diagnéstico monitoramento  funcdes diferentes  janela correta decisdo
sintomas completo - o -
Na estria vermelha, Confirmar o Na broca, ndo Diferenciar g:lm;de guﬁl:;c; m&fmep:r
oh&ewar estrias diagndstico quando Bsperar apenas por cormetamente os janela err;gruea corte para transformar
lengitudinais, 0% sintornas forem furos antigos: agentes bioldgicos: Lagarta ainda estd maniteraments &m
exsudacao, necrose, atipicos ow houver monitorar adultos, Cotesia flavipes atua exposta e sempre decisio e avaliar a
podridao de topo & divida antes de ovosflagartas e sobre lagartas; bservar registra eficiéneia d
relagio dps sintomas decisdes de maicr intensidade de Trichogramma gallol :uhe remrﬁrgmdaﬁo mmé;as E:jgtadag_
com periodos impacto. entrends brocados. atua sobre ovos. agronBmica

quentes e dmidos.
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Estria vermelha e broca-da-cana exigem estraté-

gias diferentes, mas deixam a mesma licao: manejo
eficiente comega com informacao de qualidade no
campo. A observagao precoce, o diagndstico cor-

reto e o monitoramento continuo permitem agir no
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momento adequado, preservar o potencial produ-
tivo do canavial e utilizar as ferramentas de contro-
le com maior precisao e responsabilidade.@

Por Cristiano José do Amaral, Fabio Cordeiro Silva
e Raphael dos Santos Alves. DTM Cana-de-Agucar.

SUA MAQUINA DE TRABALHD




CONTROLE DO MATO NO
CAFE COM POS-EMERGENTES

por José Lemos de Oliveira Neto

uso estratégico de herbicidas pds-e-
mergentes na cafeicultura, alinhado as
recomendagdes da Fundagao Procafé,
Embrapa Café, Santinato e EPAMIG,

fundamenta-se em quatro pilares principais:

Eliminacao da competicao
(dgua, luz e nutrientes)

A presenca de plantas daninhas na projegao da
saia rouba agua do perfil do solo e consome altas
taxas de N e K. O controle pds-emergente garan-
te que a adubacao e a fertirrigagao sejam 100%

aproveitadas pelo cafeeiro.
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Foto: José Lemos de Oliveira Neto.

Herbicidas e Modos de Acao
Sistémicos (Exemplo: Glifosato): Movimentam-se pe-
lo interior da planta. Exigem aplicagao estritamente di-
rigida para evitar deriva, fitotoxicidade cronica e defici-
éncia induzida de micronutrientes (Zinco/Manganés).
Atencao: Por ndo ser seletivo ao cafeeiro, a aplicagao
exige extremo cuidado para nao atingir a cultura.
Contato / Dessecantes (Exemplo: Glufosinato): Atu-
am apenas no tecido verde atingido sem transloca-
cao profunda, sendo mais indicados para areas jo-
vens ou com ramos baixos. Atengao: Também nao é
seletivo ao café, podendo causar severas desfolhas e
gueimaduras nas partes atingidas.

Foto: José Lemos de Oliveira Neto.

As opgoes de uso sao apenas para mato competi-
cao: triagao e dessecagao.
Lavouras recém-plantadas e jovens, consultar o

time de especialistas da Coopercitrus.

Eficiéncia operacional

e preparo do solo

O controle quimico reduz a frequéncia de pas-
sadas de trator (menor compactacdo e gasto de
combustivel) e cria uma camada de palhada (mul-
ch) que conserva a umidade e viabiliza a colheita

mecanica e varrigao do café no chao.

Manejo de resisténcia e
tecnologia de aplicagao

Para conter espécies de dificil controle (buva, ca-
pim-amargoso, trapoeraba), recomenda-se a rota-
¢ao de mecanismos de acao (inibidores de ACCase,
PROTOX, GS e EPSPs) combinada a tecnologia de

aplicacdo (bicos de inducéo de ar antideriva). @

Por José Lemos de Oliveira Neto,
especialista em café da Coopercitrus.
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QUANTO CUSTA NAO TER SEGURO?

Antes de decidir se vale contratar um seguro, vale fazer
a pergunta ao contrario: o que aconteceria com a sua

propriedade sem essa protecao?

T

ma geada apaga 45 hectares de café

numa unica noite. Um pulverizador de

36 metros encosta num fio de alta ten-

sao. Meses de estiagem chegam bem
na hora em que a soja mais precisa de chuva.
Esses sao imprevistos reais, que aconteceram
com cooperados diferentes, e que exigiram trés
formas de protecao. Em comum, eles tinham to-
mado uma decisao antes dos problemas aparece-
rem: todos tinham seguro contratado.
Seguro nao é apostar que algo vai dar errado, mas
se preparar para que um imprevisto nao compro-
meta todo o planejamento da propriedade.
Essa é uma das frentes da Fincoop, a fintech da
Coopercitrus para crédito, consércio e seguros.
"Quando o produtor rural faz o planejamento da
préxima safra e inclui a contratagdao de um seguro
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agricola, ele estd protegendo o principal ativo de-
le, que é a sua safra”, resume Cassio Mdvio, geren-
te da Corretora de Seguros da Coopercitrus.

Para boa parte dos produtores, contratar um se-
guro ainda soa como um gasto a mais, dificil de
encaixar no orgamento da safra. A duvida é legi-
tima. Mas ela fica mais facil de responder quando
se troca a pergunta: em vez de “quanto custa o
seguro’, vale perguntar “quanto custaria nao ter”.
Outro ponto pesa a favor da conta: por reunir milha-
res de cooperados, a Coopercitrus tem escala para
negociar condigdes comerciais com as seguradoras
parceiras. Na pratica, isso costuma tornar o seguro
contratado pela Fincoop mais em conta do que uma
contratagao individual, fora da cooperativa.

@ Perguntas que todo

produtor ja se fez

Seguro é s6 para
propriedade grande?

Nao necessariamente.
A definicao da cobertu-
ra depende do risco, da
atividade, da drea e das
condi¢des da modali-
dade contratada. Por
isso, a analise precisa
considerar a realidade
de cada propriedade.
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Vale a pena pagar
por algo que talvez
eu nunca use?

“E melhor a gente ter
€ nao precisar usar

do que precisar usar

e nao ter” resume o
produtor Lucas Henri-
que Viel, de Araras (SP),
que acionou o seguro
de frota depois que
um pulverizador bateu
num fio de alta tensao.

O seguro s6 paga
se eu perder a lavoura
inteira?

Nao necessariamente.
No seguro parameétrico,
a indenizagao depen-
de de um parametro
contratado, como um
indice minimo de chuva
numa fase especifica
da safra, e nao da perda
total da producao.

Gestao na Propriedade

0 seguro cobre sé
a safra, ou também
as maquinas?

Também as maquinas.
AFincoop oferece segu-
ro de frota agricola para
tratores, colheitadeiras,
pulverizadores e outros
equipamentos, com co-
bertura para acidentes,
roubo, furto, incéndio e
danos elétricos.

SEGURO DE FROTA AGRICOLA

Lucas Henrique Viel - Araras (SP)

Para o produtor rural Lucas Henrique Viel, de Araras (SP), a agricul-
tura faz parte de uma histdria familiar que atravessa geragdes. Seus
antepassados vieram da Italia para o Brasil na época de seu tatara-
vo e, desde entao, a familia se dedicou a produgao rural, trabalhan-
do com culturas como café, algodao, cana-de-agucar e citros.

No fim de uma tarde de trabalho numa lavoura de milho, o sol baixo
no horizonte tirou a visibilidade do operador. O pulverizador de 36
metros de largura encostou num fio de alta tensao e foi danificado.
Como Viel ja tinha o seguro da frota contratado, pode acionar
a cobertura e contar com o suporte da equipe durante o aten-
dimento do sinistro. “O pessoal foi prontamente ativo, me au-
xiliando, me respondendo, mostrando os caminhos, o que tem
que ser feito. Deram todo o suporte para a gente”, conta.

As maquinas passam longos periodos fora da sede, entre uma area
e outra, o que também expde o equipamento a furto e roubo. Por
isso, mesmo com o seguro, a familia mantém vigilancia noturna:
“Por mais que tenha o seguro, a gente nao quer ter dor de cabecga”
“E melhor a gente ter e n3o precisar usar do que precisar usar e
nao ter” resume Viel.
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Gestao na Propriedade
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Foto: Arquivo Divino de Carvalho Garcia.

SEGURO SAFRA

Divino de Carvalho Garcia - Patrocinio Paulista (SP)

Carvalho comegou na cafeiculturaem 1998, com 3 hectares plan-
tados como atividade para depois da aposentadoria. Dedicado
integralmente ao café desde 2018, hoje cultiva 335 hectares.

Em 2021, uma geada severa atingiu 45 hectares, 35% da area
que Carvalho tinha na época. Naquele ano, o seguro safra pagou
indenizagdo de mais de R$ 1 milhao, recurso que ele considera
determinante para a permanéncia na atividade. "Foi uma area
bastante significativa. As plantas tiveram que passar por recepa
e levaram trés anos para se recuperar. A indenizagao foi muito
importante para eu continuar na atividade", lembra.

Em 2025, uma nova geada, de menor intensidade, atingiu parte
da lavoura e exigiu podas, esqueletamento e nova recepa. A in-
denizacgao desse segundo sinistro, via seguro fitossanitario e co-
bertura parcial de geadas, veio em 2026. Os dois seguros foram
contratados pela Coopercitrus.

Hoje, Carvalho contrata o seguro sempre no primeiro semestre,
antes do periodo em que normalmente ocorrem geadas: “E im-
portante contratar antes, porque também € um momento em

que conseguimos buscar as subvengoes disponiveis.”

Foto: Arquivo Jodo Rossetti Neto.

SEGURO PARAMETRICO

Jodo Rossetti Neto - Bebedouro (SP)

Primeiro sucessor da familia, Rossetti administra propriedades

onde a cana-de-agucar é a principal cultura; nas areas de refor-

ma dos canaviais, também cultiva soja.

Para reduzir o risco na soja, contratou o seguro paramétrico: os

parametros minimos de chuva sao definidos por fase da cultura

e, quando o volume fica abaixo do limite contratado, o produtor

recebe indenizagao, mesmo sem perda total da lavoura.

Na safra passada, viu a modalidade funcionar na pratica: num

¥ :  dos periodos avaliados, a chuva ficou abaixo do pardmetro mini-
. mo, e ele recebeu parte do valor investido no seguro. “A proposta

. chamouminha atencao justamente por atuar sobre uma variavel

que nao conseguimos controlar: a ocorréncia de chuvas durante

os periodos criticos”, explica.
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Compare as condigoes:
a escala da Cooperci-
trus permite negociar

Contrate com
antecedéncia,

Converse com Avalie qual
otime de modalidade cabe
especialistas da na sua realidade: antes da janela
Fincoop sobre safra, paramétrico de maior risco FUSFEBE cobertgras
mais competitivas

o seu tipo de ou maquinas climatico. S S caso de sinistro.
produgao. o e frota. o ° . 9 o
parceiras do que numa

contratagao individual.

da apdlice e

mp em numeros (Ultimos 5 anos)
RS 93,3 Mais de RS 24,8
= 16300 nﬁlh&es 500 @ nﬁlh&es

em valores
indenizados

em volume

emitidas oL
de negécios ao ano

O seguro nao evita a geada, a estiagem ou o acidente com a maquina,
mas evita que um imprevisto vire o fim de uma safra, ou de um negécio.
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Procure o especialista da Fincoop na sua unidade Coopercitrus
e converse sobre qual segure cabe na sua propriedade.

Se preferir, ligue (17) 9.9?5.9-9528 ou escaneie o QR Code.
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Guarde os dados

mantenha contato
com a equipe em


https://wa.me/5517997599528

Opiniao

ALTERNATIVAS PARA
O PRODUTOR EM CRISE

arios produtores planeja-

ram a producgao e realiza-

ram um trabalho correto,
e mesmo assim chegaram ao
fim da safra com problemas de
caixa. Geopolitica complexa, cli-
ma instavel, precos em queda e
juros altos formam uma combi-
nagao que nenhum planejamen-
to, por mais completo que seja,
consegue absorver.
O problema principal nem sem-
pre é a divida em si, que pode
ser administrada de variadas
formas. O fator decisivo é a de-
mora em buscar orientagao. Nao
raro, o produtor sé procura ajuda
quando a execucgao ja foi ajuiza-
da e as garantias estao ameaca-
das. Nesse estagio, as opgoes de
solugao se tornam escassas.
O primeiro passo € o diagnds-
tico. Quanto se deve, a quem,
com quais garantias e em quais
prazos. Sem esse retrato, even-
tual renegociacao ja comega no
escuro. Com o0 mapa em maos, o
caminho natural é a prorrogagao
do crédito rural. O Manual de Cré-
dito Rural do Banco Central ad-
mite o alongamento das parcelas
quando ha frustracao de safra ou
dificuldade de comercializagao.
No ambito juridico, o Superior Tri-
bunal de Justica (STJ) j& decidiu
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por José David

que, presentes os mencionados
requisitos, o alongamento é di-
reito do produtor e independe da
boa vontade do banco. O detalhe
esta na prova: o pedido deve ser
feito preferencialmente antes do
vencimento e vir acompanhado
de laudos, notas fiscais e demons-
tragdo documentada da perda.
Ha também uma janela aberta
pelo governo federal. A Medida
Proviséria 1376/2026, publicada
em julho, autorizou linhas para
quitar ou amortizar dividas ru-
rais e Cédulas de Produto Rural
(CPRs) com prazos mais longos.
Podem aderir produtores que ti-
veram perdas relevantes em mais
de uma safra. Contudo, os prazos
para adesao sao curtos e a MP
ainda dependia do Congresso
Nacional para ser convertida em
lei quando esse artigo foi escrito.
No mais, revendas de insumos,
cerealistas e tradings podem
ser credores de peso. Com eles,
a negociagao direta tende a ser
mais agil, a depender do caso. A
mediagao antes do processo ju-
dicial também ajuda, j& que po-
de suspender execugodes e criar
ambiente para um acordo.
Quando o endividamento é
grande, entram no radar os ins-

trumentos coletivos. Na recupe-

e Outubro de 2026

ragdo extrajudicial, o produtor
negocia um plano com parte
dos credores e o submete a ho-
mologacao do Poder Judiciario.
E uma solucdo menos traumati-
ca e mais discreta.

Desde areforma da Lei de Falén-
cias, em 2020, o produtor pessoa
fisica também pode pedir recu-
peracao judicial, quando com-
provados ao menos dois anos de
atividade rural. O deferimento
do pedido suspende as execu-
coes e permite a apresentacao
de um plano de pagamento. Nao
se trata, porém, de uma solucao
maégica. E uma medida séria, que
exige planejamento, transparén-
cia e execugao.

A crise no campo raramente se
resolve sozinha. Quem se an-
tecipa preserva o patriménio e
o poder de negociagao. Quem
espera costuma negociar com a

corda no pescogo.@
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Foto: Arquivo José David.
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José David é advogado

e conselheiro de agronegodcios.
Contato: jose@josedavid.com.br

RELATORIO DE TERRAS
DASCOT CONSULTORIA

PRECOS, TENDENCIAS E ANALISES POR ESTADO

Com acompanhamento sistematico do mercado de terras com analises
conjunturais e de precos, o Relatdrio de Terras da Scot Consultoria
traz o cendrio real para que vocé possa planejar e efetuar hoas compras,
vendas e arrendamentos de terras agricolas.

Informagdes valiosas sobre 0 mercado de terras para pastagens,
agricultura e silvicultura em 17 estados brasileiros: Bahia, Espitito Santo,
Goids, Maranhdo, Mato Grosso, Mato Grosso do Sul, Minas Gerais, Para,
Parand, Pernambuco, Piauf, Rio de Janeiro, Rio Grande do Sul, Ronddnia,
Santa Catarina, Sdo Paulo & Tocantins.

Para saber mais e receber o relatério, acesse
terras.scotconsultoria.com.br ou entre em
contato pelo telefone 17 3343 5111

#SCOT

RELATORIO DE

TERRAS

DA SCOT CONSULTORIA

d. CONSULTORIA




CONFINAMENTO:
A MARGEM DEVE
AUMENTAR EM 2026

confinamento de bovinos devera crescer
em 2026, € o que aponta a pesquisa feita
em campo pela Scot Consultoria, através
da expedigao Confina Brasil.
Os confinamentos mapeados em 2025 indicaram
que 78,8% pretendiam aumentar o volume de bo-
vinos confinados em 2026, frente a 2025. Outros
8,7% projetavam que o volume deveria ficar esta-

vel, e apenas 4,9% previram redugao na produgao

(Benchmarking Confina Brasil 2025).

Em 2025, a Scot Consultoria estima que 8,3 milhoes
de cabecgas foram confinadas. Para 2026, a estimativa
é de que 10,1 milhdes de cabegas sejam confinadas -
crescimento de 8,6% em relagao ao ano anterior.

Em um ano, o boi magro, que pode representar
até 70,0% dos custos do sistema, subiu em todas
as pragas pecuarias monitoradas pela Scot Con-

sultoria na comparagao feita ano a ano.

Tabela 1: Cotagdao média do boi magro nas pragas pecuarias monitoradas pela Scot Consultoria.

17/9/2026 (A)

Ha um ano (C) Variagao - AJC ()

SP R5 4.906 R% 4141 A18,5%
MG R$ 4.500 R$ 3.705_ A 21,5
GO R$ 4.989 R$ 4.068 A 22,6%
Ms R% 4.798 R$ 4.115 A 16,6%
BA R3% 4.594 R% 3.875 A18,5%
mT R 4.939 R$ 4.215 A17,2%
PR R$ 5.104 R$ 4.267 A19,6%
PA RS 4?-23 R$3?86 A )4;15:..’.
RO R% 4.509 R$ 3.647 A 23 7%
TO R 4.855 R4 4.014 A 20,9%
AC R$ 3.750 R$ 3.000 A 25,0%
MA R$ 4.463 R$ 4.050 A10,2%
RJ R$ 4.125 R$ 3.740 A10,3%

Fonte: Scot Consultoria.

Em Sao Paulo, a cotagao do boi magro aumentou
18,5% na comparagao feita ano a ano, enquanto o do
boi gordo, no mesmo periodo, subiu 10,4%. Ou seja,
apesar do aumento do custo com o boi magro, a re-
ceita com a venda do boi gordo cresceu mais.

Isso explica parte da expectativa de crescimen-
to do confinamento previsto para 2026, mas nao

so. A alimentacao é o segundo centro de custo do
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confinamento. Em 2026, a dieta esta favoravel ao
pecuarista — ajudando a compensar, o aumento
do prego do boi magro.

Com o aumento da cotagao da arroba do boi gor-
do e o preco dos alimentos praticamente entre
estabilidade e queda, o poder de compra esteve
vantajoso ao confinador.

Na figura 1, estéd a quantidade de arrobas de boi gordo

que compram uma tonelada de diferentes alimentos.
Veja que, em 2026, a relagdo esta em seu menor ni-

vel — ou seja, menos arrobas compram uma mesma

quantidade de alimento que em anos anteriores.

Figura 1: Arrobas de boi gordo para comprar uma tonelada de alimento*.
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*para 2026, até a primeira quinzena de setembro. Fonte: Scot Consultoria.

Além dos alimentos proteicos, o milho, principal
alimento energético e balizador para outros ali-
mentos, também esta favoravel ao comprador. Em
2026, em poucos momentos, o poder de compra
em Mato Grosso nao foi o maior em cinco anos.

O bom momento ao comprador tem a ver com a
boa oferta, em fun¢éo de uma safraampla (recordes
para a soja, 0 algodao e, no caso do milho, a segunda
melhor safra do pais) e aumento do processamento,
seja do esmagamento da soja, para a producao de
6leo, ou do milho, para a produgao do etanol, geran-
do mais oferta de comida (farelo de soja e coprodu-
tos secos e Umidos do milho, por exemplo).

Através da simulagdo de um sistema de engorda em
confinamento em Mato Grosso, com a entrada da
boiada no fim de agosto (24/8), com duragdo de 106
dias de confinamento (Confina Brasil 2025), ganho
de peso diario de 1,6 quilo e um rendimento de car-
caga de 56,0%, projetamos o resultado da atividade.
Consideramos uma diaria de R$14,00/cabeca
a partir de dados parciais do Confina Brasil em
2026 e o preg¢o de aquisicao do boi magro em
R$4,95 mil por cabeca (Scot Consultoria).

A venda ocorrerd no comeco de janeiro. Para estimar

o resultado, considerou-se a cotagao do contrato fu-
turo de boi gordo na B3, com vencimento em janei-
ro/27 e um diferencial de base de 10,0% em relacéo a
S30 Paulo. A cotagao, na B3, estava em R$386,75/@, no
fechamento de 18/9/2026, com o diferencial de base,
estimamos uma arroba em Mato Grosso em R$348,00.
Oresultado estimado para 2026 é de R$642,97/ca-
beca. Em 2025, apesar do boi magro estar cotado
em R$4,3 mil, e a diaria do confinamento, préxima
a estimada este ano (R$13,30), o prego de venda do
boi gordo estava em R$290,00/@ no estado.
Segundo levantamento da Scot Consultoria, a
cotacdo do boi gordo em Mato Grosso, em 21 de
agosto de 2026, esta entre R$330,00 e R$335,00,
dependendo da regiao.

Considerando a expectativa de boa demanda para
os préximos meses e uma menor oferta de fémeas,
ha espacgo para que o diferencial seja menor que o
histérico de 10,0%, o que traria uma cotacao na pra-
¢a mato-grossense acima dos R$348,00 estimados
e, consequentemente, margem maior ao confinador.
A alimentacao e a valorizagdo da arroba do boi
gordo, apesar do avango do prego do boi magro,
estao sendo o “trunfo” do pecuarista em 2026.@

Por Felipe Fabbri, zootecnista, me. coordenador
da equipe de inteligéncia de mercado da Scot Consultoria.
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COOPERCITRUS INAUGURA
NOVA LOJA JACTO EM MARILIA

Coopercitrus inaugurou, no dia 22 de se-
Atembro, uma nova loja Coopercitrus Jac-
to em Marilia (SP), ampliando a estrutura
de atendimento aos cooperados da regiao. Com
mais de 500 metros quadrados, a unidade relne
showroom, oficina, departamento de pecas e su-
porte técnico em um unico espaco.
Localizada na rodovia que liga Marilia a Pompeia,
onde estao as fabricas da Jacto, a loja é a primeira
unidade dedicada exclusivamente a marca.
"A Coopercitrus tem uma histéria com a Jacto ha mais
de 40 anos.Com a ampliagdo do portfdlio e o aumento

@amcro
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de produtos, hoje a Jacto comporta ter uma unidade
de revenda focada em seus produtos, com uma estru-
tura dedicada e exclusividade” ressalta o diretor Presi-
dente-Executivo da Coopercitrus, Fernando Degobbi.
"Essa loja em Marilia é a primeira dedicada exclusi-
vamente aos nossos produtos. Estamos muito feli-
zes, especialmente por estar préxima a nossa fabri-
ca em Pompeia. E praticamente uma loja de fabri-
ca” afirma, Carlos Daniel Haushahn, CEO da Jacto.

A nova estrutura também amplia a proximidade
entre assisténcia técnica, pegas e produtor rural,
com atendimento para mais de 20 municipios.@

Fotos: Coopercitrus.
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Fotos: Coopercitrus.
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HORA CERTA 2026 - Guaira/SP HORA CERTA 2026 - Jacui/MG
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PODER DE OUTRO MUNDO NO
COMBATE A CIGARRINHA, GARANTINDO
A RENTABILIDADE DO CANAVIAL.

50 RZ) Tl

Maximo controle: Gnico Maxima protecao: controle Maxima rentabilidade:
com acao em todo ciclo superior com menor taxa de canavial sem cigarrinha
da cigarrinha (ovos, reaplicacao, proporcionando por mais tempo, com menor
& ninfas e adultos). flexibilidade e seguranca custo diario de controle,
= B operacional. resultando em maior

5 lucratividade.

# DESCUBRA OS PODERES
. DO EFEITO 4MAX PARA
ELIMINAR AS PRAGAS
DO SEU CANAVIAL:
\ P

CONSULTE SEMPRE UM AGRONOMO; INFORME-SE E REALIZE O MANEJO INTEGRADO DE

PRAGAS; DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E OS RESTOS DOS PRODUTOS; M axsa n

LEIAATENTAMENTE E SIGAAS INSTRUGOES CONTIDAS NO ROTULO, NABULAE NARECEITA; Agricultura
E UTILIZE OS EQUIPAMENTOS DE PROTEGAO INDIVIDUAL - - é a hossa vida

ATENGAO ESTE PRODUTO E PERIGOSO A SAUDE HUMANA, ANIMAL E AO MEIO 0
AMBIENTE; USO AGRICOLA; VENDA SOB RECEITUARIO AGRONOMICO;




